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   Đôi khi nó không phải là những nền tảng phức tạp, lớn, khổng lồ mới thực sự tạo nên ngày của bạn. Hôm nay, chúng tôi đã nhận được một số tờ một mẫu từ nhà thiết kế của chúng tôi trông rất tuyệt nhưng lại có dung lượng 12Mb khi tôi chuyển đổi chúng thành PDF. Thành thật mà nói, tôi không có manh mối về nén PDF vì vậy tôi đã truy cập và Googled để có các cài đặt và hướng dẫn tối ưu.
 Thứ tôi tìm thấy là một viên đá quý - pdf nhỏ. Quên cài đặt, quên hướng dẫn… chỉ cần kéo và thả tệp PDF của bạn và nó sẽ nén lại cho bạn. 
 

 Các tính năng PDF hiện tại trên smallpdf
 	Nén PDF - Giảm đáng kể kích thước tệp PDF của bạn
	Hợp nhất PDF - Kết hợp nhiều tệp PDF thành một tệp duy nhất
	Tách PDF - Tạo một tài liệu mới từ các trang đã chọn
	Mở khóa PDF - Mở khóa các tệp được bảo vệ bằng mật khẩu
	JPG sang PDF, PDF sang JPG - Chuyển đổi hình ảnh sang PDF và ngược lại
	Từ sang PDF, PDF sang Word 
 
 - Chuyển đổi các tệp Word của bạn sang PDF và ngược lại
	Excel sang PDF, PDF sang Excel - Chuyển đổi các tệp Excel của bạn sang PDF và ngược lại
	PPT sang PDF, PDF sang PPT - Chuyển đổi bản trình bày PPT sang tệp PDF và ngược lại
	Gửi thư - Họ thậm chí còn có dịch vụ mới, nơi họ in PDF của bạn ra giấy và gửi nó đến bất kỳ địa chỉ nào
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  Douglas Karr
  Douglas Karr là CMO của mởINSIGHTS và người sáng lập ra Martech Zone. Douglas đã giúp hàng chục công ty khởi nghiệp MarTech thành công, đã hỗ trợ thẩm định hơn 5 tỷ USD trong các thương vụ mua lại và đầu tư của Martech, đồng thời tiếp tục hỗ trợ các công ty triển khai và tự động hóa các chiến lược tiếp thị và bán hàng của họ. Douglas là một chuyên gia và diễn giả về chuyển đổi kỹ thuật số và MarTech được quốc tế công nhận. Douglas cũng là tác giả đã xuất bản sách hướng dẫn của Dummie và sách lãnh đạo doanh nghiệp. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
      Hữu ích? Đừng bỏ lỡ bài viết...
 Đăng ký nhận bản tin hàng tuần của chúng tôi để nhận các bài viết mới nhất của chúng tôi trực tiếp trong hộp thư đến của bạn!
 
     Nhập địa chỉ email của bạn  
  
 
 
  
 
 
 
 
 
   Bài viết liên quan
 
   
 TextSniper: Ứng dụng MacOS bắt buộc phải có để chụp văn bản từ màn hình của bạn một cách nhanh chóng
 Tháng 7, 2024
 
  
 Storylane: Chuyển đổi khách truy cập bằng các chuyến tham quan sản phẩm và bản trình diễn mà bạn có thể xây dựng trong 10 phút
 Tháng 5, 2024
 
  
 WordPress: Cách chuyển hướng 301 trang phân trang sang URL gốc
 Tháng 5, 2024
 
  
 Nền tảng đánh dấu trang phổ biến nhất để đọc sau là gì?
 Tháng 4, 2024
 
 
 
 
 
   Vì vậy, kiểm tra
  Đóng  
  	  
 
  Nền tảng đánh dấu trang phổ biến nhất để đọc sau là gì?  Tháng 4, 2024 
 
 
	  
 
  Điều hướng thời gian bán rã đang thu hẹp của công nghệ ở Martech  Tháng 1, 2024 
 
 
	  
 
  6 công cụ Martech mới nổi giúp hợp lý hóa các chiến dịch tiếp thị kỹ thuật số của bạn  Tháng 1, 2024 
 
 

 
 
   
  Tiết lộ

Martech Zone là một trang web hoàn toàn miễn phí được kiếm tiền thông qua các lượt giới thiệu, liên kết liên kết và quảng cáo.
     
 Martech Zone Được thành lập bởi Douglas Karr và hoạt động dưới sự quản lý của công ty anh ta, DK New Media, LLC, một tổ chức đáng tự hào do cựu chiến binh sở hữu và điều hành. Douglas là diễn giả và nhà tư vấn về chuyển đổi kỹ thuật số.



 
 



Tham gia Bản tin hàng tuần của tôi


     Theo dõi Đừng bỏ lỡ một bài viết! Đăng ký và trích đoạn tất cả các bài viết của chúng tôi sẽ được gửi đến hộp thư đến của bạn vào mỗi sáng thứ Hai.
 
       Tên *   
  Họ *   
  E-mail *   
    Nếu bạn là con người, bỏ trống trường này.   
  Theo dõi 
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    Xây Dựng

	Trình tạo UTM phân tíchDễ dàng tạo URL của bạn bằng các thông số UTM để theo dõi các chiến dịch tiếp thị của bạn một cách chính xác.

	thư rác giới thiệuGiữ cho số liệu phân tích của bạn luôn chính xác bằng cách lọc thư rác giới thiệu khỏi báo cáo của bạn.

	Liên kết đánh giá của GoogleNhanh chóng tìm và chia sẻ liên kết đánh giá trên Google để nâng cao danh tiếng trực tuyến của bạn.

	Bản ghi SPFBảo mật việc gửi email của bạn bằng bản ghi SPF tùy chỉnh, giảm thiểu nguy cơ bị tấn công spam và lừa đảo.





 
  Máy tính

	Công cụ tính tỷ lệ chuyển đổiTối ưu hóa các nỗ lực tiếp thị của bạn bằng cách tính toán tỷ lệ chuyển đổi một cách dễ dàng.

	Công cụ tính chi phí cho mỗi hành độngXác định tính hiệu quả của quảng cáo bằng cách tính giá mỗi hành động (CPA) của chiến dịch.

	Máy tính cỡ mẫu tối thiểuĐảm bảo độ chính xác về mặt thống kê với cỡ mẫu phù hợp cho khảo sát của bạn.

	Máy tính lợi tức đầu tưĐo lường sự thành công của chiến lược tiếp thị bằng cách tính toán ROI một cách dễ dàng.

	Tác động đánh giá trực tuyếnDự báo mức tăng trưởng doanh số bán hàng của bạn bằng cách hiểu tác động của các đánh giá bổ sung của khách hàng.





 
  Converters

	Chuyển đổi CSV sang hàngChuyển đổi tệp CSV thành hàng và ngược lại để hợp lý hóa quá trình xử lý dữ liệu của bạn.

	Bộ chuyển đổi Hex sang RGBDễ dàng chuyển đổi mã HEX thành giá trị RGB và ngược lại cho các dự án thiết kế của bạn.

	Chuyển đổi số điện thoại VanityChuyển đổi văn bản của bạn thành một số điện thoại phù hợp để quay số dễ dàng hơn.





CÔNG CỤ


	Dòng chủ đề email di độngTối đa hóa tỷ lệ mở email bằng cách đảm bảo dòng chủ đề của bạn có thể xem được trên các thiết bị di động.

	Trình tạo mật khẩuTạo mật khẩu mạnh mẽ để tăng cường bảo mật trực tuyến của bạn.

	Địa chỉ IP của bạnNhanh chóng khám phá địa chỉ IP của bạn cho mục đích kết nối mạng và khắc phục sự cố.

	Bộ đếm ký tự và từTinh chỉnh nội dung của bạn bằng công cụ đếm ký tự, từ và câu của chúng tôi.





 
  Những người xem

	Trình xem CSSTối ưu hóa các tệp CSS của bạn bằng công cụ nén và giải nén của chúng tôi để tải trang web nhanh hơn.

	Trình xem JSONLàm đẹp hoặc nén dữ liệu JSON của bạn để cải thiện khả năng đọc hoặc hiệu quả.

	Trình xem tiêu đề HTTPCần truy xuất thông tin tiêu đề cho yêu cầu HTTP cho một trang hoặc API? Trình xem tiêu đề này cho phép bạn đăng yêu cầu của mình.

	Trình xem hình thu nhỏ của YouTubeBạn muốn truy xuất tất cả hình ảnh của YouTube cho video YouTube của mình? Công cụ đơn giản này cung cấp tất cả.





Truy vấn

	Trình kiểm tra lan truyền DNSKiểm tra DNS toàn cầu theo thời gian thực để đảm bảo các thay đổi tên miền của bạn đã được phổ biến.

	Trình kiểm tra danh sách đen emailTìm hiểu xem địa chỉ IP của bạn có nằm trong danh sách đen trên máy chủ DNSBL hay không, giúp email của bạn không bị đánh dấu là thư rác.

	Theo dõi chuyển hướng URLTheo dõi từng bước nhảy và đường dẫn chuyển hướng URL để khắc phục sự cố liên kết của bạn.

	Tra cứu WHOISSử dụng Tra cứu WHOIS của chúng tôi để xem bản ghi đăng ký tên miền của tên miền bạn muốn phân tích.
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  Giới thiệu Martech Zone




 Tất cả bắt đầu như một câu lạc bộ sách.
 Vâng tôi rất nghiêm túc. Tôi bắt đầu công việc của mình trên web hơn hai thập kỷ trước. Trang web đầu tiên của tôi là Help Hand, tuyển chọn các trang web tốt nhất từ khắp nơi trên web để giúp mọi người sử dụng máy tính và điều hướng các tài nguyên trên Internet. Nhiều năm sau, tôi bán miền cho một công ty giúp mọi người bỏ thuốc lá, một trong những công ty đầu tiên của tôi to hợp đồng.
 Tôi bắt đầu viết blog trên Blogger và viết nên thơ về mọi thứ, từ chính trị đến các công cụ Internet. Tôi đi khắp nơi và chủ yếu viết cho chính mình – không có nhiều độc giả. Tôi tham gia một câu lạc bộ Sách Tiếp thị ở Indianapolis và câu lạc bộ này nhanh chóng vượt khỏi tầm kiểm soát. Theo thời gian, tôi phát hiện ra rằng ngày càng có nhiều nhóm tìm đến tôi để xin lời khuyên về công nghệ. Sự kết hợp giữa nền tảng công nghệ và sự nhạy bén trong kinh doanh và tiếp thị của tôi đang có nhu cầu cao khi Internet nhanh chóng thay đổi ngành.
 Sau khi đọc Cuộc trò chuyện khỏa thân, tôi đã có động lực để xây dựng thương hiệu tốt hơn và kiểm soát nội dung trên trang web. Tôi cũng muốn kiểm soát nhiều hơn giao diện blog của mình, vì vậy tôi đã chuyển sang miền của mình vào năm 2006 và xây dựng trang web WordPress đầu tiên của mình. Vì tôi tập trung vào công nghệ tiếp thị, tôi không muốn tên miền mang tên mình gây cản trở, vì vậy tôi (một cách đau đớn) đã chuyển trang web sang tên miền mới vào năm 2008, nơi nó đã phát triển kể từ đó.
  Mô hình Martech Zone được sở hữu và điều hành bởi DK New Media, LLC, một công ty mà tôi đã thành lập vào năm 2009. Sau khi làm việc với hầu hết mọi bộ phận tiếp thị trực tuyến lớn trong nhiệm kỳ của tôi tại ExactTarget và ra mắt Compendium, tôi biết rằng có nhu cầu lớn về kiến thức chuyên môn và hướng dẫn của tôi trong một ngành phức tạp như vậy.
 DK New Media giám sát hoạt động tư vấn, xuất bản, podcast, hội thảo, hội thảo trên web và cơ hội diễn thuyết của tôi. Highbridge, đại lý của tôi cùng với hai đối tác khác, giúp các công ty tối đa hóa khoản đầu tư vào bán hàng, tiếp thị và các sản phẩm liên quan. Chúng tôi cung cấp dịch vụ tích hợp, di chuyển, đào tạo, tư vấn chiến lược và phát triển tùy chỉnh.
 Cảm ơn bạn rất nhiều vì đã ủng hộ trong những năm qua!
 Douglas Karr
 CEO, DK New Media
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  Andréa Albright
  Andréa Albright là một doanh nhân dày dạn kinh nghiệm đang làm thay đổi ngành xuất bản. Dự án kinh doanh mới nhất của cô ấy, Nhà xuất bản Beverly Hills™, tận dụng chuyên môn của cô ấy trong việc phát triển thương hiệu để giúp các nhà lãnh đạo và nhà đổi mới có tư duy biến thông điệp của họ thành một thương hiệu trị giá hàng triệu đô la. Mục tiêu của Andréa là phục vụ những người gây rối và tác động đến nhân loại bằng cách sử dụng phương pháp xuất bản độc đáo của mình, thách thức hiện trạng, để đưa ý tưởng của các tác giả của cô ra thế giới, tạo ra tác động lâu dài và tạo ra sự thay đổi tích cực. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Góc Andrew
  Andrew Angle là người sáng lập Hiệp hội NetGain, Inc. và đã đắm mình trong tiếp thị kỹ thuật số kể từ khi web mới. Với kiến thức nền tảng về bán hàng, anh đã xây dựng và duy trì các trang web trên nhiều ngành bao gồm tổ chức phi lợi nhuận, xử lý vật tư, bất động sản, chăm sóc sức khỏe, tuyển dụng CNTT, thương mại điện tử, di động cá nhân và thiết bị tiêu dùng. Các dự án tiếp thị kỹ thuật số bao gồm các nhóm phát triển trên 15 quốc gia. Câu thần chú của anh ấy là, "Trên Internet, địa lý không liên quan." 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Bachmann
  Tác giả Bio Alexander Bachmann là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của Mitgo, một vườn ươm công nghệ toàn cầu tập trung vào việc cung cấp các giải pháp sáng tạo và thúc đẩy tinh thần kinh doanh. Trước đây, anh ấy đã thành lập Admitad với tư cách là một mạng lưới liên kết, hiện được công nhận là một trong những nền tảng liên kết lớn nhất dành cho các nhà quảng cáo và nhà xuất bản. Alexander đã làm việc trong không gian martech hơn 20 năm và có chuyên môn sâu rộng trong các lĩnh vực MarTech/AdTech, Mua sắm thông minh và Ươm mầm khởi nghiệp dựa trên CNTT. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Abhishek Bakshi
  Chúng tôi là AIKON. Chúng tôi tin tưởng vào tương lai phi tập trung. Một thế giới nơi mọi thứ sẽ được số hóa - và được mã hóa nơi mọi tài sản và dịch vụ có thể được quản lý an toàn, dễ dàng hơn và không có người trung gian. Chúng tôi cung cấp ID ORE là một hệ thống xác thực blockchain giúp người dùng truy cập các ứng dụng blockchain bằng email, điện thoại hoặc tài khoản mạng xã hội. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Anirban Bardalaye
  Anirban Bardalaye là Giám đốc Sản phẩm của Nở. Anirban bắt đầu sự nghiệp của mình với tư cách là một kỹ sư phần mềm, đã xây dựng phần mềm cho các công ty khởi nghiệp giai đoạn đầu và các công ty phần mềm toàn cầu. Anirban trước đây từng là Phó chủ tịch quản lý sản phẩm, Đám mây thương mại, tại Salesforce. Lần đầu tiên lãnh đạo chiến lược và phân phối Salesforce B2B Commerce cũng như nền tảng thương mại cốt lõi của nó, trách nhiệm của anh sau đó tăng lên bao gồm chiến lược sản phẩm ngành và thực thi cho toàn bộ danh mục Commerce Cloud. 
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  Aleh Barysevich
  Aleh Barysevich là Người sáng lập và Giám đốc Tiếp thị tại các công ty đứng sau SEO PowerSuite, phần mềm chuyên nghiệp dành cho các chiến dịch SEO toàn chu kỳ và Awario, một phương tiện truyền thông xã hội và công cụ giám sát web. Anh ấy là một chuyên gia SEO dày dạn kinh nghiệm và là diễn giả tại các hội nghị lớn trong ngành, bao gồm SMX và BrightonSEO. 
 	   Website  
	   Facebook  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amra Beganovic
  Bà Beganovich là Giám đốc điều hành và người sáng lập của Amra & Elma'S. Cô ấy là người có ảnh hưởng hàng đầu với hơn 1 triệu người theo dõi trên các kênh của mình. Cô đã được Forbes, Business Insider, Financial Times, Entrepreneur, Bloomberg, WSJ, ELLE Magazine, Marie Claire, Cosmopolitan, và nhiều hơn nữa vinh danh là chuyên gia tiếp thị kỹ thuật số hàng đầu. Cô phát triển và quản lý các chiến dịch quảng cáo cho các công ty trong danh sách Fortune 500, bao gồm Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nestle, HTC và Huawei. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Bergs
  Anthony là giám đốc dự án tại Nhà văn mỗi giờ nơi anh ấy sử dụng các chiến lược khác nhau và được cá nhân hóa để tiếp thị hiệu quả doanh nghiệp của khách hàng. Bạn thiếu thời gian hoặc không muốn viết bài? Hãy dùng thử dịch vụ viết bài chuyên nghiệp của chúng tôi và để sức nặng trút khỏi vai bạn! Chúng tôi sẽ giúp bạn tiết kiệm hàng giờ bối rối và căng thẳng bằng cách chia sẻ công việc cho bạn. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Antonija Božičković
  Antonija là chuyên gia tiếp thị internet tại Point Visible, một đại lý tiếp thị cung cấp dịch vụ xây dựng liên kết và tiếp thị kỹ thuật số. Cô ấy có một mối quan tâm lớn đến tiếp thị kỹ thuật số và một điểm nhẹ về thiết kế đồ họa. Cô ấy không bao giờ mệt mỏi khi tìm kiếm những nguồn cảm hứng mới, nghe nhạc yêu thích và tạo ra các hình minh họa kỹ thuật số. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anna Bredava
  Anna Bredava là Chuyên gia Tiếp thị Truyền thông Xã hội tại Awario. Cô viết về tiếp thị kỹ thuật số, xu hướng truyền thông xã hội, tiếp thị doanh nghiệp nhỏ và các công cụ giúp bất kỳ ai quan tâm đến tiếp thị. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aaron Burcell
  Aaron Burcell, Giám đốc điều hành của công nghệ methinks, có hơn XNUMX năm kinh nghiệm trong việc phát triển các công ty khởi nghiệp video và vừa là cố vấn đầu tiên vừa là khách hàng đầu tiên của methinks. Trước đây, ông từng giữ các vị trí lãnh đạo tiếp thị, hoạt động và tăng trưởng cao cấp tại Grockit (được mua lại bởi Kaplan), lãnh đạo video âm nhạc Vevo và Marcus của Goldman Sachs. Gần đây, Burcell là COO và CMO của Loop Media, công ty này đầu năm nay đã hợp nhất với FogChain, một công ty phần mềm giao dịch công khai có trụ sở tại Thung lũng Silicon. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adrian Chang
  Adrian Chang, giám đốc cấp cao về tương tác khách hàng tại Informatica, là nhà tiên phong quản lý công việc doanh nghiệp. Anh ấy là nhà lãnh đạo từng đoạt giải thưởng về tạo nhu cầu B2B, thành công của khách hàng và tiếp thị kỹ thuật số, và anh ấy đang cách mạng hóa cách hoàn thành công việc. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alain Chiappone
  Alaina Chiappone là nhà báo tại Otter PR ở St. Petersburg, FL. Cô có bằng Cử nhân về quan hệ công chúng tại Đại học Florida. Trước đây, Chiappone làm việc trong lĩnh vực truyền thông doanh nghiệp, quan hệ công chúng và tiếp thị kỹ thuật số. Khách hàng của cô bao gồm các ngành thời trang, chăm sóc sức khỏe, âm nhạc, khách sạn, fintech và chăm sóc sức khỏe. Khi rảnh rỗi, Chiappone thích đi biển, tiếp bạn bè và là cựu vô địch quốc gia trượt băng nghệ thuật. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Akshat Choudhary
  Akshat Choudhary luôn tự hào về khả năng tự dạy mình mọi thứ. Kể từ khi bắt đầu BlogVault, Akshat đã biến dự án phụ của mình thành một dự án kinh doanh có lợi nhuận đang mở rộng tầm cao mới trong không gian khởi nghiệp Ấn Độ. Là một thành viên của cộng đồng WordPress trong gần một thập kỷ, Akshat rất muốn hiểu những lĩnh vực mà người dùng gặp khó khăn. Niềm tin cốt lõi của Akshat đằng sau việc xây dựng bất kỳ sản phẩm nào là đảm bảo người dùng cuối không cần trợ giúp và hỗ trợ họ theo cách tốt nhất có thể nếu họ làm vậy. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Chris
  Alex là Giám đốc Tiếp thị Kỹ thuật số tại Phần mềm đáng tin cậy, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số cung cấp các dịch vụ SEO và tiếp thị kỹ thuật số từ năm 2002. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amol Dalvi
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Adam Davey
  Giám đốc công nghệ Adam Davey là một chuyên gia đa lĩnh vực với hiểu biết sâu sắc về các nền tảng công nghệ phía sau và phía trước, cơ sở hạ tầng và bảo mật. Ngoài giờ làm việc, bạn sẽ thấy anh ấy lướt ván diều, đạp xe, chơi game và đọc tiểu thuyết giả tưởng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anton Eder
  Anton Eder là COO và người sáng lập của bưu kiệnLab, nơi ông đã lãnh đạo quá trình phát triển hoạt động từ ba người sáng lập thành một thương hiệu công nghệ nổi tiếng với hơn 100 nhân viên trên toàn thế giới, phục vụ hơn 500 khách hàng tại hơn 153 quốc gia. Anh ấy tập trung vào việc tạo điều kiện cho sự phát triển toàn cầu liên tục nhanh chóng của bưu kiện, mở rộng cơ sở hạ tầng toàn cầu của công ty và đầu tư vào văn hóa cũng như phúc lợi của nhóm. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alyse Falk
  Alyse Falk là một nhà văn tự do có kinh nghiệm về tiếp thị kỹ thuật số, công nghệ, tiếp thị nội dung, xu hướng tiếp thị và chiến lược xây dựng thương hiệu. Alyse cũng viết cho một số trang web có uy tín, nơi cô ấy chia sẻ những gợi ý của mình để tạo nội dung. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Fiske
  Adam Fiske là Giám đốc điều hành và đồng sáng lập của Cipher Sports Technology Group và có gần 15 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực cá cược thể thao và truyền thông. Là một chuyên gia cá cược toàn cầu, Fiske là một thành viên hội thảo, người thuyết trình và người phát ngôn được kính trọng cho các chủ đề như dữ liệu và công nghệ thể thao, bối cảnh cá cược thể thao, hợp pháp hóa cá cược thể thao, quan hệ đối tác truyền thông, thị trường vốn, quan hệ đối tác thương mại, Sáp nhập và Mua lại và quy định. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Frolov
  Alexander là Giám đốc điều hành và đồng sáng lập tại HypeAuditor. Alex đã nhiều lần được công nhận trong Danh sách 50 người chơi hàng đầu trong ngành nhờ Talking Influence cho công việc cải thiện tính minh bạch trong ngành tiếp thị người ảnh hưởng. Alex đang dẫn đầu trong việc cải thiện tính minh bạch trong ngành và tạo ra hệ thống phát hiện gian lận dựa trên AI tiên tiến nhất để thiết lập tiêu chuẩn cho việc làm cho influencer marketing công bằng, minh bạch và hiệu quả. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Garcia-Tobar
  Là một doanh nhân nối tiếp và giám đốc điều hành toàn cầu, Alexander đã từng là Giám đốc điều hành tại hai công ty trước đây và đã điều hành các nhóm bán hàng toàn cầu cho ba công ty đã IPO. Ông từng giữ các vị trí phân tích và điều hành tại các công ty nghiên cứu hàng đầu như The Boston Consulting Group và Forrester Research cùng với các công ty khởi nghiệp ở Thung lũng Silicon như ValiCert, Sygate và SyncTV. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Gazdecki
  Andrew Gazdecki là người sáng lập và Giám đốc điều hành của Ứng dụng kỳ quái - làm cho các ứng dụng di động có giá cả phải chăng và đơn giản cho các doanh nghiệp nhỏ. Chúng tôi là nền tảng ứng dụng iPhone, iPad, Android & HTML5 tự làm cho phép mọi doanh nghiệp nhỏ đồng thời tạo, chỉnh sửa và quản lý các ứng dụng dành cho thiết bị di động mà không cần bất kỳ kiến thức lập trình nào. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Austin Gunter
  Tôi làm việc tại WP Engine với tư cách là Đại sứ thương hiệu trong cộng đồng WordPress (Vốn "P"). Tôi viết blog và tạo kết nối trong cộng đồng WordPress. Công cụ WP cung cấp lưu trữ WordPress nhanh chóng cho các nhà phát triển để tạo các trang web tuyệt vời cho khách hàng của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Hamblin
  Andy đã làm việc trong ngành công nghiệp ngoài trời hơn 10 năm, làm việc trên cả việc lập kế hoạch và mua các chiến dịch và bán hàng. CV của anh ấy bao gồm nhiều tên tuổi được kính trọng nhất trong doanh nghiệp bao gồm Posterscope, JCDecaux và ECNlive trước khi gia nhập Đăng nhập vào năm 2014. Anh ấy là người ủng hộ nhiệt tình trong việc giới thiệu công nghệ hoạt động trong ngành công nghiệp áp phích với mục đích cải thiện hiệu suất và tăng doanh thu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Anas Hassan
  Anas Hassan là nhà tư vấn thiết kế tại một công ty thương hiệu hàng đầu Biểu trưng Poppin. Anh ấy quan tâm sâu sắc đến việc khám phá các xu hướng thiết kế đồ họa và tiếp thị kỹ thuật số. Ngoài ra, anh ấy còn là một người hâm mộ bóng đá cuồng nhiệt và thỉnh thoảng thích ăn tối bít tết. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Hempenstall
  Adam Hempenstall là Giám đốc điều hành và Người sáng lập của Better Proposal, phần mềm đề xuất đơn giản để tạo ra các đề xuất đẹp, có tác động cao trong vài phút. Sau khi giúp khách hàng của mình tại Better Proposal giành được 120,000,000 đô la + chỉ trong một năm, anh ấy đã thành lập Trường Đại học Viết Đề xuất đầu tiên, nơi anh ấy chia sẻ các phương pháp hay nhất về đề xuất kinh doanh. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tu viện Higginbotham
  Abbey Higginbotham là Chuyên gia PR và Người gây ảnh hưởng, người chịu trách nhiệm thúc đẩy chiến lược truyền thông tại Cognito Forms. Với kinh nghiệm sâu rộng của mình về quan hệ truyền thông, sáng tạo nội dung và chiến lược truyền thông xã hội, cô ấy tận tâm làm nổi bật các khả năng đổi mới của Cognito Forms. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ahmer Inam
  Ahmer Inam là Giám đốc AI của Ký sinh trùng CẠNH, một công ty hàng đầu về dịch vụ công nghệ và kỹ thuật số toàn cầu. Ông là giám đốc điều hành Dữ liệu và Phân tích có kinh nghiệm với hơn 20 năm kinh nghiệm trong việc chuyển đổi tổ chức hàng đầu bằng cách sử dụng dữ liệu, công nghệ, hệ thống thông tin, phân tích và các sản phẩm dữ liệu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alexandra Isenegger
  Alexandra là giám đốc điều hành của liên kết. Các công ty khởi nghiệp cần các tài liệu pháp lý mạnh mẽ và luật sư tính phí rất cao. Linkilaw cam kết ngăn chặn sự kém hiệu quả, hợp lý hóa các dịch vụ pháp lý và giúp công việc pháp lý trở nên dễ tiếp cận. Thông qua công nghệ, giải pháp nội bộ và thị trường pháp lý, chúng tôi cung cấp cho các công ty khởi nghiệp trước Series B sự hỗ trợ pháp lý lớn nhất từ trước đến nay. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alice Jones
  Alice Jones là một nhà tiếp thị kỹ thuật số đến từ San Francisco, California. Cô ấy đang viết các bài đăng trên blog cho điều tốt nhất tiếp tục dịch vụ và các cơ quan tạo nội dung. Alice là mẹ của hai đứa con mới biết đi và là một người đam mê yoga. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Anil Kaul
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  Amit Khanna
  Amit Khanna là Chủ tịch Doanh nghiệp Vừa và Nhỏ tại Tập đoàn nơi ông chịu trách nhiệm thúc đẩy doanh thu cho một phần lớn công ty và phát triển các mối quan hệ cấp phép chiến lược. Ông cũng lãnh đạo hai trong số các sản phẩm Phần mềm như một Dịch vụ thành công của công ty, InfoUSA và Salesgenie. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Khvoynitskaya
  Val Kelmuts là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập tại ở lại, một công ty thiết kế và phát triển thương mại điện tử có trụ sở tại Redwood City, California. Ông có 10 năm kinh nghiệm trong việc phát triển phần mềm tùy chỉnh, quản lý bán hàng và phát triển kinh doanh. Val là chuyên gia được Adobe Commerce công nhận, chuyên gia được chứng nhận kinh doanh của Shopify và là thành viên PMI. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AJ Kieffer
  AJ là Giám đốc cấp cao của Tiếp thị Sản phẩm tại Conductor. Được ghép từ thế giới đại lý quảng cáo, AJ là một nhà chiến lược tiếp thị giàu kinh nghiệm, đam mê khám phá và kích hoạt hiểu biết của người tiêu dùng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew K Kirk
  Andrew K Kirk là người sáng lập Face The Buzz, tổ chức giúp các chủ doanh nghiệp nhỏ khai thác sức mạnh của tiếp thị trực tuyến. Các khách hàng hiện tại của anh đã huy động được hơn 3.5 triệu đô la tài trợ. Anh ấy đưa ra một số lượng hạn chế các đánh giá tiếp thị trực tuyến miễn phí. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrey Koptelov
  Andrey Koptelov là Nhà phân tích đổi mới tại Itransition, một công ty phát triển phần mềm tùy chỉnh có trụ sở chính tại Denver. Với kinh nghiệm sâu sắc trong lĩnh vực CNTT, anh ấy viết về các công nghệ và cải tiến đột phá mới trong IoT, trí tuệ nhân tạo và máy học. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aleksandra Korczynska
  Aleksandra là CMO tại GetResponse, cô ấy đang hướng dẫn tiếp thị và tăng trưởng SaaS toàn cầu. Được thúc đẩy bởi phân tích dữ liệu và hack tăng trưởng, cô ấy đã xây dựng các chiến lược tiếp cận thị trường đặc biệt cho các thương hiệu toàn cầu (trước đây là Uber) và các công ty khởi nghiệp công nghệ như nhau. Cô tốt nghiệp giáo dục lãnh đạo và kinh doanh tại Harvard Executive Education và có thái độ tiếp thị theo định hướng dữ liệu từ Thạc sĩ khoa học dữ liệu ở Warsaw. Ola tích cực hỗ trợ các công ty khởi nghiệp trong khu vực CEE, với tư cách là cố vấn cho tổ chức phi lợi nhuận và các chương trình tư vấn của Google cho Khởi nghiệp. Vận động viên leo núi nghiệp dư, người mới tập chơi piano và là một người hâm mộ tuyệt vời của văn hóa làm việc từ xa. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Niềm vui Krishnamoorthy
  Ajoy có hơn 15 năm kinh nghiệm trong ngành ở các vai trò kỹ thuật, tiếp thị và lãnh đạo. Trước khi làm việc cho Acumatica, Ajoy đã làm việc tại Microsoft, thúc đẩy thành công trong kinh doanh với nhiều vai trò quản lý sản phẩm và tiếp thị, gần đây nhất là Giám đốc Tiếp thị phân khúc OEM, nơi anh và nhóm của mình chịu trách nhiệm về chiến lược tiếp cận thị trường cho các đối tượng thương mại và người tiêu dùng . 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amar Kukreja
  Amar Kukreja có nhiều năm kinh nghiệm trong thử nghiệm Salesforce. Anh ấy sử dụng Apex cũng như các bài kiểm tra khác. Anh ấy cũng cung cấp các dịch vụ Salesforce có liên quan khác, bao gồm cả việc thiết lập và quản lý Salesforce ban đầu. Github của Salesforce. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Alexander Kuznetsov
  Alexander là chuyên gia quản lý danh tiếng kỹ thuật số với hơn 25 năm kinh nghiệm. Danh mục khách hàng của các đại lý kỹ thuật số của ông bao gồm cả các doanh nghiệp quy mô lớn và trung bình trên toàn cầu và quốc gia trong các ngành dọc như FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) và Finance (Citibank, Mastercard) . Từng là CDO tại SPN Ogilvy, hiện nay anh đang phát triển một đại lý kỹ thuật số toàn cầu mới – RCheckUp, tập trung vào phát triển các công nghệ truyền thông kỹ thuật số hiệu quả nhất về mặt chi phí. Alexander đã thiết kế một khóa học về quản lý danh tiếng kỹ thuật số mà anh đã giảng dạy cho hơn 800 chuyên gia hiện tại và tương lai trong lĩnh vực này. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Aditi Laha
  Aditi là một nhà văn kỹ thuật và xuất sắc trong việc viết về các công nghệ mới nhất của ngành quảng cáo kỹ thuật số. Aditi sở hữu kiến thức đáng kể và kinh nghiệm đã được chứng minh về các xu hướng adtech & martech, đồng thời say mê nghiên cứu chuyên sâu về các công nghệ kỹ thuật số hiện đại để cung cấp nội dung hấp dẫn. Viết blog đầy cảm hứng và những bài thơ nhẹ nhàng luôn là niềm đam mê của Aditi. Aditi cũng ước mơ một ngày nào đó sẽ viết một cuốn sách. Ngoài viết lách, thưởng thức nghệ thuật và âm nhạc là sở trường của cô. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Anthony Lamot
  Anthony là giám đốc điều hành và đồng sáng lập của Chọn, một công cụ cung cấp dữ liệu tiếp thị cho Salesforce AppExchange. Anh ấy đam mê các công nghệ Phần mềm như một Dịch vụ, Tự động hóa Tiếp thị và Tiếp thị Salesforce. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anuskha Lokesh
  Anushka Lokesh là Trưởng bộ phận Tăng trưởng tại làm mới, một nền tảng cá nhân hóa dự đoán được hỗ trợ bởi AI giúp các doanh nghiệp tiêu dùng mang đến trải nghiệm phù hợp và được cá nhân hóa trên quy mô lớn. Cô ấy là một nhà lãnh đạo tiếp thị giàu kinh nghiệm, người đã làm việc với các công ty hàng tiêu dùng mang tính biểu tượng như Anheuser-Busch InBev, nơi cô ấy ra mắt và phát triển các thương hiệu như Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden và Stella Artois, và General Mills, nơi cô ấy làm việc trong New Ventures Group vào dịp ra mắt sản phẩm mới. Cô có kinh nghiệm làm việc quốc tế tại Ấn Độ và Canada. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Angelina Lugova
  Lina là Trưởng bộ phận Tiếp thị của EPOM. Cô cũng có kinh nghiệm chuyên sâu trong lĩnh vực truyền thông hàng đầu trên nhiều nền tảng, từ truyền thông truyền thống đến những người có ảnh hưởng. Tại EPOM, cô ấy tạo ra nhận thức của người tiêu dùng và thúc đẩy sự ưa thích của khách hàng đối với thương hiệu thông qua tất cả các kênh tiếp thị kỹ thuật số mỗi ngày. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amitaabh Malhotra
  Amitaabh Malhotra là giám đốc tiếp thị của đường đi, một nền tảng tích hợp để thanh toán, phần thưởng cho khách hàng thân thiết và các ưu đãi khuyến khích người tiêu dùng sử dụng điện thoại di động của họ cho tất cả các khía cạnh của hành trình mua hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley đầm lầy
  Ashley Marsh là Người viết nội dung cao cấp tại Công ty phần mềm Maan Cô ấy đã làm việc cho công ty này trong bốn năm qua. Cô ấy chuyên về thể loại viết kỹ thuật, đặc biệt là trong phát triển di động, thiết kế web và công nghệ mới nhất. Theo cô, đó là một sự tiếp xúc tuyệt vời đối với cô vì mỗi ngày công nghệ đang tự cập nhật, dẫn đến những ý tưởng mới giúp cô luôn tươi mới hàng ngày. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Membrillo
  Alex Membrillo là Giám đốc điều hành của Giải pháp web của Cardinal, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số từng đoạt giải thưởng có trụ sở tại Atlanta, GA. Được vinh danh là Nhà tiếp thị kỹ thuật số năm 2015 của Hiệp hội Công nghệ Georgia (TAG), cách tiếp cận sáng tạo của ông đối với tiếp thị kỹ thuật số đã thay đổi ngành và mang lại kết quả đáng kể cho khách hàng ở mọi quy mô và thị trường. Cardinal đã 3 lần liên tiếp có tên trong danh sách Inc. 5000 công ty tư nhân phát triển nhanh nhất của Hoa Kỳ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Andy Mickelson
  Andy Mickelson là phó chủ tịch hỗ trợ khách hàng của Vertafore, một nhà cung cấp công nghệ bảo hiểm hàng đầu. Trong vai trò của mình, anh ấy là một VP lấy khách hàng làm trung tâm với chuyên môn trong việc xây dựng các giải pháp có thể mở rộng, các nhóm hoạt động hiệu quả cao và các phương pháp hay nhất hướng tới khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Amie Milner
  Amie Milner là phó chủ tịch điều hành bộ phận hỗ trợ bán hàng tại Abstrakt Marketing Group, một công ty phát triển kinh doanh cung cấp các giải pháp tạo khách hàng tiềm năng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Núi Amanda
  Amanda là Phó Chủ tịch Toàn cầu về Thương mại Kỹ thuật số của SAP. Amanda đã làm việc với SAP hơn 15 năm, bắt đầu trong các mối quan hệ với nhà phân tích trong ngành và phát triển với nhiều vai trò truyền thông và tiếp thị trong những năm qua - cho các chủ đề đa dạng như giá cả và cấp phép và tính bền vững đối với Netweaver và Quản lý chuỗi cung ứng. Gần đây nhất, cô ấy phụ trách tiếp thị cho các kênh thương mại kỹ thuật số của chúng tôi - SAP Store và Trung tâm ứng dụng SAP - làm việc mỗi ngày để làm cho việc kinh doanh với SAP trở nên đơn giản nhất có thể. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ash Munshi
  Trước khi gia nhập Pepperdata, Ash là chủ tịch điều hành của Marianas Labs, một công ty khởi nghiệp về học sâu được bán vào tháng 2015 năm 2015. Trước đó, anh là Giám đốc điều hành của Graphite Systems, một công ty khởi nghiệp lưu trữ dữ liệu lớn đã được bán cho EMC DSSD vào tháng XNUMX năm XNUMX. Ash cũng đã phục vụ là CTO của Yahoo, là CEO của cả công ty tư nhân và nhà nước, đồng thời là thành viên hội đồng quản trị của một số công ty khởi nghiệp công nghệ. Ash theo học Đại học Harvard, Đại học Brown và Đại học Stanford. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Murphy
  Ashley Murphy tốt nghiệp cử nhân (Hons) về Văn học Anh và Viết sáng tạo tại Đại học Manchester. Anh ấy bắt đầu làm việc với tư cách là một nhà viết nội dung tự do vào năm 2015. Anh ấy chuyên về công nghệ, giáo dục đại học, nội dung quảng cáo, các vấn đề thời sự và khởi nghiệp. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Navarro
  Alicia Navarro là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập của Skimlinks, một nền tảng kiếm tiền từ nội dung giúp các trang web nhận được phần thưởng cho ý định mua hàng được tạo trong nội dung của họ. Trước khi ra mắt Skimlinks, cô đã làm việc hơn 10 năm để thiết kế và khởi chạy các ứng dụng di động và internet ở Úc và Anh. Từ năm 2007, Alicia đã phát triển công ty với hơn 85 nhân viên tại các văn phòng ở London, San Francisco và New York City. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Davis
  Andrew là Giám đốc Tiếp thị của CPC Strategy. Vào cuối tháng 2010 năm XNUMX, Andrew đã viết xong Sổ tay mua sắm so sánh người bán đầu tiên cung cấp cái nhìn tổng quan toàn diện về cách bắt đầu và quản lý một chiến dịch mua sắm so sánh hiệu quả. Ngày nay Andrew dành phần lớn thời gian của mình để tư vấn cho các nhà bán lẻ trực tuyến vừa và lớn và các đại lý tiếp thị trực tuyến, đồng thời viết và chỉ đạo Blog chiến lược CPC. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Albert Nieto
  thẻ hạt giống là Công ty quảng cáo theo ngữ cảnh hàng đầu tạo ra các giải pháp hấp dẫn và có tác động cao cho nội dung hình ảnh cao cấp có liên quan, cung cấp năng lượng nhắm mục tiêu và lợi nhuận cho các nhà xuất bản hàng đầu và các thương hiệu tốt nhất. AI theo ngữ cảnh của công ty cho phép các thương hiệu tương tác với người tiêu dùng trong phạm vi quan tâm của họ trên cơ sở không có cookie. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  André Oentoro
  Andre Oentoro là người sáng lập Breadnbeyond, một công ty video giải thích từng đoạt giải thưởng. Anh ấy giúp doanh nghiệp tăng tỷ lệ chuyển đổi, chốt được nhiều doanh số hơn và nhận được ROI tích cực từ các video giải thích (theo thứ tự đó). 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  AlexAnndra Ontra
  AlexAnndra Ontra là đồng sáng lập và chủ tịch của phát ngẫu nhiên, một giải pháp quản lý tài liệu theo yêu cầu cho các bản trình bày động. Shufflrr có trụ sở tại Thành phố New York là công ty tiên phong về Quản lý bài thuyết trình. Được thành lập vào năm 2014 bởi James và AlexAnndra Ontra, một nhóm anh chị em với hơn 30 năm kinh nghiệm trong việc phát triển phần mềm quản lý bản trình bày, Shufflrr giúp các tập đoàn và người dùng cá nhân quản lý, phân phối và cập nhật nội dung bản trình bày của họ, tiết kiệm thời gian và tiền bạc. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Ortman
  Adam Ortman là phó chủ tịch cấp cao về tăng trưởng và đổi mới tại Phương tiện tạo + Phân tích, một cơ quan truyền thông tích hợp đầy đủ. Kết hợp một thập kỷ kinh nghiệm trong lĩnh vực đại lý truyền thông với nền tảng học thuật về tâm lý người tiêu dùng, Adam đánh giá các xu hướng và nền tảng kỹ thuật số, xã hội, di động và thương mại điện tử hàng đầu và mới nổi để xác định cách chúng có thể mang lại giá trị cho các khoản đầu tư vào truyền thông của khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Arvind Parthiban
  Arvind là CEO & đồng sáng lập của Zarget, ngoài việc lên ý tưởng về tầm nhìn của công ty và thí điểm quá trình hành động để đáp ứng các mục tiêu của họ, ông hiện đang đứng đầu các hoạt động tiếp thị sản phẩm, bán trước và bán hàng. Từng là nhân viên của Zoho, nơi anh đứng đầu bộ phận tiếp thị sản phẩm cho bộ sản phẩm chủ lực ITSM, Arvind đã có được những hiểu biết có giá trị về ngành SaaS và mọi thứ về 'Tiếp thị'. Arvind rút ra từ kinh nghiệm phong phú của mình để thúc đẩy các đơn vị kinh doanh phát triển. Anh ấy cũng là một fan cuồng nhiệt của Chelsea. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ankit Patel
  Ankit Patel là Giám đốc Tiếp thị / Dự án tại Công nghệ XongoLab và PeppyĐại Dương, đang cung cấp các giải pháp phát triển ứng dụng di động và web hàng đầu trên toàn cầu. Theo sở thích, anh ấy viết về công nghệ mới và sắp tới, phát triển di động, phát triển web, công cụ lập trình, kinh doanh và thiết kế web. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Alex Poulos
  Alex là Giám đốc Tiếp thị tại Crossbeam, phụ trách mảng Tăng trưởng và Phân tích, Nội dung và Sự kiện cũng như Tiếp thị Sản phẩm. Ông có hơn 20 năm kinh nghiệm điều hành trong việc phát triển các chiến lược tiếp thị và lãnh đạo thực hiện tích hợp, toàn cầu cho các thương hiệu phần mềm. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Augustin Prot
  Augustin là người đồng sáng lập của Weglot, một giải pháp đa ngôn ngữ cho các trang web. Được tạo vào năm 2016 - Weglot được xây dựng để giúp dịch trang web nhanh chóng, đơn giản và tức thì. Với kiến thức nền tảng về tài chính, Augustin đã chuyển đến thế giới SaaS để cùng tìm ra giải pháp giúp các công ty tạo ra sự tăng trưởng quốc tế. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman là Giám đốc điều hành của thưmodo, một giải pháp tiếp thị qua email cho phép người dùng gửi các email tương tác giống như ứng dụng. Anh ấy có kinh nghiệm tiếp thị trong các chiến lược trong và ngoài nước, SEO, tăng trưởng, CRO và tự động hóa tiếp thị. Anh ấy đã giúp nhiều thương hiệu B2C và B2B, bao gồm cả các công ty khởi nghiệp công nghệ ở giai đoạn đầu theo dõi tốc độ tăng trưởng bằng cách sử dụng các quy trình tiếp thị nhanh và dựa trên dữ liệu. Khi Google phát hành email AMP, Aquib đã nhìn thấy tiềm năng to lớn trong việc phát minh lại tiếp thị qua email. Điều này khiến anh ấy thành lập Mailmodo để giúp các doanh nghiệp có được ROI tốt hơn từ tiếp thị qua email. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Austin cán
  Austin Rolling là người đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của Ngoài kia. một doanh nhân thế hệ thứ ba. Anh ấy bắt đầu công ty đầu tiên của mình, một trang web thời trang, ở tuổi 20. Anh ấy có bằng Cử nhân Truyền thông của Đại học Eastern Michigan và bằng MBA của Đại học Texas A&M. Ông đã dành phần lớn sự nghiệp của mình để làm việc trong lĩnh vực hàng tiêu dùng và CNTT với các vai trò bán hàng và tiếp thị, quản lý và phát triển kinh doanh.  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Alicia Rother
  Alicia Rother là một nhà chiến lược nội dung tự do, người làm việc với các doanh nghiệp nhỏ và các công ty khởi nghiệp để thúc đẩy phạm vi tiếp cận thương hiệu của họ thông qua thiết kế và viết nội dung sáng tạo. Lĩnh vực chuyên môn của cô bao gồm tiếp thị kỹ thuật số, đồ họa thông tin, xây dựng thương hiệu và thiết kế đồ họa. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sánchez
  Andrea Sanchez là Nhà nghiên cứu và chiến lược thiết kế có trụ sở tại NY, hiện đang lãnh đạo các dự án chiến lược chuyển đổi kỹ thuật số tại Globant. Cô ấy đã chia sẻ kinh nghiệm của mình về cách AI có thể cải thiện mối quan hệ giữa khách hàng và thương hiệu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Shigem
  Adam Shigem là một chiến lược gia tại ngã sà xuống - một công ty thiết kế kỹ thuật số ở Seattle. Adam có hơn 4 năm kinh nghiệm giúp các thương hiệu như Windows, Office 365, T-Mobile và Brooks Running kết nối với khán giả của họ theo những cách có ý nghĩa trên nhiều kênh. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Abhay Singhal
  Abhay là người đồng sáng lập và CRO của InMobi. Abhay diễn thuyết trên toàn cầu về tinh thần kinh doanh, con người và văn hóa và là công cụ giúp InMobi được InMobi công nhận như 50 Công ty gây rối nhất thế giới do MIT Technology Review bình chọn, Giải thưởng khởi nghiệp xuất sắc của năm do Forbes bình chọn và nhiều hơn nữa. Tình yêu dành cho sự đổi mới đã đưa anh đến Học viện Công nghệ Ấn Độ, Kanpur (IIT) để lấy bằng cử nhân, nơi năm 2013 anh cũng được vinh danh với 'Giải thưởng cựu sinh viên xuất sắc' vì sự xuất sắc của mình trong lĩnh vực kinh doanh. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Arun Sivashankaran
  Arun là một doanh nhân công nghệ đã xây dựng, đo lường và bán các trang web dành cho người tiêu dùng và doanh nghiệp trong nhiều năm. Trong suốt sự nghiệp của mình, anh ấy đã giúp các công ty lớn và nhỏ tăng doanh thu và thu hút khách hàng với tư cách là người quản lý, cố vấn và nhà tư vấn. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Adam Nhỏ
  Adam Small là Giám đốc điều hành của đại lýnước sốt, một nền tảng tiếp thị bất động sản tự động, đầy đủ tính năng được tích hợp với thư trực tiếp, email, SMS, ứng dụng di động, mạng xã hội, CRM và MLS. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  Ann Smarty
  Ann Smarty là giám đốc thương hiệu và cộng đồng tại Internet Marketing Ninjas và là người sáng lập Nội dung lan truyền Bee. Sự nghiệp tối ưu hóa công cụ tìm kiếm của Ann bắt đầu vào năm 2010. Cô là cựu tổng biên tập của Tạp chí Công cụ Tìm kiếm và là người đóng góp cho các blog xã hội và tìm kiếm nổi bật, bao gồm Xu hướng Doanh nghiệp Nhỏ và Mashable. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Anastasia Sviridenko
  Anastasia Sviridenko là giám đốc tiếp thị nội dung tại văn bảnma thuật, giải pháp SMS hàng loạt tất cả trong một dành cho doanh nghiệp. TextMagic là một dịch vụ cung cấp cơ hội cho cả các doanh nghiệp lớn và nhỏ thực hiện các chiến dịch tiếp thị qua SMS, gửi thông báo, cảnh báo và xác nhận. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Andrew Taylor
  Andrew thích làm việc cho Đền giúp đỡ các cơ quan và đóng góp cho cộng đồng WordPress. Là một cựu nhà phát triển web, Andrew đã dành thời gian của mình cho các dự án quy mô lớn cho khách hàng như AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines, v.v. Với hơn 8 năm kinh nghiệm phát triển web, chuyên về WordPress, anh ấy là một người có kinh nghiệm lâu năm. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ángela de la Vieja
  Ángela là chuyên gia phân tích kinh doanh, quản lý giá cả và truyền thông, dẫn dắt nội dung trên tất cả các kênh cũng như quản lý sự hiện diện trên tất cả các nền tảng xã hội. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Walsh
  Ashley là Phó Giám đốc Tiếp thị tại Formstack, một giải pháp phần mềm thu thập dữ liệu và xây dựng biểu mẫu dựa trên Indianapolis. Trước khi gia nhập Formstack, Ashley đã có 8 năm làm việc tại Angie's List, nắm giữ các vị trí về tiếp thị, sản phẩm và hoạt động. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Amanda West-Bookwalter
  Amanda West-Bookwalter là Chuyên gia Tiếp thị Truyền thông Kỹ thuật số tại Formstack, chịu trách nhiệm triển khai và mở rộng các chiến lược quảng cáo kỹ thuật số cho công ty công nghệ này. Trước khi gia nhập nhóm Formstack, Amanda từng đảm nhiệm vai trò quản lý tài khoản cấp cao cho một công ty quản lý trả tiền cho mỗi lần nhấp chuột và đã phát biểu tại nhiều hội nghị tiếp thị trực tuyến, bao gồm HeroConf, SMX East và SES Denver. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ashley Welch
  Ashley Welch và Justin Jones đồng sáng lập Đổi mới Somersault, một công ty tư vấn về Tư duy Thiết kế cung cấp một cách tiếp cận độc đáo để phát triển bán hàng. Họ là tác giả của Bán hàng khỏa thân: Tư duy thiết kế tiết lộ động cơ và thúc đẩy doanh thu của khách hàng. Để biết thêm thông tin, vui lòng truy cập, www.somersaultinnovation.com. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Amalie Widerberg
  Amalie Widerberg đang làm việc với tư cách là Nhà tiếp thị kỹ thuật số tại FotoWare, nhà cung cấp Quản lý tài sản kỹ thuật số (DAM) hàng đầu thế giới. Cô ấy có bằng Thạc sĩ ESST (Xã hội, Khoa học và Công nghệ ở Châu Âu) và dự đoán rằng năm 2021 có rất nhiều thứ cho lĩnh vực DAM. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hóa đơn Acholla
  Bill Acholla là một nhà tiếp thị kỹ thuật số hàng đầu, người liên tục tung ra những nội dung có giá trị khủng khiếp mà những người như bạn có thể sử dụng để phát triển doanh nghiệp của họ, thích bài viết này. Kiểm tra blog kinh doanh của anh ấy tại Billacholla.com 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Bowman
  Brian Bowman là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của Phòng thí nghiệm trí tuệ, một công ty công nghệ tiếp thị chứng minh công nghệ và dịch vụ cho các nhà quảng cáo Facebook và Instagram. Ông đã quản lý lợi nhuận hơn 1 tỷ đô la trong chi tiêu quảng cáo trực tuyến và phát triển sản phẩm cho các thương hiệu trực tuyến hàng đầu bao gồm Disney, ABC, Match.com và Yahoo !. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  hóa đơn Bruno
  Bill Bruno, Giám đốc điều hành của Celebrus đã tham gia với tư cách là Phó chủ tịch Bắc Mỹ và trở thành Giám đốc điều hành vào tháng 2021 năm XNUMX. Ông có hàng chục năm kinh nghiệm trong lĩnh vực truyền thông, dữ liệu và phân tích, đồng thời có niềm đam mê thúc đẩy văn hóa đổi mới để thúc đẩy sự thay đổi mang tính chuyển đổi. Trước Celebrus, Bill từng là Giám đốc điều hành của một công ty niêm yết trên AIM đã mua lại thành công doanh nghiệp tư vấn của ông. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miệng núi lửa Bonnie
  Bonnie Crater là Chủ tịch & Giám đốc điều hành của Thông tin chi tiết về vòng kết nối đầy đủ. Trước khi tham gia Full Circle Insights, Bonnie Crater là phó chủ tịch tiếp thị của VoiceObjects và Realization. Bonnie cũng từng giữ các vai trò phó chủ tịch và phó chủ tịch cấp cao tại Genesys, Netscape, Network Computer Inc., salesforce.com và Stratify. Là một cựu chiến binh mười năm của Tập đoàn Oracle và các công ty con khác nhau, Bonnie là phó chủ tịch, Bộ phận Sản phẩm Compaq và phó chủ tịch, Bộ phận Sản phẩm Nhóm làm việc. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bob Croft
  Bob Croft là một nhà lãnh đạo martech có kinh nghiệm trong khu vực APAC, đã làm việc với hơn 15 khách hàng trong 8 năm qua trên nhiều ngành công nghiệp. 
 
 
 
 
 
	    
  
  doanh trại Diego
  Barrack Diego là một blogger giàu kinh nghiệm, người đã viết bài cho một số blog và trang web nổi tiếng về các cách sử dụng khác nhau của phương tiện truyền thông xã hội để thiết kế thêm lưu lượng truy cập kinh doanh trên các trang web doanh nghiệp. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Hóa đơn Donabedian
  Brandemonium LLC là một công ty tổ chức sự kiện có trụ sở tại Cincinnati, OH. Công ty được thành lập vào năm 2017 bởi Bill Donabedian và Kevin Canafax. Bill đã có hơn 16 năm kinh nghiệm tổ chức sự kiện khi tổ chức các sự kiện như Lễ hội âm nhạc MidPoint và Lễ hội âm nhạc Bunbury. Kevin có hơn 30 năm kinh nghiệm về truyền thông doanh nghiệp và quan hệ công chúng cũng như đồng sáng lập các sự kiện từ thiện, Suits That Rock và Play On. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Breena Fain
  Breena Fain là Chuyên gia PR & Tiếp thị tại Formstack, một công ty xây dựng biểu mẫu trực tuyến đã trở thành người đi đầu trong việc tạo, quản lý và lưu trữ các biểu mẫu trực tuyến. Formstack cung cấp cho các doanh nghiệp thuộc mọi loại và quy mô một công cụ xây dựng biểu mẫu dễ sử dụng để dễ dàng thu thập và quản lý dữ liệu. Người dùng có thể nhúng biểu mẫu trực tiếp vào trang web của họ để nắm bắt khách hàng tiềm năng nhanh chóng. Loại hình linh hoạt này cho phép các tổ chức, đặc biệt là các doanh nghiệp nhỏ, đơn giản hóa chu trình tiếp thị đồng thời mở rộng nguồn lực của mình. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Fowler
  Bryan Fowler là chủ tịch của Bộ phận Intero Digital Amazon. Intero Digital là đại lý tiếp thị kỹ thuật số gồm 400 người cung cấp các giải pháp tiếp thị toàn diện, hướng đến kết quả. Bộ phận Amazon của nó chuyên giúp các công ty tận dụng Amazon để đạt được mức tăng trưởng chưa từng có. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Freeman
  Brian Freeman là một doanh nhân nối tiếp tập trung vào nền kinh tế sáng tạo. Anh ấy đã xây dựng một trong những thị trường có ảnh hưởng lớn nhất ở Bắc Mỹ, phát triển nó lên tới hơn nửa triệu người sáng tạo nội dung và hàng trăm thương hiệu như Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel và TikTok. Anh ấy và nhóm của mình tại Heartbeat là những người đầu tiên giải quyết vấn đề tiếp thị người sáng tạo nano trên quy mô lớn trên Instagram và là những người đầu tiên triển khai tích hợp với TikTok vào năm 100. Anh ấy cũng là Techstars Grad (lớp 2020) và là một nhà đầu tư tích cực và cố vấn cho các công ty khởi nghiệp về nền kinh tế sáng tạo khác. Hiện anh đang xây dựng một mạng lưới chuyên nghiệp mới cho nền kinh tế sáng tạo, Creatorland.com - tập trung vào những người sáng tạo, người sáng tạo nội dung, những người có ảnh hưởng và những người thuê họ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bobby Gill
  Trước khi thành lập Blue Label Labs vào năm 2009, Bobby là Giám đốc Chương trình tại Microsoft trong bộ phận Máy chủ & Công cụ. Cùng với người đồng sáng lập Jordan Gurrieri, Bobby đồng tác giả Appsters: Hướng dẫn cho người mới bắt đầu về kinh doanh ứng dụng. Tại Blue Label Labs, Bobby với tư cách là Giám đốc điều hành bao gồm việc cung cấp giám sát chiến lược và kỹ thuật cho tất cả các ứng dụng mà chúng tôi sản xuất. Bobby tốt nghiệp Đại học Waterloo với bằng Cử nhân Toán học và Khoa học Máy tính và hoàn thành chương trình MBA tại Trường Kinh doanh Columbia. Anh ấy thích bánh crepe. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Hoffman
  Brian là điều phối viên tiếp thị tại Đồ họa thông tin về kẻ giết người, một công ty khởi nghiệp có trụ sở tại Seattle chuyên về thiết kế đồ họa thông tin, đồ họa chuyển động và đồ họa tương tác. Killer Infographics tự hào về việc thu hút những tài năng hàng đầu có khả năng cung cấp bản sao toàn diện, dữ liệu độc nhất vô nhị, minh họa tùy chỉnh và quảng bá chiến lược. Brian lớn lên ở vùng núi Pennsylvania và Vermont, và giờ anh ấy dành mỗi ngày để có thể trượt tuyết và đi bộ đường dài ở vùng núi Tây Bắc Thái Bình Dương. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Becky Holton
  Becky Holton là một nhà báo và một blogger. Cô ấy quan tâm đến công nghệ giáo dục và luôn sẵn sàng hỗ trợ nói nhiều thông tin. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Bill tiếng anh
  Tôi là nhà thiết kế sản phẩm kỹ thuật số có trụ sở tại Austin, Texas. Tôi có hơn 12 năm kinh nghiệm trong việc xây dựng trải nghiệm sản phẩm mới từ 0 đến 1 và thúc đẩy tăng trưởng cho các điểm đến trực tuyến có khả năng hiển thị cao. Tôi hiện đang làm việc tại Hotel Engine, giúp xây dựng tương lai của hoạt động kinh doanh và du lịch theo nhóm. Tôi phát triển nhờ việc học hỏi liên tục, biến thông tin chi tiết của người dùng thành hành động và truyền cảm hứng cho các nhóm suy nghĩ sáng tạo. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Dawson
  Bill Dawson là chuyên gia tiếp thị email và ứng dụng email, tư vấn cho cả các công ty lớn và nhà cung cấp phần mềm với tư cách là nhà cung cấp dịch vụ về khả năng tích hợp, khả năng sử dụng và khả năng gửi email của họ. Bill đã làm việc với một số tổ chức trực tuyến lớn nhất, bao gồm Zappos và Walmart. Anh ấy và vợ, Carla, sở hữu và điều hành công ty riêng của họ, Thiết kế 4 chú chó. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Barry Kelly
  Barry Kelly là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập của Các ngành tư tưởng. Anh ấy là nhà vô địch học tập của người tiêu dùng, nhà tiếp thị và nhà đổi mới học tập kỹ thuật số. Sự nghiệp của ông tập trung vào việc giúp các thương hiệu và tổ chức nội dung tận dụng sức mạnh của học tập điện tử để thúc đẩy và phát triển doanh nghiệp của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Brooke Kovanda
  Brooke Kovanda là Thành viên Orr & Điều phối viên Tiếp thị tại PERQ, một công ty công nghệ tương tác ở Indianapolis. Ở đó, cô thúc đẩy việc sáng tạo nội dung và thiết kế cho các sản phẩm quảng cáo, đồng thời cung cấp hỗ trợ cho việc nghiên cứu và khám phá thị trường mới. Ngoài giờ làm việc, Brooke thích đọc sách, đi du lịch và nghe nhạc Rock 'n' Roll cổ điển. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Bryan Mixon
  Bryan Mixon là chủ sở hữu của Luật kinh ngạc, trang web xây dựng cho các luật sư cá nhân và công ty nhỏ. Byran đã xây dựng các trang web từ năm 1999 và đã dành 33 năm qua để giúp đỡ các công ty như HubSpot, MillXNUMX và LivingSocial. Bryan biết trực tiếp khó khăn như thế nào đối với các chủ doanh nghiệp nhỏ trong việc tiếp thị kỹ thuật số của họ, vì vậy anh ấy đã xây dựng AmazeLaw như một nơi cực kỳ đơn giản cho các luật sư một mình xây dựng trang web của họ, thu thập khách hàng tiềm năng và tiếp tục với những ngày của họ làm những việc luật sư. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Bến Plomion
  Ben Plomion là Giám đốc Tiếp thị tại Dibbs. Ông chịu trách nhiệm tạo ra giá trị cho các đối tác, phát triển các chiến lược tiếp cận thị trường cũng như phát triển thị trường tiêu dùng của Dibbs. Ben là người gốc Pháp và đã tốt nghiệp chương trình Lãnh đạo thương mại có kinh nghiệm của GE và chương trình MBA của Đại học McGill. Anh ấy là cộng tác viên tiếp thị thường xuyên cho Forbes và là thành viên trong Hội đồng quản trị của MMA. Ben sống ở Venice Beach, CA cùng vợ và con trai, đồng thời là một người đam mê lướt sóng và trượt ván. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Blair Roebuck
  Blair Roebuck là Phó Chủ tịch Khoa học Tiếp thị của Bắc Mỹ tại Valtech. Chuyên môn của cô nằm trong chiến lược cá nhân hóa, tối ưu hóa, phân tích và dữ liệu để giải phóng tiềm năng của dữ liệu cho khách hàng. Khoa học Tiếp thị là bộ phận Bắc Mỹ của Valtech chuyên về đo lường, chiến lược, dữ liệu, phân tích, bảng điều khiển và tối ưu hóa tỷ lệ chuyển đổi. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Bill Swift
  Bill Swift đã lãnh đạo tổ chức công nghệ của Brierley từ tháng 2001 năm 2022 và đảm nhận vai trò Giám đốc điều hành vào tháng XNUMX năm XNUMX. Trong nhiệm kỳ Giám đốc điều hành của mình, ông đã nhanh chóng hoàn tất việc chuyển đổi công ty từ một đại lý thành một nhà cung cấp công nghệ mạnh. Với tư cách là CTO, trách nhiệm của anh tiếp tục mở rộng từ kiến trúc công nghệ và chiến lược sản phẩm đến triển khai khách hàng và hỗ trợ vận hành. Từng tham gia áp dụng thành công các tiêu chuẩn công nghệ quốc tế, Bill là tác giả đóng góp cho các ấn phẩm tập trung vào kiến trúc điện toán phân tán và nắm giữ một số bằng sáng chế thiết kế phần mềm. 
 	   Website  
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  Blair Symes
  Blair Symes là nhà quản lý tạo nhu cầu tại hộp thoạiTech, công ty hàng đầu về phân tích cuộc gọi và phần mềm tự động hóa. Trong 17 năm qua, ông đã xuất bản nhiều bài báo, sách trắng, sách điện tử và các bài đăng trên blog về nhiều chủ đề, bao gồm tiếp thị B2B, tiếp thị tự động hóa và tiếp thị tìm kiếm. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Trautschold
  Brian Trautschold là người đồng sáng lập và COO tại Tham vọng, nền tảng quản lý hiệu suất bán hàng nổi tiếng được xây dựng cho các tổ chức bán hàng dựa trên dữ liệu và hàng nghìn năm tuổi. Kết nối với Brian trên Twitter và LinkedIn và bắt đầu cuộc trò chuyện về một số chủ đề yêu thích của anh ấy: Bán hàng, khởi nghiệp, tiếp thị và tin đồn thương mại NBA. 
 	   Website  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Wallace
  Brian Wallace là chủ tịch của Bây giờ tìm nguồn cung ứng, một cơ quan thiết kế đồ họa thông tin hàng đầu trong ngành có trụ sở tại Louisville, Ky. và làm việc với các công ty từ doanh nghiệp nhỏ đến Fortune 500. Brian cũng tổ chức một sự kiện địa phương để biến Louisville trở thành một thành phố cạnh tranh hơn (#suy nghĩ lớn) và đã được vinh danh là Cố vấn Doanh nghiệp Nhỏ của Google năm 2017. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Beau Wysong
  Beau Wysong là Giám đốc Tiếp thị tại RFP360. Anh ấy tận dụng kiến thức sâu rộng của mình về tiếp thị công nghệ và bán hàng để thúc đẩy tăng trưởng kinh doanh cho công ty phần mềm. Beau chịu trách nhiệm xây dựng thương hiệu dẫn đầu thị trường, thu hút khách hàng và giáo dục kiến thức cho khách hàng tương lai. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hall
  Chris Hall, Giám đốc điều hành của Chất kết dính đã phát triển công ty của mình lên hơn 200 nhân viên với sáu văn phòng quốc tế chỉ trong 3 năm. Chris là một doanh nhân, đã thành lập và mở rộng quy mô thành công nhiều công ty SaaS, Bynder là công ty đáng chú ý nhất cho đến nay. Chris xây dựng các công ty này dựa trên niềm tin rằng những người trẻ tuổi, với thái độ đúng đắn và sự huấn luyện có thể đạt được kết quả tuyệt vời. Chris hiện là huấn luyện viên và cố vấn cho các doanh nhân trẻ, quan tâm đến công nghệ và khởi nghiệp 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Cassie
  Cassie Grey là Nhà mạng tìm kiếm phương tiện kỹ thuật sốsự liên quan và đã làm việc trong lĩnh vực tiếp thị trên Internet trong năm năm. Khi không viết blog hoặc cập nhật các xu hướng tiếp thị và mạng xã hội, cô ấy thích dành thời gian đi bộ đường dài, đi xe đạp và chèo thuyền ngoài trời. Theo dõi cô ấy trên Twitter @cassaleenie. 
 	   Website  
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  Chris Benham
  Chris biết rằng hoạt động tiếp thị tuyệt vời được tạo ra bằng cách lắng nghe khách hàng của bạn - không nói chuyện với họ. Anh ấy đã áp dụng tư duy này để giúp nâng tầm một số công ty lên vị trí dẫn đầu thị trường. Chạy tiếp thị cho nhà giả kim cung cấp cho Chris cơ hội vô song để tạo ra hoạt động tiếp thị phù hợp với khách hàng dựa trên phản hồi của họ. Chris gia nhập Alchemer sau khi giữ vai trò điều hành tiếp thị tại Symantec, Avast, Webroot và Yellowfin BI. Anh ấy tốt nghiệp Đại học Kansas. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield là Kiến trúc sư giải pháp chính tại Amperity. Với hơn bảy năm kinh nghiệm tại Amperity, nền tảng dữ liệu khách hàng hàng đầu (CDP), Caleb đã giữ nhiều vai trò khác nhau, bao gồm Kiến trúc sư giải pháp chính và Kỹ sư triển khai chuyển tiếp. Là một trong những nhân viên đầu tiên, anh ấy đóng vai trò then chốt trong việc thành lập nhóm Thành công của Khách hàng và đã tham gia vào dự án khách hàng thành công lớn đầu tiên của công ty với Alaska Airlines. Caleb có khả năng đặc biệt trong việc thu hẹp khoảng cách giữa các khía cạnh kỹ thuật và quan điểm thị trường. Trước Amperity, Caleb từng là Kỹ sư phần mềm chính tại IMS Health, nơi anh làm việc để mở rộng quy mô nền tảng tự động hóa tiếp thị và CRM doanh nghiệp. Anh ấy bắt đầu sự nghiệp của mình với tư cách là Nhà phát triển phần mềm tại Appature trước khi IMS Health mua lại Appature. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline đen
  Caroline là nhà văn và nhà tiếp thị nội dung cho Suy nghĩ an toàn. Chuyên về bảo mật internet, cô ấy nhận thức được thiệt hại mà phần mềm độc hại có thể gây ra cho các chiến dịch trực tuyến của bạn. Cô rất thông thạo về các mối đe dọa trực tuyến và khả năng tin tặc chiếm đoạt các trang web và chiến lược quảng bá. Là một nhà tiếp thị kỳ cựu, cô ấy mong muốn chia sẻ kinh nghiệm của mình với những người có cùng chí hướng để biến Internet trở thành một nơi an toàn hơn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Curt Bloom
  Curt Bloom là Chủ tịch của XanhVenn US, nhà cung cấp phần mềm tiếp thị đa kênh toàn cầu. Curt trước đây đã giữ một vị trí lãnh đạo chính với smartFOCUS và là công cụ trong sự phát triển toàn cầu của doanh nghiệp. Kể từ đó, Curt đã làm việc với một số công ty khởi nghiệp của Hoa Kỳ, trong các lĩnh vực truyền thông xã hội, tương tác và phân tích khách hàng theo thời gian thực. Là Chủ tịch phụ trách các hoạt động của BlueVenn tại Hoa Kỳ, Curt đang giám sát việc mở rộng BlueVenn trên khắp Hoa Kỳ và đứng đầu nhóm quản lý các khách hàng Mỹ của BlueVenn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Conor Cawley
  Conor là Biên tập viên cấp cao cho Tech.co. Trong bốn năm qua, anh ấy đã viết về mọi thứ, từ các chiến dịch Kickstarter và các công ty khởi nghiệp mới chớm nở đến những gã khổng lồ công nghệ và công nghệ sáng tạo. Nền tảng sâu rộng về hài kịch độc lập khiến anh trở thành người hoàn hảo để tổ chức các sự kiện tập trung vào công nghệ như Startup Night tại SXSW và Giải thưởng Timmy cho Tech in Motion. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Conant Carson
  Carson Conant là Giám đốc điều hành và Người sáng lập của nhà cung cấp giải pháp hỗ trợ bán hàng có trụ sở tại Chicago truyền thông. Lớn lên trong một gia đình doanh nhân, Carson không xa lạ với những thách thức và phần thưởng khi xây dựng một công ty từ đầu và tập hợp một đội ngũ xuất sắc để thực hiện thành công tầm nhìn của mình. Dưới sự lãnh đạo của Carson, Mediafly đã được công nhận là Công ty phát triển nhanh nhất Inc. 5000 trong 2018 năm liên tiếp, một trong những Nơi làm việc tốt nhất năm 500 của Inc. và Nơi làm việc tốt nhất do Crain's Chicago Business bình chọn. Phần mềm của Mediafly hiện đang được các công ty hàng đầu trong danh sách Fortune XNUMX bao gồm PepsiCo, MillerCoors, Disney và Goldman Sachs tận dụng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chad Crowe
  Chad Crowe đã tham gia Tư vấn Techwood vào năm 2016 như một phần của sự hợp nhất. Hiện tại, ông quản lý các hoạt động quản lý tài khoản và triển khai của Techwood. Ông có bằng cử nhân của Đại học Reinhardt và bằng Thạc sĩ về Truyền thông của Đại học Troy. Trong những năm qua, Chad đã quản lý hơn 25 triệu đô la trong quảng cáo tìm kiếm có trả tiền. Techwood Consulting được thành lập vào năm 2008 và là một công ty tư vấn kỹ thuật số ưu tú có năng lực cốt lõi trong tìm kiếm không phải trả tiền và tìm kiếm có trả tiền. Là thành viên Inc5000 năm 2017, có trụ sở chính tại Atlanta, GA, với nhóm 17 người hỗ trợ 60 khách hàng, Techwood nổi tiếng về chất lượng thực hiện trong các lĩnh vực chủ đề SEO và PPC. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Donald
  Chris Donald là Giám đốc của InboxGroup, Một đại lý tiếp thị qua email chuyên nghiệp chuyên cung cấp các dịch vụ tiếp thị qua email theo hướng kết quả. Ông đã làm việc trực tiếp với các công ty trong danh sách Fortune 500, các công ty bán lẻ khổng lồ, tổ chức phi lợi nhuận, SMB và các cơ quan chính phủ trong tất cả các khía cạnh của dịch vụ email marketing và các chương trình tự động hóa tiếp thị qua email trong gần 2 thập kỷ. Anh ấy thích chia sẻ những suy nghĩ và hiểu biết đặc biệt của mình về các phương pháp hay nhất về tiếp thị qua email trên blog của mình. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  khuôn mặt Christian
  Tôi thành lập AudioMob vì tôi hiểu được sự thất vọng của các game thủ khi quá trình chơi của họ bị gián đoạn do quảng cáo xâm nhập. Tập hợp một số bộ não giỏi nhất trong ngành, giải pháp của AudioMob cung cấp một cách để các nhà phát triển trò chơi di động kiếm tiền từ trò chơi của họ thông qua quảng cáo âm thanh trong khi vẫn thu hút người chơi của họ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Colleen Fahey
  Colleen Fahey là một nhà điều hành sáng tạo với kinh nghiệm chuyên sâu về xây dựng thương hiệu và tiếp thị ở nhiều điểm tiếp xúc. Trong suốt sự nghiệp của mình, Colleen đã từng là giám đốc điều hành sáng tạo cho các thương hiệu hàng đầu ở Mỹ, Châu Âu, Châu Mỹ Latinh và Châu Á. Cô đã tiếp cận Sixième Son, công ty xây dựng thương hiệu âm thanh có trụ sở tại Paris, nơi đã tạo ra hơn 450 đặc điểm nhận dạng âm thanh, về việc mở rộng sang Bắc Mỹ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christopher Faust
  Christopher chịu trách nhiệm về tất cả các chiến lược tiếp thị toàn cầu, phát triển kinh doanh và tiếp cận thị trường tại Qvidian. Là một giám đốc điều hành tiếp thị toàn cầu có thành tích với chuyên môn sâu về lĩnh vực công nghệ, Christopher mang lại một thành tích đã được chứng minh với các công ty tăng trưởng cao. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Gomersall
  Chris Gomersall là người sáng lập và giám đốc điều hành của TẤT CẢ, một công ty phần mềm tiếp thị ở Atlanta, GA. Trước đây, Chris là Nhà chiến lược sáng tạo tại Facebook và Instagram, nơi anh hợp tác với các thương hiệu và đại lý lớn nhất thế giới, nộp bằng sáng chế, làm việc với các nhà nhân học xã hội và nhà khoa học dữ liệu, xây dựng nguyên mẫu với các kỹ sư, chương trình xuất bản chính, v.v. Trước đây là trưởng nhóm sáng tạo tại Moxie, các đại lý khác bao gồm Euro RSCG (DSW), Exile on Seventh (Đại lý.com), và một công ty khởi nghiệp của riêng anh ấy. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  chad thăm dò ý kiến
  Chad Pollitt, một cựu chiến binh của Chiến dịch Tự do Iraq và là cựu Tư lệnh Lục quân Hoa Kỳ, là Đồng sáng lập của Relevance, trang web đầu tiên và duy nhất trên thế giới dành riêng cho quảng bá nội dung, tin tức và thông tin chi tiết. Ông cũng là Giáo sư hỗ trợ về Tiếp thị Internet tại Trường Kinh doanh Kelley của Đại học Indiana và là Giảng viên phụ về Tiếp thị Nội dung tại Trường Kinh doanh của Đại học Rutgers. Chad là thành viên của Ban cố vấn cho hệ thống quản lý chất thải dựa trên công nghệ blockchain đầu tiên trên thế giới, Swachhcoin và các nền tảng quảng cáo gốc, inPowered và AdHive. 
 	   Website  
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  Carter Hallett
  Carter Hallett là nhà chiến lược tiếp thị kỹ thuật số của cơ quan kỹ thuật số quốc gia R2 tích hợp. Carter có hơn 14 năm kinh nghiệm và nền tảng toàn diện trong việc giám sát cả chiến lược tiếp thị kỹ thuật số và truyền thống. Cô làm việc với cả khách hàng B2B và B2C để phát triển nền tảng chiến lược sâu sắc, giải quyết các thách thức kinh doanh của họ và tạo ra các tương tác phong phú và có ý nghĩa, tập trung vào cách kể chuyện sáng tạo, trải nghiệm khách hàng 360 độ, tạo nhu cầu và kết quả có thể đo lường. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Chandler
  Tôi là Chuyên gia Điều hành Bán hàng của Givelify, một ứng dụng quyên góp từ thiện/tín ngưỡng dựa trên địa điểm và sở thích. Tiêu đề của tôi thực sự là một chút tùy tiện; Tôi thường được biết đến với cái tên The Fixer và/hoặc The Swiss Army Knife. Tôi tự gọi mình là Người gác cổng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  chuck hengel
  Tiếp thị hiệu suất được lấp đầy bởi các doanh nhân chiết trung. Vì vậy, đến lúc phải lựa chọn cuộc sống, một Chuck Hengel trẻ hơn đã bị thu hút bởi ngành công nghiệp phản bội của những nhà phát minh và những kẻ điên loạn này. Anh ấy có bộ não về các con số và là một trong những nhà tiếp thị hiệu suất lớn nhất đất nước ngay tại sân sau của chính mình, vì vậy anh ấy đã cắt giảm dữ liệu của mình tại Fingerhut. Năm 1997, Chuck thành lập Kiến trúc sư Tiếp thị 
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  Nhà Chip
  Chip House là Giám đốc Tiếp thị tại Bốn51. OrderCloud by Four51 là nền tảng Thương mại điện tử B2B dựa trên đám mây linh hoạt và có thể tùy chỉnh cao nhất, cung cấp cho người dùng doanh nghiệp và kỹ thuật khả năng tạo các trang Thương mại điện tử đẳng cấp thế giới nhanh chóng, dễ dàng hơn và với chi phí thấp hơn. House có hơn 25 năm kinh nghiệm tiếp thị trực tiếp và kỹ thuật số. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hoyt
  Chris là Giám đốc Tiếp thị của Perscio, một đối tác kinh doanh tập trung vào việc tạo cơ hội Dữ liệu lớn cho khách hàng của họ, nơi anh ta đã phát triển thương hiệu và thông điệp ngay từ đầu, từ biểu tượng đến phễu bán hàng. 
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  Chris Lucas
  Chris là Phó Chủ tịch Phát triển Kinh doanh của Formstack. Ông quản lý nhiều nỗ lực tiếp thị của Formstack với mối quan tâm đặc biệt đến việc khám phá cách tiếp thị trực tuyến và xã hội có thể giúp Formstack phát triển. Formstack là một công cụ xây dựng biểu mẫu trực tuyến giúp bạn mất nhiều công sức trong việc thu thập và quản lý dữ liệu trực tuyến. 
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  Chris Bross
  Chris là đối tác của EverEffect, chuyên về Quản lý tài khoản trả cho mỗi lần nhấp, Tư vấn SEO và Phân tích trang web. Chris có hơn 16 năm kinh nghiệm về Internet với các công ty trong danh sách Fortune 500 và chuyên môn trong việc chỉ đạo và triển khai các trải nghiệm trực tuyến để thúc đẩy kinh doanh, sản phẩm và dịch vụ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Damron
  Chris là Giám đốc Đổi mới của Đèn hiệuLuồng, một ứng dụng tiếp thị di động dựa trên vùng lân cận. BeaconStream mang đến cho các doanh nghiệp thuộc mọi loại hình và quy mô một cách dễ dàng và tiết kiệm chi phí để kết nối với khách hàng ở gần, gửi cho họ phiếu giảm giá, bản giới thiệu sản phẩm, khuyến mại, video hoặc thông tin trực tiếp đến thiết bị di động của họ. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Chintan Jain
  Chintan Jain là Phó Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm tại Quy trình làm việc Kissflow, một nền tảng thống nhất cho phép các tổ chức quản lý tất cả các loại công việc ở một nơi. Chintan là một học viên tiếp thị có tay nghề cao, người viết nhiều về các chủ đề như công nghệ tại nơi làm việc, quản lý công việc và nơi làm việc kỹ thuật số. Ông cũng đóng góp tích cực vào các nền tảng kinh doanh và công nghệ khác nhau. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Christina Lyon
  Christina Lyon là một nhà văn, blogger và nhạc sĩ từ SoCal đầy nắng. Cô ấy đang bùng cháy vì đã giúp các doanh nghiệp trực tuyến phát triển với bản sao tiếp thị hấp dẫn. Khi bước ra khỏi bàn làm việc, Christina thích đọc tiểu thuyết, đi dạo trên bãi biển và chơi nhạc. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Carlos Meza
  Carlos Meza là Chủ tịch & Giám đốc điều hành của Crowd Content, nhà cung cấp dịch vụ sáng tạo nội dung hàng đầu kết nối các nhà văn và biên tập viên tài năng với các doanh nghiệp cần nội dung chất lượng cao, ưu tiên con người, sẵn sàng xuất bản ở quy mô lớn trong trải nghiệm nền tảng dựa trên công nghệ. Bản thân là bậc thầy về quy mô, Meza đã lãnh đạo các công ty công nghệ tăng trưởng cao trong 2021 năm qua. Trước khi được bổ nhiệm làm Giám đốc điều hành của Nội dung đám đông vào năm XNUMX, ông từng là Giám đốc điều hành của Kivuto Solutions, một công ty SaaS Edtech. Là một người kỳ cựu trong ngành, Meza mang đến nền tảng về kỹ thuật và tài chính doanh nghiệp để mở rộng dấu ấn Nội dung đám đông của các thương hiệu toàn cầu phục vụ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Neumann
  Chris Neumann là Người sáng lập và Giám đốc Sản phẩm của DataHero, nhà cung cấp hàng đầu về Cloud BI tự phục vụ. Sau khi giúp tạo ra không gian Dữ liệu lớn tại Hệ thống dữ liệu Aster, anh ấy đã dành bốn năm qua để truyền bá sự chuyển đổi trong toàn ngành sang đám mây. Anh ấy đã giúp định vị DataHero là nền tảng BI tự phục vụ thực sự đầu tiên trong không gian đám mây. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Corey nở
  Corey Bloom là Giám đốc Tiếp thị Nội dung tại Yotpo. Khi anh ấy không nói về nội dung do người dùng tạo, bạn có thể thấy anh ấy đang tìm kiếm địa điểm ăn uống tuyệt vời tiếp theo. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Orlob
  Chris Orlob là Giám đốc Cấp cao của Tiếp thị Sản phẩm tại gong.io. - nền tảng hội thoại thông minh số 1 dành cho các nhóm bán hàng B2B. Gong giúp bạn chuyển đổi nhiều hơn quy trình thành doanh thu bằng cách chiếu sáng các cuộc trò chuyện bán hàng của bạn. Nó ghi lại, sao chép và phân tích mọi cuộc gọi bán hàng để bạn có thể thúc đẩy hiệu quả bán hàng, tìm ra cái gì hiệu quả và cái gì không, đồng thời tăng cường tuyển dụng mới nhanh hơn. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Christopher Parsons
  Chris Parsons tốt nghiệp Đại học UCLA với bằng Quản lý Kinh doanh. Anh ấy rất đam mê kinh doanh và đã làm tư vấn kinh doanh trong thập kỷ qua. Khi rảnh rỗi, anh ấy nghiên cứu các xu hướng kinh doanh mới và chia sẻ các cách triển khai có liên quan thông qua viết blog và tư vấn. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Điện Cáit
  Cáit Power là Trưởng nhóm CRM trên thiết bị di động cho Sóng nguyên tố, nơi họ tạo ra công nghệ đáng kinh ngạc hỗ trợ tự động hóa tiếp thị trên thiết bị di động. Nền tảng của Cait là về tiếp thị di động, báo chí và du lịch. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Giá Cynthia
  Cynthia Price là SVP của Tiếp thị tại Litmus. Nhóm của cô ấy phát triển và hỗ trợ cộng đồng Litmus và email thông qua tiếp thị nội dung, tạo nhu cầu và sự kiện. Cô đã làm việc trong ngành tiếp thị qua email hơn 10 năm và trước đây là Phó Giám đốc Tiếp thị của Emma, một nhà cung cấp dịch vụ email. Cô ấy đam mê tạo ra các thông tin liên lạc xác thực và khai thác sức mạnh của email - trung tâm của hỗn hợp tiếp thị. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chandru Rae
  Chandru viết về mọi thứ về thương mại điện tử và mạng xã hội dành cho người bán hàng trực tuyến tại Xung quanh.io, một công cụ năng suất trên mạng xã hội được tạo ra chỉ dành cho người bán hàng trực tuyến và doanh nhân kinh doanh thương mại điện tử. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Richardson
  Chris là một nhà báo, biên tập viên và một blogger. Anh thích viết lách và đi du lịch, tìm cảm hứng để làm những điều mới mẻ, sáng tạo. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Rothstein
  Chris Rothstein là giám đốc điều hành và đồng sáng lập của rãnh.co, một nền tảng tương tác bán hàng. Trước Groove.co, Chris đã xây dựng, mở rộng quy mô và quản lý các nhóm bán hàng doanh nghiệp tại Google. Giờ đây, anh ấy đã giúp đưa công nghệ hiện đại vào thế giới bán hàng để mọi người từ nhân viên kinh doanh đến giám đốc bán hàng có thể dành nhiều thời gian hơn để cung cấp giá trị cho khách hàng và công ty của họ. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Cody sắc nét
  Người yêu công nghệ, người đã xây dựng trang web trong 15 năm, làm việc với các dịch vụ SaaS trong 6 năm và bắt đầu chơi bóng rổ Đại học Indiana từ khi tôi 2 tuổi. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chloé Smith
  Chloe Smith là một nhà tư vấn kinh doanh và một nhà văn bán thời gian luôn sẵn sàng chia sẻ những lời khuyên vụn vặt. Cô tin rằng niềm đam mê, lòng dũng cảm và hơn hết là kiến thức tạo nên thành công. Khi cô ấy không làm việc, có lẽ cô ấy đang ở đâu đó ôm ấp một cuốn sách hay và một tách trà sả (hoặc trung thực hơn là xem chương trình ăn khách mới nhất của Netflix). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cristian Stanciu
  Cristian Stanciu là một biên tập viên video tự do, chủ sở hữu và điều phối viên hậu kỳ của truyền thông veedyou - một công ty cung cấp dịch vụ chỉnh sửa video cho các nhà quay phim, đại lý tiếp thị, studio sản xuất video hoặc các thương hiệu trên toàn cầu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cydni Tetro
  Cydni là nhà kinh doanh sản phẩm hàng đầu với trọng tâm là xây dựng sản phẩm và thúc đẩy chuyển đổi khách hàng. Cô hiện là Chủ tịch Bán lẻ và Giám đốc Sản phẩm tại WhiteClouds, người đã mua lại 3DplusMe, nơi cô ấy là Giám đốc điều hành và người sáng lập. Cô đã làm việc về thương mại hóa công nghệ cho Disney và đã làm việc với các thương hiệu và nhà bán lẻ lớn nhất trên thế giới để cung cấp sản phẩm bao gồm Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart và Toys R Us. Cô là Đối tác điều hành tại Mercato, một công ty cổ phần tăng trưởng, giảng viên cho sáng kiến kinh doanh nhỏ 10k của Goldman Sachs, đồng thời là người sáng lập và Chủ tịch Hội đồng Công nghệ Phụ nữ. Cydni có bằng thạc sĩ quản trị kinh doanh và bằng cử nhân khoa học máy tính tại Đại học Brigham Young. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Caroline Watts
  Caroline Watts là giám đốc tiếp thị tại nhắm mục tiêu lại, một nhà cung cấp dịch vụ hiển thị đầy đủ chuyên về nhắm mục tiêu lại và nhắm mục tiêu theo đối tượng. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Cơ đốc giáo
  Christian Wettre là phó chủ tịch cấp cao kiêm tổng giám đốc của Nền tảng đường tại SugarCRM. Christian giúp khách hàng của Sugar mang đến trải nghiệm khách hàng có độ phân giải cao thông qua việc hợp nhất các nhóm bán hàng, tiếp thị và dịch vụ khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Charlotte Ziem
  As Phó chủ tịch Tiếp thị Nội dung của Sitecore, Tổng biên tập, Charlotte giám sát chiến lược và lập kế hoạch tài sản nội dung bao gồm sách điện tử, video và sách trắng tạo tiếng vang và mang lại giá trị cho khách hàng và khách hàng tiềm năng của Sitecore. Cô ấy đam mê hiểu nhu cầu và thách thức của khán giả cũng như về Sitecore và bối cảnh công nghệ tiếp thị. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Alvarado
  Daniel Alvarado là một chuyên gia tiếp thị kỹ thuật số và Phó Giám đốc Công nghệ tại truyền thông cá mập trắng. Ông chịu trách nhiệm dẫn dắt một nhóm các nhà phát triển đẳng cấp thế giới đứng sau La bàn của White Shark Media, một nền tảng Hỗ trợ bán hàng tất cả trong một cho các Đại lý muốn mở rộng danh mục Pay-per-Click của họ. Daniel đã có hơn 8 năm kinh nghiệm làm việc trong ngành công nghệ tiếp thị. Anh ấy đã hỗ trợ cả về chiến lược tiếp thị và quan điểm phát triển phần mềm trên nhiều vai trò khác nhau, bao gồm Giám đốc quảng cáo kỹ thuật số, Kiến trúc sư phần mềm và Phó chủ tịch Công nghệ. Với nền tảng sâu rộng về công nghệ, Daniel giúp các tổ chức sử dụng công nghệ để tạo ra những trải nghiệm có ý nghĩa, đơn giản hóa các nhiệm vụ phức tạp và tạo ra giá trị cho khách hàng của họ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  dave aswini
  Ashwini đam mê Kinh doanh, Khởi nghiệp, Thương mại điện tử và Tiếp thị Kỹ thuật số. Cô ấy đang làm việc với Có được như một chuyên gia tiếp thị kỹ thuật số. Cô ấy là một học giả có tâm hồn tự do và thích phiêu lưu, luôn dành thời gian rảnh rỗi cho bản thân, yêu thích âm nhạc, cũng như xem và chơi thể thao. Cô ấy nghiện biển và trên những con đường trở thành một người thích du lịch mạo hiểm để có được những trải nghiệm mới khi cô ấy nhìn cuộc sống như những tác phẩm nghệ thuật của chính chúng ta. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Dane Atkinson
  Dane Atkinson thành lập công ty đầu tiên của mình, SenseNet Inc., ở tuổi 18. Công ty đã phát triển vượt bậc thông qua việc phục vụ các công ty trong danh sách Fortune 500 (WPP, Pfizer, Lucent) cho hàng trăm nhân viên trên ba lục địa. Kể từ đó, anh ấy đã có một sự nghiệp cực kỳ thành công với tư cách là một giám đốc điều hành công nghệ và đã thành lập, mua và bán hơn một chục công ty. Chuyên môn sâu rộng về công nghệ và tiếp thị của anh ấy giúp chúng tôi cung cấp dịch vụ ngày càng phong phú cho khách hàng. Ngoài vị trí CEO, Dane còn đóng vai trò cố vấn và thành viên hội đồng quản trị cho một số công ty công nghệ hàng đầu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Dave Hodgson
  Dave Hodgson là giám đốc kinh doanh và phân phối Bắc Mỹ cho Thiết bị đa phương tiện Zeiss, một nhóm trong bộ phận sản phẩm tiêu dùng của Zeiss, các nhà sản xuất ống kính máy ảnh, ống nhòm và ống soi. Các thiết bị đa phương tiện bao gồm tai nghe Zeiss VR One và các thiết bị đeo trong tương lai với ống kính chuyên dụng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  David Bell
  Dave Bell là một doanh nhân và người tiên phong được công nhận trong lĩnh vực giải trí di động và phân phối nội dung kỹ thuật số. Dave là Đồng sáng lập & Giám đốc điều hành của Gummicube - nhà cung cấp dữ liệu, công nghệ và dịch vụ hàng đầu thế giới về Tối ưu hóa App Store. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Doug Bewsher
  Doug là giám đốc điều hành của không gian chính. Doug có 20 năm kinh nghiệm xây dựng các thương hiệu đẳng cấp thế giới trong ngành công nghệ. Anh ấy đã tạo ra và dẫn dắt các chương trình tiếp thị sản phẩm B2C và B2B, tạo nhu cầu và xây dựng thương hiệu cho các sản phẩm và dịch vụ công nghệ đột phá. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  David Blume
  David là Phó Chủ tịch của Liên minh Chiến lược cho Qvidian, chịu trách nhiệm quản lý việc tuyển dụng và tăng trưởng các đối tác chiến lược của công ty. David chuyên về lĩnh vực hiệu quả bán hàng trong các lĩnh vực như quản lý lương thưởng và tự động hóa đề xuất. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Darren Bridger
  Darren Bridger làm việc với tư cách là nhà tư vấn cho các nhà thiết kế và nhà tiếp thị, tư vấn về việc sử dụng và phân tích dữ liệu tác động vào suy nghĩ và động cơ không tỉnh táo của người tiêu dùng. Ông là một trong những người tiên phong ban đầu của ngành Khoa học Thần kinh Người tiêu dùng, giúp tiên phong cho hai trong số các công ty đầu tiên trong lĩnh vực này, sau đó gia nhập cơ quan lớn nhất thế giới, Neurofocus (nay là một phần của công ty Nielsen), với tư cách là nhân viên thứ hai của công ty bên ngoài Hoa Kỳ. . Anh ấy hiện đang làm trưởng bộ phận thông tin chi tiết tại Thần kinh. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Danielle Ciappara
  Danielle Ciappara là Điều phối viên Truyền thông Kỹ thuật số tại Hawthorne trực tiếp, một công ty quảng cáo dựa trên công nghệ hàng đầu chuyên về phân tích và các chiến dịch thương hiệu có trách nhiệm trong hơn 30 năm. Đến từ San Francisco, Danielle là một sinh viên tốt nghiệp Cal và USC đáng tự hào. Cô đã viết luận văn Thạc sĩ về những thay đổi bên trong và bên ngoài trong văn hóa kinh doanh do sự trỗi dậy của kỹ thuật số và truyền thông. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Dustin Clark
  Dustin đóng vai trò là trưởng nhóm chiến lược kỹ thuật số cho Yếu tố thứ ba, tận dụng kinh nghiệm của anh ấy khi chạy các chiến dịch tiếp thị trực tuyến cho Fortune 500 và các doanh nghiệp nhỏ địa phương. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Dennis DeGregor
  Dennis DeGregor là Phó Chủ tịch, Thực hành Dữ liệu Trải nghiệm Toàn cầu, tại Verticurl, một WPP công ty và là một phần của Tập đoàn Ogilvy. Dennis có bề dày thành tích phía khách hàng với các thương hiệu trong danh sách Fortune 500 về chuyển đổi CX doanh nghiệp, chiến lược dữ liệu, phân tích và tận dụng công nghệ để tạo lợi thế kinh doanh cạnh tranh. Dennis được biết đến với việc xây dựng các nhóm hiệu suất cao giúp đẩy nhanh các sáng kiến Chuyển đổi Trải nghiệm từ đầu đến cuối của khách hàng thông qua đổi mới trong chiến lược dữ liệu. Ông đã viết hai cuốn sách về chủ đề dữ liệu doanh nghiệp, AI chiến lược và tận dụng Internet toàn cầu để tạo lợi thế cạnh tranh thông qua chuyển đổi CX dựa trên dữ liệu: HAILOs: Cạnh tranh về AI trong kỷ nguyên hậu Google và Khách hàng-Doanh nghiệp minh bạch. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Drissel
  Dana Drissel là một nhà sáng tạo tiếp thị chiến lược chuyên về các chương trình theo hướng chiến dịch nhằm thu hút, giữ chân và nuôi dưỡng khách hàng tiềm năng thông qua hệ thống bán hàng. Hiện là Giám đốc Tiếp thị Cấp cao của Tương tác Kaon, cô ấy đã xác định thương hiệu công ty, cung cấp các phép đo mục tiêu dựa trên ROI và đã giới thiệu một bộ giải pháp Kaon rộng lớn, xây dựng cơ sở khách hàng đầu ngành đang phát triển nhanh chóng trong nhiều lĩnh vực kinh doanh khác nhau. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Denyse Drummond-Dunn
  Denyse có hơn 30 năm kinh nghiệm trong các vai trò điều hành cấp cao với Nestle, Gillette và Philip Morris International. Bà thành lập và là Chủ tịch của C³Centricity, một công ty tư vấn toàn cầu cung cấp cố vấn chiến lược cho đội ngũ điều hành của các thương hiệu hàng tỷ đô la. Hiện đã có cuốn sách mới nhất Giành lấy khách hàng làm trung tâm. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  David Finkelstein
  David Finkelstein là nhà tiên phong về internet, doanh nhân công nghệ và là người sáng lập của nhiều công ty internet có từ những ngày đầu tiên của internet vào năm 1994. Anh ấy hiện là Đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của BDEX, nền tảng trao đổi dữ liệu người tiêu dùng đầu tiên và lớn nhất ở Hoa Kỳ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Danny Flamberg
  Danny Flamberg là Hiệu trưởng của Opera Solutions, lãnh đạo nhóm Tiếp thị đa kênh. Danny Flamberg đã xây dựng thương hiệu và xây dựng doanh nghiệp trong hơn 25 năm. Tại Mỹ, Châu Âu và Nam Mỹ, ông đã giúp các công ty khởi nghiệp trở thành những người chơi quan trọng trên thị trường của họ và giúp các thương hiệu toàn cầu hàng đầu mở rộng phạm vi tiếp cận, thị phần và mối quan hệ với khách hàng. Nhận cuốn sách mới của anh ấy có tiêu đề Nhảy múa thông qua cuộc cách mạng kỹ thuật số 
 
 
 
 
 
	    
  
  Deb Gabor
  Deb Gabor là tác giả của Xây dựng thương hiệu là tình dục: Giúp khách hàng của bạn giúp đỡ và bán bất cứ thứ gì. Cô là người sáng lập Sol Marketing, công ty đã dẫn đầu các cam kết về chiến lược thương hiệu cho các tổ chức khác nhau, từ những tên tuổi gia dụng quốc tế như Dell, Microsoft và NBC Universal, cho đến những người chiến thắng về kỹ thuật số như Allrecipes, Cheezburger, HomeAway và RetailMeNot, cùng hàng tá công nghệ và kỹ thuật số giai đoạn đầu những người khổng lồ truyền thông. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sảnh Dillon
  Dillon là đồng sáng lập và COO của Simporter, một ứng dụng web phân tích sử dụng AI để cho phép đổi mới trong Hàng tiêu dùng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Dale Renner
  Dale Renner có hơn 20 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực phần mềm phân tích. Là Giám đốc điều hành của RedPoint Toàn cầu Inc., Dale đã định hướng chiến lược của công ty kể từ khi thành lập vào năm 2006. Trước khi thành lập RedPoint, Dale là đối tác quản lý toàn cầu tại Accenture, nơi ông đã thành lập hoạt động CRM của công ty. Dưới nhiệm kỳ của mình, Dale đã tăng doanh thu lên 1.5 tỷ USD. Các vai trò trước đây cũng bao gồm Giám đốc điều hành của Seisint, Inc., một công ty công nghệ và phân tích quản lý rủi ro và Giám đốc điều hành của ClarityBlue Inc., nhà cung cấp các giải pháp thông minh khách hàng được lưu trữ cho các tổ chức thương mại. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dkarr@highbridgechuyên gia tư vấn.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Diane Keng
  Diane Keng là CEO và đồng sáng lập của làm mới, một AI và công cụ cá nhân hóa dự đoán giúp các thương hiệu sắp xếp các trải nghiệm năng động, có ý nghĩa cho người tiêu dùng của họ trên quy mô lớn. Diane nằm trong danh sách 30 Under 30 của Forbes về công nghệ doanh nghiệp và đã được đăng trên tạp chí The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY và Inc. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dimitris Maniati
  Dimitris Maniatis đã tham gia Thượng nguồn vào năm 2017 để đứng đầu Secure-D. Dưới sự lãnh đạo của ông, Secure-D đã phát triển thành một nền tảng bảo mật cấp nhà mạng, từng đoạt giải thưởng, được các nhà khai thác mạng di động trên thế giới tin tưởng. Ông trở thành Giám đốc điều hành Upstream vào tháng 2020 năm 2009 và dẫn dắt thành công việc chuyển đổi công ty thành một nền tảng tiếp thị di động. Trước khi tham gia Upstream, Dimitris đã tham gia quảng cáo thông qua 'web vạn vật', công ty tiếp thị kỹ thuật số mà anh thành lập vào năm XNUMX. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David McIninch
  David chịu trách nhiệm về tất cả các khía cạnh của chu kỳ doanh thu cho mua lại; Tiếp thị, Bán hàng, Phát triển Kinh doanh, Quản lý Tài khoản và Thành công của Khách hàng. Acquisio là nhà cung cấp toàn cầu hàng đầu về các giải pháp tiếp thị kỹ thuật số thanh lịch cho phép các đại lý và nhà quảng cáo mang lại hiệu suất chiến dịch to lớn trên quy mô lớn. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Drew McLellan
  Trong hơn 30 năm, Drew McLellan đã làm việc trong ngành quảng cáo. Trong 26 năm đó, ông đã sở hữu và điều hành một đại lý. Ngoài ra, Drew còn lãnh đạo Viện Quản lý Đại lý, nơi tư vấn cho hàng trăm đại lý quảng cáo vừa và nhỏ về cách phát triển và xây dựng lợi nhuận của họ thông qua mạng lưới ngang hàng của chủ sở hữu đại lý, tư vấn, hội thảo, v.v. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Daniela McVicker
  Daniela McVicker là một blogger và một nhà văn tự do, người làm việc chặt chẽ với các doanh nghiệp B2B và B2C cung cấp các dịch vụ viết blog, copywriting và ghostwriting. Hiện tại, cô ấy đóng góp vào Người viết bài đánh giá hàng đầu. Khi Daniela không viết lách, cô ấy thích đi du lịch, đọc truyện lãng mạn và khoa học viễn tưởng, và thử các loại rượu mới. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Dhruv Mehta
  Dhruv Mehta là Chuyên gia Tiếp thị Kỹ thuật số và cung cấp các giải pháp trong kỷ nguyên kỹ thuật số. Khi rảnh rỗi, anh ấy thích viết về công nghệ và tiếp thị. Anh ấy là người thường xuyên đóng góp cho Tweak Your Biz. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Morrow
  Dan Morrow là Giám đốc Bán hàng Thị trường Trung bình cho Odyssey, một nền tảng nội dung xã hội dành cho thế hệ millennials đạt 30 triệu millennials hàng tháng. Odyssey đang sản xuất nội dung quảng cáo hấp dẫn và có liên quan trong các cộng đồng địa phương và đó là những gì các thương hiệu muốn; để có liên quan và để mọi người tương tác với họ. Bằng cách đưa các thương hiệu vào cuộc trò chuyện với nội dung và video gốc, chúng tôi đang giúp họ làm điều đó với những độc giả này. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Diaz Nesamoney
  Diaz Nesamoney là một doanh nhân công nghệ tài năng, người đã thành lập ba công ty công nghệ thành công, tất cả đều khai thác sức mạnh của dữ liệu để cung cấp năng lượng cho các ứng dụng doanh nghiệp và người tiêu dùng. Hiện tại, Diaz là Người sáng lập, Chủ tịch và Giám đốc điều hành của Jivox, một công ty cung cấp nền tảng công nghệ cho quảng cáo và tiếp thị được cá nhân hóa theo hướng dữ liệu. Diaz cũng là tác giả của cuốn sách đầu tiên về việc sử dụng dữ liệu và công nghệ để cá nhân hóa quảng cáo kỹ thuật số. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Craig Lile
  Craig "Dodge" Lile là Giám đốc cấp cao về tiếp thị của đột kích, một cơ quan truyền thông thuộc sở hữu và tòa soạn thời gian thực cho các thương hiệu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  donna moores
  Donna Moores là một blogger giàu kinh nghiệm và là một nhà văn nội dung. Cô đã có được kinh nghiệm tiếp thị xuất sắc trong các ngành và doanh nghiệp lớn nhất mà cô vui lòng chia sẻ với độc giả. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr là CMO của mởINSIGHTS và người sáng lập ra Martech Zone. Douglas đã giúp hàng chục công ty khởi nghiệp MarTech thành công, đã hỗ trợ thẩm định hơn 5 tỷ USD trong các thương vụ mua lại và đầu tư của Martech, đồng thời tiếp tục hỗ trợ các công ty triển khai và tự động hóa các chiến lược tiếp thị và bán hàng của họ. Douglas là một chuyên gia và diễn giả về chuyển đổi kỹ thuật số và MarTech được quốc tế công nhận. Douglas cũng là tác giả đã xuất bản sách hướng dẫn của Dummie và sách lãnh đạo doanh nghiệp. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Pantelo
  Dan là giám đốc điều hành công nghệ tiếp thị và là người sáng lập / giám đốc điều hành của sáo trúc. Trước khi thành lập Marpipe, Dan đã triển khai tư vấn tiếp thị từ phòng ký túc xá của mình ở trường đại học, công ty này đã trở thành một đại lý phát triển nhanh chóng có trụ sở tại Soho, Manhattan chuyên sản xuất sáng tạo và tạo nhu cầu cho các doanh nghiệp DTC. Ban đầu Marpipe được phát triển khi công ty gặp khó khăn với thử nghiệm sáng tạo và ngày nay, Marpipe đã huy động được hơn 10 triệu đô la từ các công ty như Adobe, Samsung và các giám đốc điều hành tại Buzzfeed, Hubspot, MediaMath và Criteo. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Devin Partida
  Devin Partida là Tổng biên tập của ReHack.com cũng như một nhà văn công nghệ kinh doanh tự do. Công việc của cô đã được giới thiệu trên Entrepreneur, Yahoo Finance và TechRepublic. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dan Purvis
  Được Brand Republic xếp hạng là một trong 50 người có ảnh hưởng đến Tiếp thị và Truyền thông xã hội ở Vương quốc Anh, Dan Purvis đam mê mang nội dung, tiếp thị và bán hàng lại với nhau để kết nối doanh nghiệp với khán giả của họ, nhằm mang lại giá trị kinh doanh hữu hình và ROI. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny Regenstein
  Danny Regenstein là một chuyên gia tiếp thị có thành tích cao hiện đang giữ chức vụ Giám đốc Tiếp thị tại What If Media Group, một công ty tiếp thị hiệu suất tiên tiến nổi tiếng với cách tiếp cận sáng tạo và chiến lược lấy khách hàng làm trung tâm. Với vai trò này, Danny đóng vai trò then chốt trong việc thúc đẩy các sáng kiến tiếp thị của công ty, thúc đẩy sự phát triển của công ty và mang lại kết quả đặc biệt cho khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dana Roth
  Dana là Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm của FORTVISION. Trách nhiệm của cô bao gồm phát triển chiến lược bán hàng và duy trì tất cả các tài nguyên kỹ thuật số cho nền tảng và xây dựng mối quan hệ với những người có ảnh hưởng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Daniel Salikov
  Daniel Salikov là Giám đốc Tiếp thị của Rocket motion, một cơ quan thiết kế chuyển động tập trung vào việc tạo ra các video quảng cáo và giải thích cho các công ty khởi nghiệp. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Danny chăn cừu
  Danny Shepherd là đồng giám đốc điều hành của Intero kỹ thuật số, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số gồm 350 người cung cấp các giải pháp tiếp thị toàn diện, hướng đến kết quả. Danny có hơn 20 năm kinh nghiệm chỉ đạo các chiến lược truyền thông phải trả tiền, tối ưu hóa SEO và xây dựng nội dung và PR theo định hướng giải pháp. Ông lãnh đạo một nhóm chuyên gia về thiết kế và phát triển web, tiếp thị Amazon, mạng xã hội, video và thiết kế đồ họa. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dmytro Spilka
  Dmytro là Giám đốc điều hành tại Solvid và là người sáng lập của Pridicto. Công việc của ông đã được xuất bản trên Shopify, IBM, Entrepreneur, BuzzSumo, Campaign Monitor và Tech Radar. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David Trice
  David Trice là đồng sáng lập và CEO của THAM GIA.cx, CRM hướng tới trải nghiệm hàng đầu dành cho doanh nghiệp. Trước khi ra mắt ENGAGE.cx Trice là Phó chủ tịch CRM tại Oracle, nơi ông đã lãnh đạo việc ra mắt Fusion CRM của Oracle. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Diogo Voz
  Diogo là một nhà tiếp thị kỹ thuật số tự do, người thích trao đổi kiến thức với những người trong ngành. Nếu bạn không thấy anh ấy đọc về các xu hướng tiếp thị mới nhất, có thể bạn sẽ thấy anh ấy đang nghe podcast hoặc làm việc trong các dự án thiết kế của mình. 
 	   Website  
	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  David Wachs
  David Wachs là một doanh nhân nối tiếp, công ty mới nhất của David, viết tay, đang mang lại nghệ thuật viết thư đã mất thông qua các giải pháp dựa trên rô bốt, có thể mở rộng để viết ghi chú của bạn bằng bút. Được phát triển như một nền tảng, Handwrytten cho phép bạn gửi các ghi chú từ hệ thống CRM của mình, chẳng hạn như Salesforce, trang web, ứng dụng hoặc thông qua tích hợp tùy chỉnh. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  David Zapletal
  Zapletal là một cựu chiến binh 15 năm về Digital Remedy, gần đây nhất là Giám đốc Đổi mới & Truyền thông trong hơn một năm sau khi ban đầu gia nhập công ty với tư cách là EVP của Mua và Tối ưu hóa Phương tiện. Trong vai trò gần đây nhất của mình, kiến thức chuyên môn và ảnh hưởng của Zapletal là rất quan trọng đối với sự phát triển của công ty mang tính đột phá Biện pháp khắc phục hậu quả kỹ thuật số Các giải pháp AdReady + và Flip, không chỉ trong việc dẫn dắt các nhóm đa chức năng và phân tán mà còn mang lại kinh nghiệm cá nhân của anh ấy trong hoạt động truyền thông, cùng với sự hiểu biết sâu sắc của anh ấy về nhu cầu và điểm đau của khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Denis Zhinko
  Denis là trưởng bộ phận CRM và Cộng tác của ScienceSoft. Ông có hơn 14 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực CNTT, phát triển ứng dụng chuyên nghiệp, thiết kế hệ thống doanh nghiệp và quản lý dự án trên CRM, ERP và Cổng thông tin doanh nghiệp. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Elma Beganovich
  Bà Beganovich dẫn đầu A&Enỗ lực của mình trong việc xây dựng danh sách các đối tác và khách hàng nổi tiếng thế giới. Lĩnh vực chuyên môn của cô bao gồm việc xác định các vai trò mà A&E có thể thực hiện đối với nhiều thương hiệu trong các ngành khác nhau, cũng như phát triển các điều khoản và phạm vi của các mối quan hệ đối tác đó. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed Breault
  Với tư cách là Giám đốc Tiếp thị, Ed Breault chịu trách nhiệm về Của Aprimo thương hiệu và sự tăng trưởng. Ông thúc đẩy chiến lược tiếp cận thị trường B2B SaaS của tổ chức về phía trước với các danh mục Quản lý tài sản kỹ thuật số và Quản lý tài nguyên tiếp thị. Anh ấy kết hợp kiến thức chuyên môn về tiếp thị tăng trưởng với nền tảng sâu rộng về phát triển thương hiệu và niềm đam mê phát triển các chương trình tiếp thị dựa trên tài khoản nhằm xây dựng nhận thức, sự khác biệt, nhu cầu và cuối cùng là doanh thu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tiểu vương Dukic
  Emir Dukic là Giám đốc điều hành của rabbu, một nền tảng quản lý tài sản cho thuê linh hoạt biên giới. Với công nghệ độc quyền, Rabbu tự động hóa tất cả các khía cạnh của quản lý tài sản — từ mua sắm đến tiếp thị, vận hành cho đến sức khỏe và sự an toàn của người thuê. Rabbu giúp các nhà đầu tư và quản lý bất động sản tăng cường hoạt động, phân tích dữ liệu, xóa liên hệ và quản lý tài sản của họ trên các nền tảng cho thuê chính: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia, v.v. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Eran Feinstein
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Grindley
  Eric Grindley là chuyên gia tiếp thị & thương hiệu, luật sư, đồng thời là Người sáng lập & Giám đốc điều hành của Esquire Advertising, một công ty công nghệ quảng cáo hàng đầu và là một trong 10 công ty quảng cáo / tiếp thị hàng đầu năm 2020 Inc. 5000. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ekalavya Hansaj
  Ở tuổi 33, cuộc đời tôi đã có một bước ngoặt lớn. Tôi đã trải qua những trở ngại khủng khiếp trong hành trình khởi nghiệp của mình. Tôi đã có một buổi dùng thử miễn phí dưới bàn tay của giới truyền thông và tôi đã có ít hơn 10% cơ hội để tiếp tục hành trình kinh doanh của mình. Sau nhiều lần cố gắng và 114 ngày trong địa ngục; Tôi trả lại. Tôi không chỉ cứu công ty của mình, được Tạp chí Doanh nhân bình chọn là công ty kinh doanh tốt nhất thứ 332 tại Hoa Kỳ vào năm 2015, tôi còn quay trở lại mạnh mẽ hơn nữa. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  emad hasan
  Emad là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập của AI võng mạc. Kể từ năm 2017, Retina đã làm việc với các khách hàng như Nestle, Dollar Shave Club, Madison Reed, v.v. Trước khi gia nhập Retina, Emad đã xây dựng và điều hành các nhóm phân tích tại Facebook và PayPal. Niềm đam mê và kinh nghiệm không ngừng trong ngành công nghệ đã giúp anh ấy xây dựng các sản phẩm giúp các tổ chức đưa ra quyết định kinh doanh tốt hơn thông qua việc tận dụng dữ liệu của chính họ. Emad lấy bằng Cử nhân Kỹ thuật Điện từ Penn State, bằng Thạc sĩ Kỹ thuật Điện từ Học viện Bách khoa Rensselaer và bằng Thạc sĩ Quản trị Kinh doanh tại Trường Quản lý UCLA Anderson. Ngoài công việc với Retina AI, anh ấy còn là một blogger, diễn giả, cố vấn khởi nghiệp và nhà thám hiểm ngoài trời. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Hollebone
  Eric Hollebone, Giám đốc Dịch vụ, mang Phòng thí nghiệm nhu cầuHệ sinh thái doanh thu® trở nên sống động cho khách hàng B2B của họ bằng cách tích hợp chiến lược, công nghệ và dữ liệu trong toàn bộ hoạt động tiếp thị, bán hàng và dịch vụ. Nền tảng về công nghệ và kỹ thuật cho phép Eric tiếp cận tiếp thị từ quan điểm khoa học, kỹ thuật và theo hướng dữ liệu độc đáo. Ngày nay, ông tập trung vào tiềm năng của dữ liệu lớn, AI, công nghệ đèn hiệu và IoT để thay đổi bối cảnh tiếp thị và tăng tốc thay đổi kỹ thuật số trong toàn tổ chức. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Holtzclaw
  Eric V. Holtzclaw là Trưởng chiến lược của CÓ THỂ. Anh ấy là một nhà nghiên cứu, nhà văn, doanh nhân hàng loạt và là người thách thức trí tuệ thông thường. Cùng Wiley Publishing xem cuốn sách của anh ấy về hành vi của người tiêu dùng - Bậc thang: Mở khóa tiềm năng của hành vi người tiêu dùng. Eric giúp định hướng chiến lược cho các công ty trong việc triển khai các giải pháp quản lý ưu tiên và đồng thuận trên toàn doanh nghiệp. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Emily Johnson
  Emily Johnson là một nhà tư vấn tiếp thị với 10 năm kinh nghiệm trong việc thực hiện các chiến lược tiếp thị. Hiện tại, cô đứng đầu bộ phận tiếp thị tại phương tiện thư màu xanh, một công ty giải pháp dữ liệu B2B nổi tiếng có trụ sở tại Irving, Texas. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Kozlova
  Elena là Giám đốc Tiếp thị Nội dung tại loa kéo, nền tảng tương tác với khách hàng hàng đầu dành cho các doanh nghiệp dựa trên thiết bị di động. Các giải pháp công nghệ dễ dàng của Pushwoosh giúp các nhà tiếp thị tăng cường sự tương tác và gắn bó của người chơi với các thông báo đẩy, tin nhắn trong ứng dụng và giao tiếp đa kênh dựa trên hành vi. Do đó, các nhà xuất bản trò chơi trên thiết bị di động có thể kiếm tiền thành công từ ứng dụng của họ và đạt được mức tăng trưởng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ellen Dunnigan
  Nhấn mạnh vào kinh doanh người sáng lập kiêm Giám đốc điều hành Ellen Dunnigan là một huấn luyện viên đã được công nhận và chứng minh trên toàn quốc với khóa đào tạo chuyên biệt về cải thiện giọng nói, giọng nói và tiếng Anh. Cô ấy có bằng thạc sĩ về Bệnh học Ngôn ngữ-Nói và đã được chứng nhận về mặt lâm sàng bởi Hiệp hội Nghe nói-Ngôn ngữ Hoa Kỳ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Eva McKnight
  Eva McKnight là thực tập sinh quan hệ công chúng tại Formstack. Cô là sinh viên năm cuối của Đại học Anderson, theo học nghệ thuật giao tiếp với trọng tâm là quan hệ công chúng. Khi Eva không làm việc cho Formstack hoặc Fifth Street Communications, công ty PR dành cho sinh viên của AU, bạn có thể thấy cô ấy đi chơi với bạn bè hoặc chụp quá nhiều ảnh về con mèo của cô ấy. Có lẽ là sau này. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ed McQuiston
  Ed McQuiston là EVP và giám đốc thương mại của Hyland, một nhà cung cấp dịch vụ quản lý nội dung. Ông đã làm việc tại công ty hơn 11 năm và chịu trách nhiệm hỗ trợ cũng như duy trì các sáng kiến toàn cầu của Hyland với tư cách là nhà cung cấp dịch vụ quản lý nội dung doanh nghiệp hàng đầu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Olson
  Eric Olson là tổng giám đốc của SMB Events tại Mạng hoạt động, Giải pháp Kinh doanh. Ông chịu trách nhiệm định hướng chiến lược toàn cầu và P&L cho các giải pháp sự kiện từ doanh nghiệp đến doanh nghiệp của công ty phục vụ các doanh nghiệp, hiệp hội và các công ty hội chợ và triển lãm có quy mô vừa và nhỏ. Anh ấy tốt nghiệp Đại học Bang Colorado và năng động bằng cách trượt tuyết và tham gia ba môn phối hợp. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Podshuveit
  Elena Podshuveit là Giám đốc Sản phẩm của Admixer. Cô có hơn 15 năm kinh nghiệm trong việc quản lý các dự án kỹ thuật số. Kể từ năm 2016, cô đã chịu trách nhiệm về dòng sản phẩm Admixer SaaS. Danh mục đầu tư của Elena bao gồm các công ty khởi nghiệp thành công, các dự án cho các nhà quảng cáo hàng đầu (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi), các giải pháp SaaS, ra mắt cổng thông tin trực tuyến và ứng dụng di động. Elena đã tham khảo ý kiến của các nhà xuất bản lớn về việc số hóa và kiếm tiền từ tài sản của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Quanstrom
  Eric là một giám đốc điều hành khởi nghiệp với tư duy kinh doanh. Chuyên môn về Xây dựng thương hiệu, Tiếng nói của khách hàng (Tiếp thị vận động), Chiến lược Tiếp thị, Bán hàng, Phát triển Kinh doanh, Tạo khách hàng tiềm năng, Truyền thông xã hội, Tiếp thị Nội dung (bao gồm cả SEO), Lập kế hoạch Kinh doanh cho phần mềm Đám mây, SaaS và B2B. Với tư cách là CMO của CIENCE, Eric tập trung các nỗ lực tiếp thị của công ty vào các chiến lược trong và ngoài nước kết hợp Hành trình của người mua mới. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Decker
  Erik là Phó Giám đốc Hoạt động & Dịch vụ Sáng tạo cho Dịch vụ Blog chuyên nghiệp. Anh ấy đã viết blog hơn chín năm (thậm chí trước khi nó được gọi là viết blog), và đã là một nhà văn xuất bản trong hơn 20 năm. Anh ấy là một nhà báo chuyên mục hài hước của tờ báo, và đã viết một số bài báo về kinh doanh, kịch sân khấu, kịch nhà hát trên đài phát thanh và hiện đang viết một cuốn tiểu thuyết. Anh ấy đã giúp viết Twitter Marketing cho Dummies, và thường xuyên nói chuyện trên blog và mạng xã hội. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Erik Sevinghaus
  Erik đã phát triển các sản phẩm mới và đưa chúng ra thị trường trong 20 năm, dẫn đến hàng trăm triệu đô la xuất khẩu và tạo ra doanh thu. Trước khi dẫn đầu chiến lược tại Mùa xuân, Erik là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của SimpleRelevance, một nền tảng máy học được đánh giá cao để tối ưu hóa tiếp thị kỹ thuật số. Năm 2015, SimpleRelevance được bán cho Rise Interactive, nơi Erik lãnh đạo các đơn vị kinh doanh Chiến lược tài khoản và Cá nhân hóa. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Elizabeth Shydlovich
  Elizabeth Shydlovich là Giám đốc Tiếp thị trong nước tại Awario, một công cụ SaaS. Cô ấy là một chuyên gia tiếp thị, người giúp các doanh nghiệp phần mềm tận dụng các chiến thuật tiếp thị để tìm kiếm khách hàng, thúc đẩy lưu lượng truy cập, tạo nhận thức và tăng doanh số bán hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Eric Tejeda
  Eric Tejeda là Giám đốc Tiếp thị cho CÓ THỂ. Eric thúc đẩy các mục tiêu tăng trưởng của tổ chức bằng cách tung ra các sản phẩm và dịch vụ mới, thúc đẩy tư tưởng lãnh đạo, xây dựng nhận thức về thương hiệu và thúc đẩy tạo ra khách hàng tiềm năng. Eric đã triển khai hệ thống công nghệ tiếp thị đáp ứng mong muốn của khách hàng, cung cấp thông tin có liên quan và xây dựng lòng tin. Để biết thêm thông tin, hãy truy cập www.possiblenow.com. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Elena Teselko
  Elena Teselko là người quản lý nội dung tại Bạn quét. Cô có hơn năm năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị và truyền thông, bao gồm cả việc làm việc trong một công ty quảng cáo, các công ty CNTT và truyền thông. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Frank Bria
  Frank Bria là Chuyên gia Dịch vụ Bán vé Cao cấp. Ông bắt đầu sự nghiệp kinh doanh của mình trong lĩnh vực công nghệ dịch vụ tài chính. Anh ấy đã làm việc với một số công ty mới thành lập, một số được bán với giá hàng trăm triệu đô la và một số đã phá sản. Kinh nghiệm của anh ấy bao gồm việc giúp một số tập đoàn lớn nhất trên 5 châu lục phát triển doanh nghiệp của họ bằng cách tạo ra tác động thực sự đến khách hàng của họ – và biến điều đó thành một dịch vụ có thể mở rộng. Bây giờ anh ấy chuyển kinh nghiệm đó sang lĩnh vực kinh doanh nhỏ. Anh ấy làm việc với các chuyên gia tư vấn, nhà cung cấp dịch vụ kinh doanh và các chuyên gia khác để tránh xa doanh thu “dựa trên dự án” và hàng giờ - về cơ bản là đổi thời gian lấy tiền. Các khách hàng của Frank xây dựng doanh nghiệp của họ xung quanh các dịch vụ được sản xuất, nơi bạn tận dụng thời gian của mình cho nhiều khách hàng – chứ không chỉ một khách hàng. Ông là tác giả của cuốn sách bán chạy nhất thế giới Quy mô: Làm thế nào để phát triển doanh nghiệp của bạn bằng cách làm việc ít hơn. Ông sống ở Gilbert, Arizona trong khu vực Phoenix với vợ và 3 cô con gái. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Frida Cooper
  Frida Cooper là một nhà nghiên cứu phân tích bán lẻ với khoảng năm năm kinh nghiệm. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Giá vé Fahad
  Fahad Fareed là Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm tại Thang dữ liệu - một công ty phần mềm chất lượng dữ liệu và giải pháp thực thể hàng đầu. Rút ra từ kinh nghiệm làm việc trong ngành ETL và chất lượng dữ liệu, Fahad cung cấp thông tin chi tiết và mẹo mới nhất cho các nhà phát triển và giám đốc điều hành C-suite để giúp họ đưa ra quyết định tốt hơn trong việc tiếp cận các sáng kiến quản lý dữ liệu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Farah Kim
  Farah Kim là nhà tiếp thị sản phẩm lấy con người làm trọng tâm, người chuyên đơn giản hóa thông tin phức tạp thành thông tin chi tiết hữu ích cho đối tượng doanh nghiệp. Cô thích thú với việc quản lý dữ liệu và mong muốn giúp các doanh nghiệp khắc phục tình trạng hoạt động kém hiệu quả do các phương pháp quản lý dữ liệu không hiệu quả gây ra. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Fayez Mohamood
  Fayez Mohamood là đồng sáng lập và giám đốc điều hành của lõi xanh, cho phép các nhà tiếp thị Thương mại điện tử tạo và phân phối các email được kích hoạt được cá nhân hóa với tốc độ và độ chính xác mà trước đây không thể có, phản ứng động với các hành vi của khách hàng và lập danh mục các thay đổi trong vài giây. Với hơn 70 đối tác đại diện cho hơn 100 thương hiệu tiêu dùng. Bluecore là một trong những công ty khởi nghiệp phát triển nhanh nhất của Thành phố New York, gần đây đã kết thúc vòng Series A do FirstMark Capital dẫn đầu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Gregg Ames
  Gregg Ames là Giám đốc Thương mại tại Phần mềm Act-On, một nền tảng tự động hóa tiếp thị tăng trưởng ở Portland, Oregon. Với vai trò của mình, anh ấy chịu trách nhiệm về chiến lược bán hàng toàn diện và tiếp cận thị trường của Act-On. Gregg đam mê quản lý và cung cấp trải nghiệm khách hàng vượt trội làm hài lòng và gây tiếng vang cho người dùng cuối. Ông có hơn 25 năm kinh nghiệm trong các tổ chức SaaS và MarTech, từng đảm nhiệm các vai trò cấp cao tại Oracle, Kibo Commerce, Conversica và Turning. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Galvin
  Gary Galvin là chủ tịch và người sáng lập của Công nghệ Galvin - một công ty web và phần mềm ở Indianapolis, IN. Anh ấy thành lập công ty với tầm nhìn là có một công ty đặt ra tiêu chuẩn về cách các dự án được vận hành đúng cách. Bằng cách tập trung nhiều vào việc xây dựng các quy trình dự án phần mềm mạnh mẽ và đảm bảo phân phối đúng thời hạn và trong ngân sách, Galvin Technologies đã có thể trở thành người dẫn đầu trong ngành. Gary đến từ Detroit, MI nhưng tự hào gọi Indiana là nhà với vợ và bốn đứa con của mình. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Grace Carter
  Grace Carter là một nhà văn công nghệ tại Đã được nghiên cứu và Người Úc các dịch vụ. Cô ấy làm việc về cải thiện chuyển đổi và phát triển các chiến thuật tiếp thị. Ngoài ra, Grace là một nhà giáo dục tại Trợ giúp Phân công Tâm lý trang web học thuật. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  George Fakorelli
  George là một Cộng tác viên Tiếp thị Tăng trưởng làm việc cho phần mềm tự động hóa email Moosend! Anh ấy thích viết về Tiếp thị trong Kỷ nguyên Kỹ thuật số và những bí quyết tăng trưởng mà anh ấy phát hiện ra trong những khám phá hàng ngày của mình. Anh ấy luôn quan tâm đến việc nói về những kinh nghiệm và ý tưởng, vì vậy hãy thoải mái nhắn tin cho anh ấy để chia sẻ những kiến thức thú vị của bạn. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gal Glikman
  Gal Glikman là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập của Trên no, giải pháp khôi phục quảng cáo cho các nhà xuất bản cao cấp. Trước khi đồng sáng lập Uponit, Gal đã phục vụ trong một đơn vị tình báo ưu tú trong Lực lượng Phòng vệ Israel với tư cách là sĩ quan, nhà phát triển & nhà nghiên cứu bảo mật trong 4.5 năm. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chàng Goldstein
  Guy là một nhà tư vấn hoạt động và tự động hóa tiếp thị. Công nghệ G8 sử dụng phương pháp kết hợp toàn diện để tự động hóa tiếp thị, đúc kết từ kinh nghiệm tiếp thị thông tin và tiếp thị truyền thống để giúp khách hàng đạt được thành công. Dựa vào kinh nghiệm và phân tích, G8 hợp tác chặt chẽ với khách hàng của mình để cung cấp tiếp thị hỗn hợp tùy chỉnh, được tinh chỉnh cho các doanh nghiệp khách hàng cá nhân. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Garin Hobbs
  Garin là Giám đốc Chiến lược Giao dịch tại Lặp lại, một nền tảng trao quyền cho các nhà tiếp thị B2C kiểm soát chiến lược nhắn tin đa kênh của họ bằng cách tận dụng mô hình dữ liệu có khả năng mở rộng và linh hoạt cao để cung cấp thông tin cho cuộc trò chuyện kênh chéo 1: 1 qua email, điện thoại di động, web và các kênh xã hội. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Kimball
  Greg là Giám đốc Toàn cầu về Giải pháp Email tại Tính hợp lệ. Anh ấy là một người sáng tạo và một người xây dựng. Cho dù anh ấy đang thiết kế một trang web, tạo một mạng xã hội hay xây dựng một tòa nhà chọc trời, thì quá trình này đều giống nhau; các chi tiết là trò chơi. Và anh ấy thích chơi. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Leon
  George Leon giám sát Hawthornechiến lược truyền thông, thực thi, khoa học dữ liệu và phân tích thay mặt cho một loạt khách hàng thương hiệu lớn bao gồm 3M, Brother International, Equifax, Hamilton Beach, Homevisor.com, Transamerica và zulily. Hawthorne là công ty quảng cáo dựa trên công nghệ từng đoạt giải thưởng chuyên về phân tích và các chiến dịch thương hiệu có trách nhiệm trong hơn 30 năm. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gelena Lukats
  Với tư cách là Giám đốc, Paid Social for Acronym, Gellena có mười năm kinh nghiệm phát triển và lãnh đạo các chiến lược truyền thông xã hội hiệu quả như một phần của chiến lược truyền thông gắn kết. Là một chuyên gia trong việc tối ưu hóa chi tiêu trên mạng xã hội để mang lại ROI có thể đo lường được và đạt được các mục tiêu thương hiệu, Gellena đảm bảo tất cả thông điệp của Khách hàng được tận dụng thông qua tiếp thị tích hợp và các chiến lược xã hội cấp cao, đồng thời đảm bảo chuyển đổi kêu gọi hành động trên tất cả các nền tảng xã hội. Gellena là người lập kế hoạch truyền thông được Facebook/Meta chứng nhận với chứng nhận SnapChat và được chứng nhận Twitter-video. Cô tốt nghiệp Đại học Boston. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick là người viết nội dung sáng tạo cho aumcore, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số chuyên về SEO và các dịch vụ tiếp thị nội dung sáng tạo. Cô ấy đam mê tìm kiếm những cách mới để chia sẻ thông tin với thế giới. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Georgette Moe
  Georgette Moe là Giám đốc cấp cao về chiến lược khách hàng tại Emplicit. Cô ấy là một nhà lãnh đạo tiếp thị kỹ thuật số chiến lược với nhiều kinh nghiệm phát triển các chiến lược tiếp thị đa kênh. Kinh nghiệm của cô ấy trong việc hướng dẫn các tổ chức bán lẻ khi họ mở rộng quy mô rất phù hợp với sứ mệnh của Emplicit là mở rộng danh mục khách hàng và cung cấp dịch vụ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gabe Nelson
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  George Corugedo
  Là một nhà toán học và nhà điều hành công nghệ dày dạn kinh nghiệm, George Corugedo có hơn 20 năm kinh doanh và chuyên môn kỹ thuật. Là người đồng sáng lập và CTO của RedPoint toàn cầu, George chịu trách nhiệm lãnh đạo việc phát triển các giải pháp quản lý dữ liệu và thu hút khách hàng của RedPoint. Ông có bằng Cử nhân Địa chất và Toán học, tương ứng của Đại học Miami, và bằng Thạc sĩ Toán học Ứng dụng của Đại học Arizona. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Grant Polachek
  Grant Polachek là người đứng đầu bộ phận xây dựng thương hiệu cho Squadhelp.com, 3X Inc 5000 công ty khởi nghiệp và đặt tên đột phá. Squadhelp đã xem xét hơn 1 triệu tên và tuyển chọn một bộ sưu tập những cái tên tốt nhất hiện có trên web hiện nay. Chúng tôi cũng là nền tảng đặt tên dựa trên nguồn cộng đồng hàng đầu thế giới, hỗ trợ khách hàng từ các công ty khởi nghiệp ở giai đoạn đầu cho đến các công ty Fortune 500. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gurpreet tinh khiết
  Gurpreet Purewal là Phó Giám đốc Phát triển Kinh doanh của iResearch, các chuyên gia hàng đầu về lãnh đạo tư tưởng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Graham Rand
  Graham Rand không chỉ đam mê công nghệ mà còn là một nhà văn đầy nhiệt huyết. Anh ấy luôn theo dõi các thay đổi trên web và cố gắng cập nhật mọi thứ mới. Một ví dụ điển hình là hướng dẫn đăng nhập trang web nơi anh ấy trình bày hướng dẫn cho nhân viên mới ở các công ty khác nhau. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Cấp Lange
  Grant Lange là một trong những thành viên sáng lập của Giao diện bằng chứng, một tập thể xây dựng thương hiệu và phát triển sản phẩm. Anh làm việc với các công ty lớn và nhỏ để xây dựng kế hoạch xây dựng thương hiệu và phát triển sản phẩm hiệu quả. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  George Rowlands
  George là Trưởng nhóm Chiến lược Nội dung tại NetHunt CRM. Viết là việc của anh ấy. Anh ấy thể hiện sự chú ý vào các ngành công nghệ và B2B, bao gồm một loạt các chủ đề từ năng suất đến chiến lược bán hàng và quan hệ với khách hàng. Anh ấy thu hẹp khoảng cách giữa dữ liệu và nội dung sáng tạo bằng pháo sáng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gaurav Saran
  Gaurav Saran là Giám đốc điều hành của Đảo ngượcLogix, nhà cung cấp duy nhất các hệ thống quản lý lợi nhuận từ đầu đến cuối, tập trung và tích hợp đầy đủ được xây dựng cho các tổ chức bán lẻ, thương mại điện tử, sản xuất và 3PL. Trước khi thành lập ReverseLogix, Saran đã dẫn đầu doanh số bán hàng doanh nghiệp cho các công ty trong danh sách Fortune 500 tại Microsoft. Ông đã giữ các vị trí lãnh đạo tại nhiều tổ chức mới thành lập, chuyển đổi thành công chúng từ giai đoạn đầu thành các công ty lớn mạnh đã thành lập. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gary Stevens
  Gary Stevens là một nhà phát triển front-end. Anh ấy là một người đam mê blockchain toàn thời gian và là một tình nguyện viên làm việc cho nền tảng Ethereum cũng như một người đóng góp tích cực cho Github. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Walthour
  Greg Walthour là đồng Giám đốc điều hành của Intero Digital, một công ty tiếp thị kỹ thuật số gồm 350 người cung cấp các giải pháp tiếp thị toàn diện, hướng đến kết quả. Greg có hơn 20 năm kinh nghiệm chỉ đạo các chiến lược truyền thông phải trả tiền, tối ưu hóa SEO và xây dựng nội dung và PR theo định hướng giải pháp. Anh lãnh đạo một nhóm chuyên gia về thiết kế và phát triển web, tiếp thị Amazon, truyền thông xã hội, video và thiết kế đồ họa, và Greg đã giúp các công ty thuộc mọi quy mô thành công trong thời đại kỹ thuật số. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hamzah Adil
  Hamzah Adil là giám đốc điều hành tiếp thị kỹ thuật số tại Trò chuyện Swift, một ứng dụng trò chuyện trực tiếp được thiết kế để hỗ trợ nhóm bán hàng và hỗ trợ khách hàng của bạn. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hanna Johnson
  Hanna là Nhà tiếp thị Truyền thông Xã hội cho SurveyMonkey. Niềm đam mê của cô ấy đối với tất cả những thứ xã hội trải dài qua luồng Tweet của cô ấy. Cô ấy yêu mọi người, giờ vui vẻ và một trò chơi thể thao hay. Cô ấy đã đi đến mọi lục địa ngoại trừ Nam Cực, nhưng cô ấy đang làm việc trên ... 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Harry Howe
  Harry Howe đam mê lãnh đạo và hỗ trợ cộng đồng doanh nhân của chúng tôi. Là chủ tịch của lãnh đạo như thế nào, ông cung cấp hỗ trợ tư vấn thực hành cho các chủ doanh nghiệp đã trở thành nạn nhân của sự thành công của chính họ, làm việc cùng với họ để phát triển quy trình kinh doanh, hỗ trợ công nghệ và những người sẽ duy trì doanh nghiệp của họ trong thời gian dài. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chuông Henry
  Henry Bell là Giám đốc Sản phẩm tại người bán hàng rong. Ông là một nhà công nghệ kinh doanh thúc đẩy sự phát triển mang tính chuyển đổi thông qua các chiến lược công nghệ kỹ thuật số. Henry là một người giải quyết vấn đề có tính hợp tác và phân tích cao với các kỹ năng đa chức năng vượt trội trong lãnh đạo sản phẩm, quản lý ứng dụng và phân tích dữ liệu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harleen Dorka
  Harleen Dorka là một nhà viết nội dung có kinh nghiệm, người chủ yếu tập trung vào các chủ đề liên quan đến các phương tiện giao tiếp và tiêu dùng kỹ thuật số. Cô ấy có một khả năng đặc biệt trong việc đưa các ý tưởng và khái niệm lãnh đạo tư duy vào cuộc sống bằng văn bản bằng cách tạo ra các tính năng được nghiên cứu và có cấu trúc tốt trên một loạt các ngành kết hợp: tiếp thị và truyền thông xã hội, xu hướng tiêu dùng, đổi mới công nghệ, bán lẻ và xây dựng thương hiệu cùng với nhiều lĩnh vực khác các ngành. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hy vọng Horner
  Hope Horner là Giám đốc điều hành và người sáng lập của ánh chanh, một công ty sản xuất video chuyên sản xuất nội dung video có thương hiệu trên quy mô lớn. Hope là một doanh nhân ba lần được đăng trên Inc., Entrepreneur, Forbes và các ấn phẩm khác nêu bật những thành công của cô ấy trong cộng đồng Silicon Beach trong thập kỷ qua. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Halley Johnson
  Halley Johnson là một nhà văn và biên tập viên phần mềm tự do. Ai hiện đang làm việc bởi Earlylightmedia.com. Cô ấy có một vài tác phẩm được xuất bản dưới các bút danh. Chúng chủ yếu bao gồm những bài thơ dưới mức trung bình. Halley hiện đang trong quá trình viết cuốn tiểu thuyết dài đầu tiên của mình (nó thực sự sẽ mang tên thật của cô ấy). Thành tựu lớn nhất của cô ấy là trở thành một người mẹ tốt cho con lợn của mình và một đứa con gái trung bình đối với cha mẹ mình. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Himani Kankaria
  Himani Kankaria là người sáng lập Missive Digital, một công ty tiếp thị kỹ thuật số hữu cơ giúp các doanh nghiệp nhân rộng khả năng hiển thị và chuyển đổi hữu cơ của họ. Cô ấy chuyên về lập chiến lược, tạo và tối ưu hóa nội dung cho người dùng và các tính năng SERP như Đoạn trích nổi bật. Cô ấy là diễn giả tại các hội nghị toàn cầu và là tác giả chia sẻ kiến thức và kinh nghiệm của mình về SEO và Nội dung tại nhiều trang web xuất bản, hội thảo trên web, podcast, v.v. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Harsha Kiran
  Harsha Kiran là người đồng sáng lập và người đứng đầu bộ phận tìm kiếm tại Seotribunal, một hướng dẫn theo hướng dữ liệu để thuê các đại lý SEO. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Heidi Melin
  Heidi là Giám đốc Tiếp thị của Mặt bằng làm việc. Heidi là cố vấn và nhà lãnh đạo điều hành cấp cao năng động, định hướng kết quả với hơn XNUMX năm kinh nghiệm trong việc phát triển và thực hiện các chiến lược tiếp thị và tiếp thị nhằm thúc đẩy tăng trưởng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Hy vọng Morley
  Hy vọng Morley là COO của âm mưu, một đại lý tiếp thị video B2B có trụ sở tại Chicago. Cô ấy đồng tổ chức podcast Cái chết của video công ty, một chương trình giới thiệu các công cụ và lời khuyên để tạo video B2B mà mọi người thực sự muốn xem. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hannah O'Brien
  Hannah O'Brien viết cho đại lý tiếp thị kỹ thuật số aumcore, chuyên tạo ra trải nghiệm kỹ thuật số hàng đầu cùng với kế hoạch tiếp thị nội dung hàng đầu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Hardik Oza
  Hardik Oza là nhà tư vấn SEO với hơn 9 năm kinh nghiệm. Anh ấy giúp các công ty phát triển doanh nghiệp của họ. Anh ấy chia sẻ suy nghĩ của mình về các ấn phẩm bổ sung như SEMrush, Search Engine People và Social Media Today. Theo dõi anh ấy trên Twitter @Ozaemotion. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Họa sĩ Harrison
  Harrison Phó Giám đốc Phát triển Kinh doanh cho DK New Media. Anh ấy là một doanh nhân hàng loạt và nhà tiếp thị sáng tạo, người đã có hai trong số các công ty tiếp thị của mình được mua lại, một công ty tư nhân và một công khai. Harrison cũng là một nhà quay phim và đạo diễn có kinh nghiệm, đưa chuyên môn đó vào cùng với các dịch vụ nội dung cao cấp khác của chúng tôi. Niềm đam mê của anh ấy là xây dựng các mối quan hệ và tìm kiếm các mối quan hệ đối tác sáng tạo tập trung vào sức mạnh của sự hợp tác, đổi mới và phá vỡ thị trường. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Hemant Parmar
  Hemant Parmar là một nhà phát triển tốt bụng, thu thập kiến thức rộng lớn về tất cả các tiến bộ công nghệ ngày nay cùng với nền tảng kinh doanh vững chắc với hơn 9 năm kinh nghiệm khiến ông trở thành một nhà tư vấn nhiệt tình trong lĩnh vực này. Hemant là người tìm ra câu trả lời cho khách hàng của mình để hỗ trợ họ xây dựng và duy trì mối quan hệ vững chắc trên thị trường. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Hazel Rault
  Hazel Raoult là một nhà văn tiếp thị tự do và làm việc với PRmention. Cô ấy có hơn 6 năm kinh nghiệm viết về kinh doanh, tinh thần kinh doanh, tiếp thị và tất cả mọi thứ SaaS. Hazel thích phân chia thời gian của mình để viết, chỉnh sửa và đi chơi với gia đình. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hritusharma
  Hritusharma là một blogger tự do, chuyên về công nghệ thiết kế và ứng dụng thiết kế. Cô ấy mong muốn giúp mọi người trở thành một nhà thiết kế chuyên nghiệp. Ngoài là một người nghiện công nghệ, Hritusharma còn thích làm video và chụp ảnh. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey là Cố vấn cao cấp về chiến lược đổi mới tại Lippincott, một công ty tư vấn sáng tạo toàn cầu. Cô ấy thích rút ra những thông tin chi tiết có thể hành động cho các thương hiệu từ sự giao thoa của các nguyên tắc và cô ấy đam mê nhất là tìm ra cách chúng ta có thể thiết kế và mô tả công nghệ để giúp con người phát triển. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian Cleary
  Ian là giám đốc điều hành của Dao cạoXã hội và đã dành cả cuộc đời làm việc của mình để giúp bạn tìm ra các công cụ và công nghệ tốt nhất cho mạng xã hội. Ian thường xuyên phát biểu tại các sự kiện (chủ yếu ở Mỹ), và viết cho rất nhiều blog trên mạng xã hội. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Baidin
  Ivan Baidin là người dẫn đầu phía sau xuất chi du lịch và có hơn 10 năm kinh nghiệm trong ngành du lịch. Bên cạnh việc lập kế hoạch chiến lược và đặt mục tiêu cho các nhà phát triển, Ivan cũng thu hút các đối tác và nhà quảng cáo mới vào mạng lưới. Ông là chuyên gia về tăng tỷ lệ chuyển đổi và thâm nhập thị trường nước ngoài. Ivan đã được đề cập đến trên nhiều phương tiện truyền thông uy tín, chẳng hạn như Doanh nhân, Forbes, và những người khác. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ian David
  Ian David bắt đầu sự nghiệp của mình trong lĩnh vực quản lý bán lẻ truyền thống, lĩnh vực này nhanh chóng bao gồm cả Thương mại điện tử và tiếp thị kỹ thuật số. Anh ấy là một người ham đọc sách và là một chuyên gia tự học về SEO và tiếp thị nội dung. Ông viết cho một số ấn phẩm về nhiều chủ đề tiếp thị kỹ thuật số. Gần đây, trọng tâm của anh ấy là sử dụng người có ảnh hưởng và tiếp thị liên kết để thúc đẩy nhiều chuyển đổi hơn. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ishmael El-Qudsi
  Ismael là Giám đốc điều hành tại SocialPubli.com kể từ khi công ty khởi nghiệp được thành lập vào tháng 2015 năm 50. Ông cũng là Giám đốc điều hành của công ty tiếp thị trực tuyến, Internet República, công ty mẹ của SocialPubli.com. Ismael giảng dạy tại chương trình Master Internet Business (MIB), ESIC và Instituto de Empresa. Anh ấy gần đây đã được công nhận là một trong XNUMX người có ảnh hưởng về kinh doanh và tiếp thị trực tuyến hàng đầu của Tây Ban Nha trên Twitter. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac García
  Isaac Garcia là Quản trị viên đám mây bán hàng của Salesforce. Isaac quản lý các phiên bản Salesforce của nhiều khách hàng và tìm cơ hội để họ tăng lợi tức đầu tư vào công nghệ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Itisha Govil
  Itisha là một chuyên gia tiếp thị kỹ thuật số chuyên về SEO cũng như một nhà tiếp thị nội dung. Itisha đã làm việc trong ngành này hơn một vài năm nay và thích viết blog cũng như khám phá các blog cung cấp thông tin giúp bổ sung kiến thức của cô ấy về tiếp thị kỹ thuật số. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Izabelle Hundrev
  Izabelle Hundrev là một nhà văn viết nội dung sống tại Chicago. Một người yêu thích đọc và viết cả đời, cô tốt nghiệp chuyên ngành báo chí tại Đại học Missouri vào năm 2017. Sau khi tốt nghiệp, Izabelle bắt tay vào sự nghiệp bán hàng B2B, nơi cô chuyên phát triển kinh doanh. Sau 1.5 năm làm công việc bán hàng, cô ấy trở lại với nguồn gốc báo chí của mình và chuyển đổi sự nghiệp sang tiếp thị nội dung. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Isaja Karadovska
  Isaja Karadakovska là một sinh viên tốt nghiệp Pol-Sci, một cựu Nghiên cứu viên cơ sở và hiện đang TakeATumble của Điều phối viên Nội dung. Cô ấy được thúc đẩy để tìm kiếm và tạo ra nội dung tuyệt vời. Thời gian rảnh rỗi của cô ấy được dành cho nỗi ám ảnh thực vật của mình. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ifty Kerzner
  Ifty Kerzner là Chủ tịch và Đồng sáng lập của Kissterra, hệ điều hành tiếp thị bảo hiểm đầu tiên trên thế giới. Là một doanh nhân công nghệ lành nghề trong lĩnh vực dịch vụ tài chính và quản lý dữ liệu, niềm đam mê kinh doanh, đổi mới và con người của Ifty đã khiến anh thành lập một số công ty. Trước khi bắt đầu sự nghiệp trong lĩnh vực công nghệ và kinh doanh, Ifty là một phần của ngành công nghiệp giải trí Israel, vừa là ca sĩ/nhạc sĩ nổi tiếng vừa là người dẫn chương trình truyền hình. Ông có bằng LLB hạng xuất sắc, bằng Thạc sĩ Khoa học Chính trị và cũng tốt nghiệp Chương trình Lãnh đạo của Trường Quan hệ Công chúng Lyndon B. Johnson. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Irfan Rehman
  Irfan Rehman là CEO và người sáng lập của một công ty thành công với hơn 20 năm kinh nghiệm trong ngành. Là một doanh nhân dày dạn kinh nghiệm, Irfan đã tạo dựng được danh tiếng nhờ những ý tưởng sáng tạo và kỹ năng lãnh đạo tuyệt vời của mình. Trong suốt sự nghiệp của mình, Irfan đã thể hiện niềm đam mê tạo ra các giải pháp tiên tiến giúp thúc đẩy tăng trưởng và thành công cho khách hàng của mình. Kinh nghiệm sâu rộng của anh ấy về chiến lược và phát triển kinh doanh, kết hợp với tinh thần kinh doanh của anh ấy, đã khiến Irfan trở thành tài sản quý giá đối với bất kỳ tổ chức nào. Cam kết của Irfan về sự xuất sắc và nỗ lực luôn vượt qua các ranh giới đã khiến anh ấy trở thành một trong những nhà lãnh đạo được kính trọng nhất trong lĩnh vực của mình. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ivan Roubstov
  Ivan Roubtsov là Giám đốc Tiếp thị tại công ty Client Spectrum - một công ty tư vấn chuyên về các giải pháp Quản lý Tiếp thị Doanh nghiệp. Là một CMO, Ivan chịu trách nhiệm về Phổ khách hàngcủa thương hiệu cũng như xây dựng một hệ sinh thái công nghệ tiếp thị xung quanh nó. Trước đây anh ấy đã từng làm việc trong ngành công nghệ quảng cáo cho các công ty như AdGear và Acquisio. Ivan là một tín đồ cuồng nhiệt của mọi thứ liên quan đến AdTech. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Isaac Pellerin
  Isaac Pellerin là Nhà tiếp thị doanh thu tại TinderBox, một Phần mềm như một Dịch vụ giúp bạn dễ dàng tạo, quản lý và theo dõi các đề xuất tương tác. Anh ấy thích một câu chuyện hay và thích làm việc để nâng cao cách các công ty tương tác với khách hàng và khách hàng tiềm năng của họ. Ông tin rằng hoạt động tiếp thị và bán hàng đạt hiệu quả cao nhất khi họ có chung mục tiêu và chỉ số. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Juliette Anderson
  Juliette Anderson là Chuyên gia cộng đồng tiếp cận của một công ty thực hiện thương mại điện tử chuyên hợp tác với những người bán hàng trực tuyến có trọng lượng bưu kiện trung bình từ 5 pound trở lên. Cô hợp tác với các cửa hàng thương mại điện tử để đạt được doanh số bán hàng tối ưu trong bốn năm rồi. Chuyên môn của cô ấy là tiếp thị trên mạng xã hội và quảng cáo trả phí. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Andrews
  Joe Andrews là Phó Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm và Giải pháp tại Quang cảnh bên trong và đã thúc đẩy doanh thu với tư cách là giám đốc điều hành tiếp thị với tốc độ tăng trưởng cao, các công ty công nghệ đột phá trong hơn 20 năm. Tại InsideView, Joe dẫn đầu chiến lược tiếp cận thị trường toàn cầu, định vị và tung ra các sản phẩm và phân khúc thị trường mới. Trước đây Joe từng giữ các vị trí lãnh đạo tiếp thị tại Zuora, VMware, Intuit và iMarket Inc. (một công ty D&B). Bạn có thể theo dõi Joe trên Twitter và LinkedIn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Janneane Blevins
  Janneane là Quản lý Dự án & Cộng đồng với đội ngũ đáng kinh ngạc tại KA + A, nơi họ thiết kế thương hiệu và trải nghiệm cho các công ty công nghệ phát triển cao. Cô cũng là đồng sáng lập của IndySpectator, một bản tin điện tử hướng dẫn những cách mới để yêu Indy và blog chị em của nó, Startup Spectator, dành riêng cho bối cảnh khởi nghiệp địa phương. Gần đây Janneane đang nỗ lực phát triển cộng đồng thời trang địa phương của Indy thông qua Pattern, một buổi gặp mặt miễn phí hàng tháng dành cho những người quan tâm đến thời trang. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jay Atcheson
  Jay Atcheson là SVP của Marketing tại R2i. Jay đã tiếp thị các sản phẩm và dịch vụ trên khắp Hoa Kỳ, Canada, Châu Á và Châu Âu. Với trọng tâm là đổi mới và tiếp thị theo kết quả, Jay là một nhà tiếp thị tập trung vào tăng trưởng, lấy khách hàng làm trung tâm. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jayson Demers
  Jayson DeMers là người sáng lập và giám đốc điều hành của phân tích email, một công cụ công cụ năng suất kết nối với tài khoản Gmail hoặc G Suite và hiển thị hoạt động email của bạn - hoặc của nhân viên. Theo dõi anh ấy trên Twitter or LinkedIn. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Beck
  Jeff là Giám đốc điều hành và Chủ tịch của Giải pháp nhà lá, nhà cung cấp hàng đầu các sản phẩm gia dụng - chẳng hạn như cửa sổ, máng xối, an toàn gia đình, v.v. Với hơn 16 năm kinh nghiệm trong ngành bắt nguồn từ công nghệ thông tin, hoạt động, quản lý dự án và lãnh đạo, Beck đã chuyển đổi các hoạt động kinh doanh nội bộ, triển khai công nghệ tiên tiến đã thúc đẩy quy mô chưa từng có. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Berryhill
  Jim Berryhill đã dành hơn 30 năm kinh doanh phần mềm doanh nghiệp và quản lý bán hàng, lãnh đạo các nhóm hiệu suất cao tại ADR, CA, Siebel Systems và HP Software với trọng tâm là bán giá trị. Ông thành lập DecisionLink với tầm nhìn biến giá trị của khách hàng trở thành tài sản chiến lược bằng cách cung cấp nền tảng cấp doanh nghiệp đầu tiên để quản lý giá trị khách hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jui Bhatia
  Jui Bhatia là Nhà phân tích phần mềm tại Techimply, Ấn Độ. Với kinh nghiệm trong các lĩnh vực được thúc đẩy bởi công nghệ, cô ấy đã nắm vững kiến thức của mình về (Các) cách thức và (các) Điều gì sẽ được thực hiện cho một doanh nghiệp. Ngoài ra, cô ấy muốn chia sẻ kiến thức của mình về một số chủ đề liên quan đến công nghệ với độc giả có thể hỗ trợ bất kỳ loại hình kinh doanh nào. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Bruce
  Tôi là một blogger chuyên nghiệp, người viết bài, Người có ảnh hưởng và chuyên gia Thương mại điện tử. Hiện đang liên kết với ShopyGen với tư cách là nhà chiến lược tiếp thị nội dung. Tôi cũng báo cáo về những diễn biến và xu hướng mới nhất liên quan đến ngành Thương mại điện tử. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Cook
  Jake Cook là đồng sáng lập và giám đốc điều hành tại tadpull, làm việc trên Thương mại điện tử, tiếp thị kỹ thuật số và phân tích dự đoán. Trong thời gian làm việc cho các công ty như Google và Microsoft, những ngày này, anh ấy vô cùng đam mê việc giúp các công ty tầm trung cạnh tranh thông minh hơn bằng cách khai thác các bộ dữ liệu khác nhau của riêng họ để biến dữ liệu thành lợi nhuận với sức mạnh của AI. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Corwin
  Jon Corwin là Giám đốc Tiếp thị Tăng trưởng tại Độc giả.com. Với tư cách là nhà lãnh đạo Tăng trưởng, trách nhiệm của anh ấy bao gồm nghiên cứu và thử nghiệm kênh mới, phát triển thu hút khách hàng và quan hệ đối tác chiến lược. Trọng tâm cốt lõi của nhóm Phát triển là nhanh chóng xác định, xác thực, lặp lại, sau đó mở rộng quy mô các kênh mới để giúp đẩy nhanh tốc độ tăng trưởng doanh thu của Reader.com. Anh ấy đam mê xây dựng các giả thuyết tiếp thị có thể kiểm tra được để thúc đẩy kết quả từ ban đầu đến quy mô. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Cottrell
  Jason Cottrell là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của hành tinh của tôi, một studio thiết kế phần mềm chuyên tạo nền tảng trải nghiệm kỹ thuật số cho các nhà bán lẻ đa kênh, công ty thương mại điện tử, viễn thông, tạp hóa và các thương hiệu toàn cầu khác. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Croy
  John là người đồng sáng lập và Giám đốc Tiếp thị cho Chỉ vào bên trong. Point Inside đã tạo ra nền tảng lập bản đồ trong nhà có thể mở rộng, giàu tính năng và tiết kiệm chi phí nhất trên hành tinh. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James hàng ngày
  James Daily là một nhà văn chuyên nghiệp và chuyên gia tiếp thị nội dung. Khi không tham gia vào các công việc liên quan đến nghề nghiệp, anh ấy theo đuổi nhiều sở thích khác của mình, bao gồm thiên văn học, tâm lý học và điện ảnh. Hãy liên hệ với anh ấy qua blog cá nhân của anh ấy Hoàn thành. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jodi Daniels
  Jodi Daniels là Cố vấn thực tế về quyền riêng tư (GDPR, CCPA, Luật về quyền riêng tư của Hoa Kỳ), Chuyên viên về quyền riêng tư của bộ phận và là người sáng lập kiêm Giám đốc điều hành của Cố vấn Red Clover. Jodi cũng là Người dẫn chương trình Podcast và Diễn giả chính. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Durant
  Jeremy Durant là Hiệu trưởng Kinh doanh tại Bop Design, một Thiết kế web B2B và công ty tiếp thị kỹ thuật số. Jeremy hợp tác chặt chẽ với các doanh nghiệp cần trang web, chiến lược tiếp thị và xây dựng thương hiệu, giúp họ phát triển đề xuất giá trị độc đáo và hồ sơ khách hàng lý tưởng. Jeremy nhận bằng Cử nhân của Đại học Merrimack và bằng Thạc sỹ Quản trị Kinh doanh của Đại học Bang California, San Marcos. Bài viết của anh ấy đã được đăng trên CMS Wire, Viện Tiếp thị Trực tuyến, Tạp chí EContent, Tiếp thị B2B, Người nội bộ của Cơ quan Tiếp thị, Tạp chí Visibility và Spin Sucks. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  James Ellaby
  James là một nhà báo được đào tạo với hơn 15 năm kinh nghiệm viết về kinh doanh, giải trí và công nghệ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Jeff Epstein
  Giúp các tổ chức tiếp thị tiên tiến nhất trên thế giới tăng doanh thu và mang lại giá trị lớn hơn cho khách hàng của họ với phân bổ Nền tảng Quản lý Hiệu suất Tiếp thị, giải pháp lập kế hoạch, lập ngân sách và quản lý hiệu suất mạnh mẽ nhất thế giới. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeroen Van Glabbeek
  Trước khi thành lập cm.com như ClubMessage vào năm 1999 cùng với Gilbert Gooijers, Jeroen theo học ngành Quản lý Công nghệ tại Đại học Công nghệ ở Eindhoven từ năm 1997 đến năm 2002. Năm 1998, anh bắt đầu sự nghiệp của mình với tư cách là người quản lý dự án tại Getronics PinkRoccade Civility. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Thomas
  Tôi là Giám đốc điều hành và người sáng lập của JESS3, một cơ quan tương tác sáng tạo chuyên về UX và trực quan hóa dữ liệu. Nhóm của tôi và tôi đã kiến trúc các kiệt tác hình ảnh và các giải pháp tương tác cho Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo !, MySpace, foursquare, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, Bạn cùng lớp. com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, Hiệp hội Điện tử Tiêu dùng / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post và nhiều trang tuyệt vời khác nhãn hiệu. Email: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
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  Jason Falls
  Jason Falls là SVP cho Chiến lược Kỹ thuật số tại Độ co dãn, một công ty tiếp thị kỹ thuật số có văn phòng tại St. Louis, Chicago và Louisville. Ông là tác giả của hai cuốn sách về tiếp thị kỹ thuật số, một diễn giả thường xuyên về chủ đề này và một nhà phân tích công nghệ xã hội. Kết nối với anh ấy tại thác nước jason trên hầu hết các mạng xã hội. 
 	   Website  
	   Facebook  
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	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Jordan Feise
  Jordan Feise là Giám đốc Tiếp thị Người ảnh hưởng tại Traackr, một nền tảng quản lý người có ảnh hưởng. Jordan đam mê xây dựng mối quan hệ với những nhà tư tưởng đổi mới và những tác nhân thay đổi trong không gian tiếp thị. Hãy tweet @jfeiseee với tất cả các câu hỏi về mối quan hệ với người ảnh hưởng nóng bỏng của bạn. 
 	   Website  
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  Jeff Foster
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  Jeff Galea
  Jeff Galea thành lập Room4 Media với sứ mệnh giúp các doanh nghiệp trên toàn cầu kết nối và giao tiếp hiệu quả hơn với khán giả của họ thông qua tiếp thị video. 
 	   Website  
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  Javeria Gauhar Khan
  Javeria Gauhar Khan, Giám đốc Tiếp thị tại Folio3, là một nhà văn B2B / SaaS giàu kinh nghiệm chuyên viết cho ngành quản lý dữ liệu. Cô cũng là một lập trình viên trong việc phát triển, thử nghiệm và bảo trì các ứng dụng phần mềm doanh nghiệp. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jacky Goh
  Là một doanh nhân nối tiếp và là một game thủ cuồng nhiệt, Jacky đã dành toàn bộ cuộc đời mình để đắm mình trong lĩnh vực kỹ thuật số. Luôn sẵn sàng cho một cuộc phiêu lưu mới, sự quan tâm của Jacky trong việc phát triển những trải nghiệm mới cho người chơi là yếu tố thúc đẩy chính để thành lập DinoMao, ứng dụng chơi game máy vuốt trực tuyến đầu tiên ở khu vực Đông Nam Á. Với thành công đó trong tay và hiểu rằng mọi người tham gia khi kết nối với một mục đích, Jacky đã thành lập Phần thưởng Bunny, một nền tảng hoàn lại tiền thưởng cho người dùng khi họ mua hàng trực tuyến bằng tiền điện tử hoặc USD. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jen vàng
  Jen Gold lãnh đạo Tiếp thị sản phẩm cho dòng sản phẩm Giải pháp tiếp thị của Arity, nơi cô ấy giám sát các hoạt động tiếp thị cho các dịch vụ dựa trên viễn thông cho các nhà tiếp thị. Trước Arity, Jen đã điều hành tổ chức Tiếp thị Sản phẩm tại MediaMath, nơi cô ấy tập trung vào việc tung ra và mở rộng các giải pháp mới trong không gian tiếp thị có lập trình. Kinh nghiệm của Jen bao gồm các vai trò Phát triển Sản phẩm, Tiếp thị, Nội dung và Kinh doanh cho các công ty thuộc mọi quy mô và ngành dọc. Trong thời gian làm việc tại TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times và nhiều công ty mới thành lập, cô đã giúp hướng dẫn mở rộng kỹ thuật số, tạo và thực hiện lộ trình sản phẩm cũng như thực hiện các chiến lược để xây dựng thị phần và nhận thức về thương hiệu. Jen tốt nghiệp Đại học Pennsylvania và sống cùng gia đình ở Massachusetts. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jennifer vàng
  Jennifer Golden là giám đốc tiếp thị doanh nghiệp chịu trách nhiệm toàn cầu về chiến lược tiếp thị và thực hiện tại MRP. Jennifer mang đến kinh nghiệm sâu sắc trong việc kết nối dữ liệu, thông tin chi tiết và hành động để tạo ấn tượng lâu dài cho người mua. Trước khi gia nhập MRP, cô từng là nhà tư vấn tiếp thị và xây dựng thương hiệu, đồng thời giữ các vai trò lãnh đạo tiếp thị tại Acxiom, Rigzone và các công ty khác. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Gray
  Justin Gray là một doanh nhân nối tiếp và là giám đốc điều hành và người sáng lập của chìMD, cơ quan hoạt động có doanh thu lớn nhất thế giới, đã triển khai hơn một nửa cơ sở người dùng Marketo. Justin đã thành công trong việc thành lập các công ty thành công và mở rộng quy mô của chúng, với số lần xuất cảnh thành công trên 200 triệu + trong thập kỷ qua. Nỗ lực mới nhất của Justin được đưa ra vào năm 2016 khi anh ấy đồng sáng lập Sáu viên gạch, một công ty khởi nghiệp về học tập trực tuyến được thiết kế để chống lại sự xáo trộn của nhân viên và khách hàng thông qua giáo dục dựa trên kinh nghiệm. Trong 10 năm qua, Justin đã nổi lên như một tiếng nói mạnh mẽ cho tinh thần kinh doanh, tiếp thị và văn hóa. Là một diễn giả được công nhận, Justin đã được xuất bản hơn 350 lần trên các ấn phẩm trong ngành và giữ chuyên mục riêng của anh ấy, Tribal Knowledge, in Inc., đồng thời viết cho Entrepreneur, Tech Crunch và những người khác. Justin và vợ Jennifer gặp gỡ nhau về vấn đề tiếp thị và 2017 năm sau đó, chào đón con trai họ, Grayson, chào đời vào tháng XNUMX/XNUMX. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Juli Greenwood
  Với 20 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị, Juli phụ trách chương trình tiếp thị khách hàng và truyền thông toàn cầu của Cloudinary. Trước khi gia nhập Cloudinary, Juli đã điều hành công ty tư vấn tiếp thị tích hợp của riêng mình, nơi cô phát triển và thực hiện các chương trình tiếp thị thành công cho các công ty công nghệ và chăm sóc sức khỏe cũng như tổ chức phi lợi nhuận, quản lý mọi thứ từ xây dựng thương hiệu, PR đến tiếp thị nội dung và sự kiện. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jason nướng
  Jason là một nhà văn kỹ thuật của Sr. hiện được liên kết với Trò chuyện ProProfs. Anh ấy thích viết về các sản phẩm hỗ trợ khách hàng mới nổi, xu hướng trong ngành hỗ trợ khách hàng và tác động tài chính của việc sử dụng các công cụ đó. Khi rảnh rỗi, Jason thích đi du lịch nhiều nơi để tìm hiểu về các nền văn hóa và truyền thống mới. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Hawthorne-Castro
  Jessica Hawthorne-Castro, Giám đốc điều hành của Hawthorne, đã xác định vị trí chiến lược của đại lý ở vị trí hàng đầu trong cuộc cách mạng tiếp thị mới về quảng cáo, nơi nghệ thuật gặp gỡ khoa học. Từ sáng tạo và sản xuất đến truyền thông và phân tích, Jessica cam kết chất lượng cao cấp và đổi mới trong tất cả các lĩnh vực đại lý. Vai trò của cô chủ yếu liên quan đến việc thúc đẩy các mối quan hệ khách hàng lâu dài để phát triển các chiến dịch quảng cáo có tính chiến lược và đo lường cao, được thiết kế để kích thích phản ứng ngay lập tức của người tiêu dùng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett
  Jeffrey Hayzlett là người dẫn chương trình truyền hình và đài phát thanh vào giờ vàng của C-Suite với Jeffrey Hayzlett và Quan điểm điều hành trên C-Suite TV và Mọi hoạt động kinh doanh với Jeffrey Hayzlett trên C-Suite Radio. Hayzlett là người nổi tiếng kinh doanh toàn cầu, diễn giả, tác giả bán chạy nhất và Chủ tịch của C-Suite Network, ngôi nhà của mạng lưới các nhà lãnh đạo C-Suite quyền lực nhất thế giới. Kết nối với Hayzlett trên Twitter, Facebook, LinkedIn, hoặc là Google+. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Áo khoác Hermes
  Jackie Hermes là Giám đốc điều hành của Độ chính xác, một đại lý có trụ sở tại Milwaukee giúp các công ty khởi nghiệp phần mềm dưới dạng dịch vụ (SaaS) đạt được doanh thu và phát triển nhanh hơn, và là người đồng sáng lập của Tuần lễ Doanh nhân nữ. Rất tích cực trên LinkedIn, Jackie châm ngòi cho các cuộc thảo luận về cuộc sống hàng ngày và những thách thức trong việc phát triển một công ty khởi nghiệp. Jackie cố vấn cho sinh viên khởi nghiệp thông qua Cộng đồng, là người đồng tổ chức Khởi nghiệp Milwaukee XUẤT HIỆNvà một cố vấn với Nhà đầu tư Golden Angels. Ngoài sự tham gia chuyên môn của mình, Jackie còn là mẹ nuôi và là phi công tương lai. 
 	   Website  
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	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  John-Henry Scherck
  John-Henry là Giám đốc Tiếp thị Tăng trưởng cho Tài liệu. Anh ấy là nhà tiếp thị B2B SaaS chuyên về tối ưu hóa công cụ tìm kiếm, trí tuệ cạnh tranh, WordPress, phân tích, nội dung, tạo khách hàng tiềm năng và chuyển đổi. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  John Hurley
  John có hơn 14 năm kinh nghiệm lãnh đạo và phần mềm Internet. Trước khi thành lập SmartFile, John là chủ tịch và đồng sáng lập của Webexcellence, một trong những công ty phát triển web lớn nhất ở Indianapolis. John đã làm việc với các công ty như Delco Remy, Angie's List và NCAA để phát triển các ứng dụng web phong phú. Cũng trong thời gian làm việc tại Webexcellence, John đã đóng một vai trò quan trọng trong giai đoạn khởi động của ExactTarget. Là chủ tịch và đồng sáng lập của Tệp thông minhJohn đứng đầu bộ phận bán hàng, tiếp thị và phát triển kinh doanh. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Joe Intile
  Joseph Intile là Giám đốc Sáng tạo tại InMarket và có hơn 10 năm kinh nghiệm làm việc với tư cách là nhà thiết kế nội bộ và tự do, chuyên về thiết kế thương hiệu, in ấn và thiết bị di động. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kerr
  Jeff là giám đốc điều hành và đồng sáng lập của trường hợpHạm đội. CaseFleet là một phần mềm quản lý vụ kiện cho phép những người kiện tụng giành được nhiều chiến thắng hơn, với các công cụ để tạo lịch trình, lịch pháp lý, thanh toán và hơn thế nữa. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  John Koetsier
  John Koetsier là một nhà báo, nhà phân tích và nhà tương lai học. Là nhà kinh tế di động tại CHẠY, Tôi dự báo và phân tích các xu hướng ảnh hưởng đến hệ sinh thái di động. Tôi từng là nhà báo, nhà phân tích và điều hành công ty, và đã ghi chép lại sự trỗi dậy của nền kinh tế di động. Trước khi gia nhập TUNE, tôi đã xây dựng nhóm nghiên cứu VB Insight tại VentureBeat và quản lý các nhóm tạo phần mềm cho các đối tác như Intel và Disney. Ngoài ra, tôi đã lãnh đạo các nhóm kỹ thuật, xây dựng các trang web xã hội và ứng dụng dành cho thiết bị di động, đồng thời tư vấn về thiết bị di động, mạng xã hội và IoT. Vào năm 2014, tôi được vinh danh trong top 100 "doanh nhân sáng tạo nhất và người khởi xướng thị trường" của Folio. Tôi sống ở British Columbia, Canada cùng gia đình, nơi tôi huấn luyện bóng chày và khúc côn cầu, mặc dù không phải cùng một lúc. 
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  Julia Krzak
  Chuyên gia phát triển nội dung có kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số. Vừa tốt nghiệp chuyên ngành Nghiên cứu Hoa Kỳ và Văn hóa Anh. Có kinh nghiệm làm việc trong môi trường SaaS cạnh tranh. Bị ám ảnh bởi tất cả những thứ tiếp thị hiện đại, phân tích và đưa các công nghệ mã thấp mới vào quy trình kinh doanh. Một người viết quảng cáo B2B quan tâm đến nhiều đối tượng khác nhau, bao gồm các nhà phát triển, nhà tiếp thị và giám đốc điều hành và nhiều loại nội dung - trang web, bài báo, nghiên cứu điển hình, kịch bản video, v.v. Hiện đang làm việc cho Voucherify.io, phụ trách xây dựng chiến lược nội dung, tiếp thị video và SEO. Riêng tư, một người hâm mộ trò chơi điện tử, tiểu thuyết văn học và các nghiên cứu về chủ nghĩa thuần chay. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeff Kupietzky
  Jeff là Giám đốc điều hành của Jeeng, một công ty công nghệ sáng tạo giúp các công ty kiếm tiền từ bản tin email của họ thông qua nội dung động. Là một diễn giả thường xuyên tại các hội nghị của Truyền thông Kỹ thuật số, anh ấy cũng đã được giới thiệu trên CNN, CNBC và trên nhiều tạp chí tin tức và kinh doanh. Jeff có bằng Thạc sĩ Quản trị Kinh doanh hạng ưu tại Trường Kinh doanh Harvard và tốt nghiệp Summa Cum Laude với bằng Cử nhân Kinh tế tại Đại học Columbia. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John xanh
  John là Trưởng ban Sáng tạo Cộng đồng tại Phương tiện Truffle. Truffle Media Networks cung cấp Ag Media You Can Use, thông qua sản xuất và phân phối chất lượng cao, theo phương thức chìa khóa trao tay và các loạt phương tiện truyền thông tập trung vào kinh doanh nông nghiệp. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Levy
  Jeremy Levy đồng sáng lập Chỉ định với người bạn và nhà tiên phong truyền thông xã hội Andrew Weinrich sau khi nhận thấy nhu cầu về dữ liệu khách hàng chất lượng trong khi chạy MeetMoi, một ứng dụng hẹn hò dựa trên vị trí mà họ đã bán cho Match.com. Bộ đôi cũng thành lập Xtify, một công cụ thông báo di động mà họ đã bán cho IBM. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jenn Lisak Vàng
  Jenn Lisak Golding là Chủ tịch kiêm Giám đốc điều hành của Sapphire Strategy, một cơ quan kỹ thuật số kết hợp dữ liệu phong phú với trực giác giàu kinh nghiệm để giúp các thương hiệu B2B giành được nhiều khách hàng hơn và nhân ROI tiếp thị của họ. Một chiến lược gia từng đoạt giải thưởng, Jenn đã phát triển Mô hình Vòng đời Sapphire: một công cụ kiểm toán dựa trên bằng chứng và kế hoạch chi tiết cho các khoản đầu tư tiếp thị hiệu quả cao. 
 	   Website  
	   Facebook  
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	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gia-cốp không tình yêu
  Jake Loveless đã có XNUMX năm sự nghiệp làm cho công nghệ phát triển nhanh hơn. Từ hệ thống giao dịch có độ trễ thấp ở Phố Wall đến nền tảng web quy mô lớn cho Bộ Quốc phòng đến mạng vi ba cho các công ty viễn thông - Jake đã giúp đưa phần mềm lên giới hạn tốc độ mới. Hôm nay, Jake điều hành lưới cạnh, công ty tăng tốc web toàn cầu mà anh đồng sáng lập với hai đối tác vào năm 2016. Edgemesh giúp các công ty Thương mại điện tử trên nhiều ngành và nền tảng cung cấp tải trang nhanh hơn 20-50% cho người dùng trên toàn cầu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Thấp
  Jonathan Low là một trong những doanh nhân và tác giả kinh doanh nổi tiếng nhất Đan Mạch. Løw là người đồng sáng lập của JumpStory, một nền tảng ảnh stock dựa trên AI đã được gọi là "Netflix của hình ảnh". JumpStory hiện có khách hàng tại hơn 150 quốc gia và đang phát triển nhanh chóng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Manganaro
  John Manganaro là Phó Giám đốc Sản phẩm & Phân tích cho LÁI XE, nơi anh chịu trách nhiệm đổi mới sản phẩm và phân tích dữ liệu, tập trung vào việc giúp các đại lý quản lý hiệu quả kho xe cũ của họ. Trước đây, Manganaro là Tư vấn quản lý cho PwC và chủ sở hữu sản phẩm cho các tổ chức công nghệ, bao gồm Cars.com.  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jason McCoy
  Là một người có tài năng, Jason McCoy dành phần lớn thời gian của mình trong một căn phòng nhỏ có đệm phía sau một chiếc mic. Giọng nói của anh ấy đã được giới thiệu trong các dự án cho Dell, Walmart, Honda và nhiều công ty khác. Anh ấy chuyên lồng tiếng cho người giải thích và các video tiếp thị trực tuyến. Nghe Bản trình diễn của Jason or đọc blog của anh ấy để biết hướng dẫn và tài nguyên về các chủ đề liên quan đến lồng tiếng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McLean
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Joe McNeill
  Joe McNeill là Giám đốc Doanh thu tại Influencer2 và Nhà lãnh đạo bán hàng công nghệ B2B, người kết hợp sự nhiệt tình trong việc cung cấp dịch vụ khách hàng, trao quyền cho nhân viên và hoạt động doanh thu mạnh mẽ để định vị các tổ chức mở rộng quy mô và phát triển. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason cối xay
  Jason Miller là Giám đốc Chiến lược Thương mại tại Akamai Technologies, Nền tảng Thông minh Akamai của ai cung cấp cho người dùng các giải pháp hiệu suất web, hiệu suất di động, bảo mật đám mây và phân phối phương tiện để quản lý sự phức tạp tiềm ẩn của các doanh nghiệp trực tuyến, với quyền truy cập vào mạng lưới hơn 170,000 máy chủ trên toàn cầu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Oakley
  Jason Oakley là Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm của Chili Piper. Jason là một nhà tiếp thị sản phẩm giàu kinh nghiệm với niềm đam mê sản phẩm, SaaS, tinh thần kinh doanh và thành công của khách hàng. Trong 10 năm làm việc cho các công ty khởi nghiệp quy mô vừa và nhỏ, Jason đã có cơ hội thể hiện sự thành công trong nhiều chức năng tiếp thị và bán hàng chính, giúp anh trở thành một nhà tiếp thị sản phẩm có kỹ năng tìm cách hiểu toàn bộ hành trình của khách hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jon Arnold
  Jon Arnold là chuyên gia thiết kế giao diện người dùng, giúp các ứng dụng web và thiết bị di động trở nên thân thiện hơn với người dùng (và trông cũng đẹp mắt!) 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jack Poyntz
  Xưởng Jack Poyntz là một công ty thiết kế web và các Chuyên gia Shopify được chứng nhận. Họ tập trung vào việc cung cấp các giải pháp trang web sáng tạo để giúp các công ty tham vọng phát triển trực tuyến. Họ đón nhận những thách thức mới với mong muốn giúp khách hàng của họ đạt được thành công. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jesse Quist
  Jesse là Lổ khóasự tăng trưởng và dẫn đầu về tiếp thị. Anh ấy xây dựng thương hiệu của Keyhole bằng cách tạo mối quan hệ bền vững với các nhà tiếp thị xã hội khác và thích nói về tiếp thị. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jake Rhude
  Jake Rheude là Giám đốc Tiếp thị của Red Stag Fulfillment, một kho thực hiện thương mại điện tử được ra đời từ thương mại điện tử. Ông có nhiều năm kinh nghiệm trong lĩnh vực thương mại điện tử và phát triển kinh doanh. Khi rảnh rỗi, Jake thích đọc về kinh doanh và chia sẻ kinh nghiệm của bản thân với người khác. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Rushforth
  Jason Rushforth là một chuyên gia kỳ cựu trong ngành công nghệ được kính trọng, đã mang đến hơn 20 năm kinh nghiệm về sản phẩm và SaaS cho Sugar - tất cả đều có trong CRM và CX. Jason là Phó Chủ tịch Cấp cao kiêm Tổng Giám đốc, Người Mỹ, tại SugarCRM. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jafar Sadik
  Một nhà tiếp thị kỹ thuật số đam mê sở hữu kiến thức vững chắc trong các lĩnh vực như công cụ SaaS, CX, thống kê churn, v.v. Trước đây, từng làm việc cho các liên doanh hàng đầu như SportsKeeda và Neil Patel Digital India, và hiện đang làm việc tại SmartKarrot Inc. Anh ấy thích đọc sách trong thời gian rảnh rỗi và là một người rất ngưỡng mộ các tác phẩm của Agatha Christie. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  James Scherer
  James Scherer là giám đốc nội dung của Blog của Wishpond. Với trang đích, cửa sổ bật lên, quảng cáo trên mạng xã hội, tiếp thị qua email và quản lý liên hệ, WishpondPhần mềm của giúp tạo một chiến dịch tiếp thị hoàn chỉnh dễ dàng. Kết nối với anh ấy trên Twitter và LinkedIn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Josie Scotchmer
  Josie Scotchmer là Giám đốc Tiếp thị tại Mailjet, một nền tảng tiếp thị qua email Và email giao dịch. Josie là một Giám đốc Tiếp thị B2B2C đầy nhiệt huyết với cách tiếp cận thương mại đối với truyền thông tiếp thị. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jayraj Shetty
  Jayraj là một nhà văn nội dung có mục tiêu trong cuộc sống là trở thành một người đa tình. Anh ấy vẫn chưa ở đó nhưng nhiệm vụ của anh ấy đã mang lại cho anh ấy kiến thức sâu rộng về nhiều thứ. Anh ấy cố gắng chia sẻ kiến thức của mình bằng cách viết. Khi rảnh rỗi, anh ấy lướt Internet, đi dạo và tìm cách tán tỉnh mọi người. Anh ấy yêu tình yêu như Terry yêu tình yêu! 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jason Shuman
  Jason là Giám đốc nhân sự tại Julius, một Nền tảng Tiếp thị Người ảnh hưởng. Jason là một doanh nhân và VC có kinh nghiệm trực tiếp đến Thương mại điện tử tiêu dùng, các công ty khởi nghiệp trên thị trường hai mặt và SaaS. Jason thích hợp tác với những người tìm cách giải quyết vấn đề và cung cấp các giải pháp có giá trị. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  John Smith
  John đã có hơn 4 năm kinh nghiệm với tư cách là Chuyên gia video theo yêu cầu (VOD). Anh ấy luôn học hỏi và chia sẻ các công nghệ mới trong ngành Video theo yêu cầu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Spier
  Jonathan Spier là Giám đốc điều hành của Rev. Ông đã có hơn 20 năm kinh nghiệm xây dựng các công ty dẫn đầu danh mục, bao gồm hai vai trò thành công trước đó là Giám đốc điều hành được hỗ trợ bởi mạo hiểm tại NetBase và PLAE. Spier có bằng cử nhân Khoa học Máy tính danh dự của UC Berkeley và bằng MBA danh dự của Trường Kinh doanh Harvard. Là người San Diegan bản địa, Spier rất vui mừng khi được trở thành một phần của cộng đồng công nghệ tại quê hương của mình. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jim Sterne
  Jim Sterne là nhà tư vấn quốc tế, người tập trung vào việc đo lường giá trị tạo ra và củng cố mối quan hệ với khách hàng. Sterne đã viết tám cuốn sách về tiếp thị tương tác, là Chủ tịch sáng lập và Chủ tịch hiện tại của Hiệp hội phân tích kỹ thuật số và sản xuất Hội nghị thượng đỉnh eMetrics và Hội nghị thượng đỉnh về phân tích phương tiện. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  János Szabó
  János Szabó là một chiến lược gia kỹ thuật số và chuyên gia truyền thông. Sau hơn 10 năm kinh nghiệm làm đại lý quảng cáo, anh ấy đã tạo ra một ứng dụng giao tiếp bằng hình ảnh với hơn 2 triệu lượt tải xuống. Hiện nay, János đang lãnh đạo nhóm Chatler, bộ phận chăm sóc khách hàng của AI. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jessica Theifels
  Jessica Thiefels đã viết văn hơn 10 năm và hiện là nhà văn toàn thời gian, nhà tư vấn tiếp thị nội dung và chủ doanh nghiệp. Cô ấy đã được giới thiệu trên Forbes và Business Insider và đã viết cho Virgin, Manta, BPlans và hơn thế nữa. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  John Theis
  John Thies là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập của Email về axit, một dịch vụ cung cấp cho các nhà tiếp thị email bản xem trước về cách email của họ được hiển thị trong các ứng dụng email khách và thiết bị di động phổ biến nhất. Anh ấy sống ở Denver, Colorado với vợ và con trai. Khi anh ấy không làm việc, anh ấy sẽ ở trên sân gôn hoặc trượt ván trên tuyết trong bột Colorado mới. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jonathan Tomek
  Jonathan Tomek là Phó Chủ tịch, Nghiên cứu và Phát triển tại yếu tố kỹ thuật số. Jonathan là một nhà nghiên cứu tình báo mối đe dọa dày dạn kinh nghiệm với nền tảng về điều tra mạng, xử lý sự cố, phân tích phần mềm độc hại và nhiều kỹ năng công nghệ khác. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Justin Tsang
  Justin Tsang là Giám đốc Sản phẩm Tăng trưởng tại Clearbit, nơi anh ấy tập trung vào việc tạo ra các sản phẩm miễn phí cho phép các nhà tiếp thị định hướng doanh thu trải nghiệm sức mạnh của công nghệ Clearbit. Justin có 15 năm kinh nghiệm tiếp thị, tăng trưởng và thành công với khách hàng trong B2B SaaS, với chuyên môn trong lĩnh vực mua lại, giữ chân và kiếm tiền. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Thẩm phán Graham
  Thật phù hợp khi Judge trở thành chủ tịch của Sq1, vì anh ấy đã ở vị trí doanh nhân hàng đầu trong lĩnh vực kỹ thuật số trong suốt sự nghiệp của mình. Trước khi gia nhập Sq1, anh ấy là đồng sáng lập và CEO của một trong những cơ quan kỹ thuật số thành công nhất ở Texas. Judge đã giúp đại lý kỹ thuật số của mình phát triển danh sách khách hàng của mình để bao gồm các công ty nổi tiếng như American Airlines, Mountain Dew, Pier 1 Imports, Dillard's và Radio Shack. Người trẻ nhất nhận được giải thưởng “Doanh nghiệp nhỏ của năm” của Comdex, (một trong những triển lãm thương mại và triển lãm máy tính lớn nhất trên thế giới), Judge là người đi đầu trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số / truyền thông hiệu suất, trải nghiệm người dùng cũng như thiết kế và phát triển web. hơn một thập kỷ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jamil Velji
  Jamil là giám đốc điều hành của Bán hàng tự động dễ dàng, một Đại lý Kênh Bán hàng. Kiến thức chuyên môn của anh ấy về tiếp thị, tăng trưởng, tạo khách hàng tiềm năng và tự động hóa bán hàng và tiếp thị chuyển thành các phương pháp tiếp cận sâu sắc, có thể hành động để nâng cao doanh số bán hàng! Jamil có hơn 9 năm kinh nghiệm với tư cách là nhà lãnh đạo tiếp thị tăng trưởng cấp cao nhất trên quy mô quốc tế. Các khách hàng của anh ấy và những câu chuyện thành công về tăng trưởng của họ đã được đăng trên Forbes, BBC, Tech Crunch và Venture Beat. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  John Vương
  John Vương là chủ sở hữu duy nhất của Local SEO Search Inc ,. Nhiệm vụ của John là giúp các chủ doanh nghiệp địa phương cải thiện ảnh hưởng trực tuyến để họ có thể thống trị ngành của mình. Với sự nhạy bén trong kinh doanh và sự hiểu biết bẩm sinh về bối cảnh kinh doanh địa phương, John viết blog chuyên sâu về cách tùy chỉnh các chiến dịch SEO dựa trên nhu cầu của khách hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wardini
  Josh Wardini là Cộng tác viên biên tập và Quản lý cộng đồng tại Hostingtribunal. Với nền tảng sơ bộ về truyền thông và kiến thức chuyên môn về phát triển cộng đồng, Josh làm việc hàng ngày để định hình lại việc quản lý nguồn nhân lực của các công ty dựa trên kỹ thuật số. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Josh Wetzel
  Josh Wetzel là Giám đốc Doanh thu của OneSignal, công ty dẫn đầu thị trường trong lĩnh vực tương tác với khách hàng, cung cấp năng lượng thúc đẩy di động, đẩy web, email và tin nhắn trong ứng dụng cho hơn 800,000 công ty. Ông có hai thập kỷ sự nghiệp xây dựng các doanh nghiệp phần mềm và thương mại kỹ thuật số, với các vị trí lãnh đạo tại eBay, PubMatic và Bazaarvoice. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Williams
  Jeremy là Phó chủ tịch Tiếp thị và Truyền thông tại Truyền Thông 12 Ngôi Sao và candidio. Họ cung cấp cả dịch vụ video và nền tảng chỉnh sửa tự phục vụ cho video. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rừng Jilian
  Jilian Woods là một nhà báo tự do và là một nhà văn đóng góp có hơn hai năm kinh nghiệm viết báo. Là một nhà văn, cô nhận thấy mục đích của mình là sản xuất và chia sẻ nội dung phù hợp với những người sẵn sàng học hỏi điều gì đó mới. Ngoài công việc hàng ngày, bạn có thể thấy Jilian tham gia tình nguyện hoặc tập yoga. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Jascha Kaykas-Wolff
  Jascha Kaykas-Wolff tin vào hai nguyên tắc chính: Tìm cơ hội ở những nơi không ai khác đang tìm kiếm; Và, đừng bao giờ thất bại cùng một cách hai lần. Đó là một phương pháp luận tập trung vào các thực hành tiếp thị Agile. Cùng với bằng Cử nhân Tâm lý học từ Cao đẳng Whittier, đó là một trong những phục vụ tốt về mặt chuyên môn và cá nhân cho anh ấy. Là một nhà tiếp thị và nhà tư vấn lâu năm có kinh nghiệm quản lý điều hành tại Yahoo !, Microsoft, Webtrends, Involver (được mua lại bởi Oracle) và Mindjet, anh ấy hiện đang lãnh đạo tiếp thị tại BitTorrent. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Katarzyna Banasik
  Giám đốc tiếp thị tại emporix, nền tảng thương mại có thể kết hợp B2B giúp thông tin chi tiết về doanh nghiệp trở nên khả thi. Quan tâm đến các xu hướng công nghệ phần mềm mới. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  KC Karnes
  KC Karnes là một nhà chiến lược tiếp thị và doanh nhân nổi tiếng chịu trách nhiệm phát triển một số công ty công nghệ nổi tiếng nhất ở Thung lũng Silicon, bao gồm CleverTap, the Intelligent Nền tảng Tiếp thị Di động. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Christensen
  Kyle Christensen là Phó Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm tại Phản hồi nơi anh chịu trách nhiệm định hướng chiến lược tiếp thị sản phẩm và định vị cho Đám mây tiếp thị tương tác đáp ứng. Gần đây nhất, Christensen là Giám đốc cấp cao của Tiếp thị và Quản lý Sản phẩm tại Zuora, nơi ông lãnh đạo tất cả các trách nhiệm quản lý và tiếp thị sản phẩm cho các ứng dụng Z-Billing và Z-Payments hàng đầu của hãng. Trước Zuora, Christensen đã ra mắt và điều hành hoạt động tiếp thị sản phẩm cho một số dòng sản phẩm của Salesforce.com, bao gồm Dịch vụ đám mây và Data.com. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Cox
  Kelsey Cox là Giám đốc Truyền thông tại Cột năm, một công ty sáng tạo chuyên về trực quan hóa dữ liệu, đồ họa thông tin, chiến dịch trực quan và PR kỹ thuật số ở Newport Beach, California. Cô ấy đam mê về tương lai của nội dung kỹ thuật số, quảng cáo, xây dựng thương hiệu và thiết kế đẹp. Cô ấy cũng thực sự thích bãi biển, nấu ăn và bia thủ công. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Kyle Dulay
  Kyle là nhà phát triển phần mềm và là người đồng sáng lập của cộng tác, một nền tảng để kết nối các thương hiệu và người sáng tạo nội dung, thị trường lớn nhất thế giới để tìm và thuê những người có ảnh hưởng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kenneth Evans
  Kenneth Evans là Nhà chiến lược Tiếp thị Nội dung cho Các công ty phát triển ứng dụng hàng đầu, một nền tảng nghiên cứu dành cho các công ty phát triển ứng dụng ở Mỹ, Anh, Ấn Độ, UAE, Úc và trên toàn thế giới. Anh ấy đã và đang đóng góp cho các nền tảng blog và Diễn đàn khác nhau. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  kirk enright
  Kirk Enright là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của Nhân vật quyền lực, một nền tảng nhân cách người mua tự động dành cho các chuyên gia tiếp thị và bán hàng. Anh bắt đầu sự nghiệp quảng cáo & tiếp thị của mình với tư cách là một người viết quảng cáo nhưng cuối cùng chuyển sang các vai trò chính trong tiếp thị, phát triển nội dung, phát triển sản phẩm, xây dựng thương hiệu và tư vấn quản lý. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  mặt đất Kelly
  Kelly Ground là Giám đốc cấp cao về Chiến lược & Thông tin chuyên sâu tại Acceleration Partners, cơ quan tiếp thị đối tác toàn cầu hàng đầu đặt ra tiêu chuẩn về cách các thương hiệu phát triển hiệu quả và tinh chỉnh các mối quan hệ đối tác tiếp thị của họ ở bất kỳ đâu trên thế giới. Hơn 15 năm kinh nghiệm tiếp thị liên kết của cô mang đến cho cô góc nhìn độc đáo về cách cung cấp hướng dẫn chiến lược và hỗ trợ cho các nhóm quản lý chương trình liên kết toàn cầu của AP. Trước khi gia nhập AP vào năm 2016, Kelly là Giám đốc tiếp thị kỹ thuật số cấp cao tại HSN trong hơn bảy năm, thúc đẩy doanh thu có lãi và tăng trưởng đáng kể thông qua các chương trình liên kết và hiển thị của họ. Trước HSN, Kelly đã quảng bá thị trường cho một nhà xuất bản với tư cách là Giám đốc Tiếp thị của họ và có thêm kinh nghiệm trong ngành sản xuất và viễn thông. Kelly có bằng cử nhân khoa học chính trị với chuyên ngành báo chí tại Đại học Clemson. Cô ấy sống ở Tampa, Florida, cùng chồng, hai con và một con chó. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kory Grushka
  Kory Grushka là người sáng lập Công ty Câu chuyện, một cơ quan sáng tạo giúp các nhà lãnh đạo doanh nghiệp kể những câu chuyện quan trọng thông qua các bài thuyết trình, video / hoạt hình, đồ họa thông tin và bảng điều khiển, cùng các công cụ khác. Kory là giám đốc sáng tạo, chiến lược gia, giám đốc điều hành phát triển kinh doanh và cựu luật sư của công ty. Ông có nhiều kinh nghiệm trong nhiều ngành khác nhau, từng quản lý các dự án chiến lược thương hiệu, đổi mới và thiết kế cho các công ty trong danh sách Fortune 500, từ CPG đến công nghệ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ken Harlan
  Ken Harlan là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của MobileFuse, một trong những nền tảng quảng cáo ứng dụng lớn nhất Hoa Kỳ với hàng trăm khách hàng trong các ngành bán lẻ, thực phẩm & đồ uống, nhà hàng, du lịch, chính phủ và chăm sóc sức khỏe. Nhắm mục tiêu dựa trên khoảnh khắc, xác minh vị trí đang chờ cấp bằng sáng chế, quảng cáo tùy chỉnh và có tác động mạnh cũng như thông tin chi tiết chi tiết về giải pháp trang điểm quy mô của MobileFuse. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Katherine Horne
  Katie Horne là một kỹ sư phần mềm và nhà văn kỹ thuật. Cô ấy có bằng toán học và kinh tế của trường Cao đẳng Smith. Công việc của cô trải dài trên nhiều lĩnh vực từ quản lý danh tính và truy cập đến lưu trữ web. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kieran Wilson
  Kieran Wilson là Giám đốc Tiếp thị Kỹ thuật số cho Thông tin chi tiết tự động, gần đây đã ra mắt Wordsmith for Marketing, một ứng dụng tự động hóa việc báo cáo khách hàng cho các đại lý tiếp thị kỹ thuật số. Chuyên về chiến lược tiếp thị kỹ thuật số, tiếp thị trong nước, đo lường và phân tích; Kieran nói và viết về những chủ đề này thường xuyên. Cô đã xây dựng và mở rộng quy mô ba bộ phận tiếp thị khác nhau ngay từ đầu, bao gồm một bộ phận cho công ty con Omnicom và một bộ phận cho công ty tiếp thị truyền thông xã hội hàng đầu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Katie Karr
  Tôi là sinh viên chuyên ngành Báo chí tại IUPUI với trọng tâm là Quan hệ công chúng và chuyên ngành Quản lý sự kiện. Tôi hiện đang tìm hiểu về thế giới tiếp thị với tư cách là một thực tập sinh toàn thời gian tại DK New Media. Học sinh tự hào, con gái, em gái, bạn bè và người mẹ chó. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kenny Katzgrau
  Kenny Katzgrau là Giám đốc điều hành của Quảng cáo Broadstreet và tác giả của Mười Ưu điểm: Các Nhà xuất bản Tạp chí và Tin tức Siêu địa phương sẽ Giành chiến thắng trong Kỷ nguyên của Google và Facebook. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksenia Kurganova
  Ksenia Kurganova là một chuyên gia tiếp thị kỹ thuật số với hơn bảy năm kinh nghiệm điều hướng và phân tích thế giới công nghệ tại các công ty. Trước đây, cô làm việc tại YouTube và Yandex, nơi cô quản lý nhiều cuộc khảo sát người dùng để xây dựng thông tin chi tiết chuyên sâu hơn và phát triển các chiến lược tiếp thị hiệu quả, tập trung vào các phân khúc đối tượng khác nhau bao gồm Gen Z và thế hệ thiên niên kỷ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ksana Liapkova
  Trưởng phòng ConvertSocial. Ksana đã từng là diễn giả tại các hội nghị tầm cỡ thế giới về tiếp thị liên kết và tiếp xúc với hơn 35,000 khách hàng của Admitad ConvertSocial, tham gia vào ngành viết blog, điều này cho phép cô ấy luôn nhận thức được các xu hướng mới nhất trong thế giới của những người có ảnh hưởng. Trước khi gia nhập nhóm Admitad, Ksana đã làm việc trong lĩnh vực tiếp thị liên kết và kiếm tiền từ nội dung trong hơn 7 năm, giúp các thương hiệu lớn triển khai các giải pháp của riêng họ trên siêu dữ liệu tìm kiếm của dịch vụ du lịch. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kylie Ora Thùy
  Kylie Ora Lobell là một nhà văn tự do sống tại Los Angeles. Cô ấy viết về tiếp thị cho NewsCred, Convince và Convert, CMO.com, Social Media Examiner và Vertical Response. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Kyle Mitnick
  Kyle Mitnick là người sáng lập và chủ tịch của Hệ thống kỹ thuật số khảm, nền tảng tiếp thị hợp tác SaaS, tự làm đầu tiên trong ngành đã giúp 800 công ty thương mại điện tử tạo ra doanh thu 150 triệu USD. Kyle Mitnick có lịch sử thành công trong lĩnh vực công nghệ quảng cáo. Trước đây, Kyle đã lãnh đạo công ty quảng cáo liên kết Advertise Purple trở thành công ty dẫn đầu trong lĩnh vực này, với hơn 4,000 thương hiệu thuộc 23 ngành kinh doanh tạo ra doanh thu liên kết 4 tỷ USD. Là cộng tác viên của Forbes, Kyle là người đi đầu về tư tưởng trong việc phát triển thương mại điện tử SMB, thu hút khách hàng và công nghệ quảng cáo. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Mullett
  Kevin là một nhà phát triển web đã được chứng minh, nhà tiếp thị internet, diễn giả, blogger khách mời và một nhà thiết kế từng đoạt giải thưởng với hơn 13 năm kinh nghiệm web và 300 trang web tùy chỉnh được ghi nhận. Kevin tận dụng 15 năm kinh nghiệm bán hàng và tiếp thị của mình cùng với niềm đam mê truyền thông xã hội, tối ưu hóa công cụ tìm kiếm, thiết kế tuyệt vời và khả năng sử dụng để giúp khách hàng của Cirrus ABS trực tuyến thành công. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Bắc
  Kevin North là Chủ tịch và Giám đốc điều hành của Terapeak, nơi ông chịu trách nhiệm về tầm nhìn, chiến lược, tăng trưởng doanh thu và hoạt động kinh doanh của công ty. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Krystal Putman-Garcia
  Krystal Putman-Garcia là Phó Giám đốc Tiếp thị của Người bản xứ, nơi cô ấy giúp các tổ chức tối đa hóa giá trị của các sự kiện của họ để tăng doanh số bán hàng và nỗ lực tương tác. Cô đã dành 15 năm qua làm việc với nhiều năng lực tiếp thị và đối tác khác nhau, từ quản lý và tăng cường các khoản tài trợ hàng triệu đô la tại Discovery Channel đến các chiến lược thâm nhập thị trường hàng đầu cho một công ty khởi nghiệp về thiết bị y tế của Israel. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Raymond
  Kelsey Raymond là người đồng sáng lập và CEO của Ảnh hưởng & Co., một công ty tiếp thị nội dung đầy đủ dịch vụ chuyên giúp các công ty lập chiến lược, tạo, xuất bản và phân phối nội dung nhằm đạt được mục tiêu của họ. Khách hàng của Influence & Co. bao gồm từ các công ty khởi nghiệp được đầu tư mạo hiểm đến các thương hiệu trong danh sách Fortune 500. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kelsey Seber
  Kelsey là một chuyên gia tiếp thị cộng đồng có kiến thức nền tảng về thể thao điện tử và công nghệ. Trước đây, cô từng đảm nhiệm vị trí Giám đốc điều hành tại Gator Gaming và đóng vai trò không thể thiếu trong việc tổ chức và quảng bá giải đấu trò chơi miễn phí lớn nhất ở Đông Nam Hoa Kỳ. Cô ấy hiện là Giám đốc Tiếp thị Cộng đồng tại đường dẫn, thúc đẩy sự phát triển thông qua các kênh truyền thông xã hội và chương trình đại sứ Maverick. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Khiên Keith
  Keith Shields là một doanh nhân có thâm niên trong ngành ứng dụng di động. Bắt đầu với việc tạo ra cuộc thi ý tưởng ứng dụng Applits khi một sinh viên tại Đại học Bang Ohio, được đặt tên là Inc.comlà "Khởi nghiệp đại học thú vị nhất năm 2014", hiện anh tập trung vào việc tạo phần mềm cho các công ty khởi nghiệp và doanh nhân với công ty phát triển ứng dụng di động thiết kế. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Tate
  Kevin Tate giúp Clearbit tiếp cận các công ty B2B đang cố gắng hiểu rõ hơn về khách hàng và tối ưu hóa kênh kỹ thuật số của họ. Ông có hơn 20 năm kinh nghiệm lãnh đạo về bán hàng, tiếp thị & sản phẩm, đồng thời có chuyên môn sâu về SaaS doanh nghiệp, Thương mại điện tử, tiếp thị kỹ thuật số, mạng xã hội và IoT. Trước khi gia nhập Clearbit, Kevin đã giữ vai trò điều hành tại SurveyMonkey, Chirpify và ShopIgniter. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kati Taylor
  Kati đã làm trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số được 12 năm. Công việc chuyên nghiệp đầu tiên của cô khi còn học đại học là quản lý các chiến dịch tiếp thị qua email và trang web đại lý / nhà phân phối nội bộ cho ba thương hiệu quốc tế lớn. Kể từ đó, cô ấy đảm nhận những vai trò liên quan, tiến bộ. Tại Giải pháp tiếp thị nâng cao, Kati là một nhà chiến lược tiếp thị kỹ thuật số và nhà thiết kế đồ họa. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Urrutia
  Kevin Urrutia là người sáng lập của Voy Media, một Công ty quảng cáo Facebook ở New York. Anh ấy giúp các doanh nghiệp tối đa hóa lợi ích của Quảng cáo trên Facebook, dẫn đến sự cải thiện đáng kể về doanh số đồng thời đẩy chi phí xuống. Voy Media nghiên cứu kỹ lưỡng từng khách hàng và đưa ra các giải pháp phù hợp để mang lại hiệu quả tốt nhất. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Kate Zeid
  Kate Zeid, Này DAN Tăng trưởng & Hoạt động SVP: Được công ty mẹ của Hey DAN là Civicom thuê để đưa các sản phẩm mới ra thị trường trong toàn tập đoàn vào năm 2005, Kate Zeid đứng đầu nhóm hoạt động và tăng trưởng Hey DAN. Kate làm việc liên quan đến phát triển sản phẩm, tiếp thị, dịch vụ khách hàng và tài năng và tiếp tục thúc đẩy tăng trưởng doanh thu thông qua đầu tư vào thế hệ tiếp theo. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  lara Albert
  Lara là Phó Chủ tịch Tiếp thị Toàn cầu tại quả cầu nơi cô ấy đảm nhận trách nhiệm tiếp thị của công ty và dẫn đầu hoạt động tiếp thị mua lại cho các sản phẩm tiếp thị theo ngữ cảnh của công ty. Trước đây, cô từng giữ các vai trò quản lý thương hiệu và tiếp thị sản phẩm cấp cao tại Kraft Foods, America Online và VeriSign. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Alton
  Larry là một nhà tư vấn kinh doanh độc lập chuyên về các xu hướng truyền thông xã hội, kinh doanh và khởi nghiệp. Theo dõi anh ấy trên Twitter và LinkedIn. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Boyajian Hagan
  Lindsay Boyajian Hagan là Phó Giám đốc Tiếp thị tại Conductor, thảo luận về cách các doanh nghiệp có thể tạo các chiến lược tiếp thị kỹ thuật số thống nhất, đa kênh và không tập trung vào bất kỳ kênh nào một cách riêng lẻ. Cô ấy cũng đi sâu vào lý do tại sao các khoản đầu tư tiếp thị hữu cơ ngày càng tăng và tầm quan trọng của nó đối với ngành. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Buckler
  Laura Buckler là một cộng tác viên tại Các bài luận. và một nhà văn tự do. Cô ấy tập trung và tận tâm với công việc của mình, biến trải nghiệm cuộc sống của mình thành những câu chuyện liên quan. Làm việc với tư cách là giám đốc tiếp thị, cô nuôi dưỡng giác quan thứ sáu của mình về những gì mọi người đang tìm kiếm. Bạn có thể theo dõi cô ấy trên Twitter. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Luke Budka
  Luke Budka là giám đốc của TopLine Comms, một công ty SEO và PR kỹ thuật số. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Larizza de Vera
  Larizza là một nhà văn tự do sống ở Philippines. Cô đã viết một số bài báo cho tờ báo Asian Journal và gần đây cô đã làm việc với một công ty luật Sở hữu trí tuệ có trụ sở tại Singapore và có kế hoạch theo đuổi sự nghiệp trong tương lai trong lĩnh vực luật SHTT. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Duran
  Lindsay Duran là giám đốc tiếp thị tại Zilliant, nơi cô chịu trách nhiệm thúc đẩy các chiến lược tăng trưởng, tạo nhu cầu, tiếp thị sản phẩm, truyền thông doanh nghiệp, hỗ trợ bán hàng và định vị thị trường. Là một người kỳ cựu trong lĩnh vực bán hàng và tiếp thị, Duran đã làm việc trực tiếp với các công ty B2B để xác định và giải quyết các thách thức về giá, bán hàng và doanh thu duy nhất. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Nuccio
  Leslie Nuccio là nhà chiến lược tiếp thị nội dung tại Meltwater, người đã tham gia tiếp thị kỹ thuật số kể từ khi Internet đầu tiên bị phá sản và tiếp thị truyền thông xã hội từ năm 2008. Cô đã đảm nhiệm nhiều vị trí tiếp thị khác nhau trong suốt nhiều năm, tất cả đều liên quan đến việc kể những câu chuyện cho mọi người. Khi cô ấy không lo lắng về tiếp thị, bạn thường có thể thấy cô ấy đang đi cùng một con chó (cố gắng không nghĩ về tiếp thị). 
 
 
 
 
 
	    
  
  Liz Greene
  Liz Greene là một chú chó yêu chó, học lịch sử, đam mê văn hóa đại chúng đến từ Thành phố Cây cối xinh đẹp, Boise, Idaho. Bạn có thể xem những hành động sai trái mới nhất của cô ấy trên blog của cô ấy, Lo tức thì. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Larry Harris
  Larry Harris là Giám đốc điều hành của Sightly, một nền tảng quảng cáo video hiệu suất sử dụng nhắm mục tiêu tập trung vào con người để kết hợp người xem với các quảng cáo video được cá nhân hóa phù hợp nhất. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Haught
  Leslie là nhà phát triển web, nhà văn và giám đốc điều hành của WebBuildersHướng dẫn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Himmer
  Laura Himmer là một biên tập viên tuyệt vời. Lĩnh vực thích hợp của cô là Hướng dẫn Tiếp thị, Viết blog thời trang, Phong cách sống và viết lách đầy cảm hứng. Cô ấy là một người mê thể dục và yêu thích yoga. Laura là một phụ nữ không sợ hãi và vui vẻ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Liza Knotko
  Liza Knotko là Giám đốc Tiếp thị Nội dung tại Số liệu phân chia, một công cụ kiểm tra A / B ứng dụng được Rovio, MSQRD, Prisma và Zeptolab tin cậy. SplitMetrics giúp các nhà phát triển ứng dụng di động tối ưu hóa cửa hàng ứng dụng bằng cách chạy thử nghiệm A / B và phân tích kết quả. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Lee Lifeng
  Lee hiện đang sống ở Singapore và làm công việc viết bài quảng cáo B2B. Cô đã có một thập kỷ kinh nghiệm trong không gian khởi nghiệp fintech của Trung Quốc với tư cách là PM cho TaoBao, MeiTuan và DouYin (nay là TikTok). 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Lauren Littlefield
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Lexie Lữ
  Lexie Lu là một blogger và nhà thiết kế UX tự do. Cô ấy luôn cập nhật các xu hướng thiết kế web và UX mới nhất và luôn có một chiếc cốc cận kề. Cô ấy viết trên Thiết kế Roast và có thể được theo dõi trên Twitter @lexieludesigner. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Moris
  Lisa Mories là giám đốc điều hành của Đại lý tiếp thị kỹ thuật số New York 
 
 


	   Website  

 
 
 
 	    
  
  Liza Nebel
  Liza là Chủ tịch, COO và Đồng sáng lập BlueOcean, một nền tảng chiến lược thương hiệu AI giúp các công ty vượt lên trên đối thủ. Liza đã dành 20 năm qua để thúc đẩy các chiến lược tiếp thị và thương hiệu cho AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM và những người khác. Tại BlueOcean, Liza đang dẫn đầu phụ trách xây dựng các hệ thống máy học giải quyết vấn đề và cung cấp thông tin chi tiết ở quy mô và tốc độ lớn. Với công việc của mình, Liza đã được công nhận trong Top 100 Nữ Chủ Doanh nghiệp Hàng đầu của SF Business Times. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Bóng Lorraine
  Lorraine Ball đã có hai mươi năm kinh doanh ở Mỹ, trước khi cô ấy tỉnh lại. Hôm nay, bạn có thể tìm thấy cô ấy tại chốt tròn, một công ty tiếp thị nhỏ, có trụ sở tại Carmel, Indiana. Cùng với một nhóm cực kỳ tài năng (bao gồm cả mèo Benny & Clyde), cô ấy chia sẻ những gì cô ấy biết về thiết kế web, inbound, mạng xã hội và tiếp thị qua email. Cam kết đóng góp vào nền kinh tế khởi nghiệp sôi động ở miền Trung Indiana, Lorraine tập trung vào việc giúp các chủ doanh nghiệp nhỏ giành quyền kiểm soát hoạt động tiếp thị của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Lisa Speck
  Lisa Speck là Biên dịch viên phân tích cao cấp tại Gongos, một cơ quan tư vấn tập trung vào việc hướng khách hàng làm trung tâm cho các công ty trong danh sách Fortune 500. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Swanson
  Laura Swanson là cố vấn cấp cao của FitForCommerce, với hơn 20 năm lãnh đạo trong lĩnh vực bán lẻ đa kênh, trải rộng trên nhiều lĩnh vực chuyên môn - từ Mua hàng, Lập kế hoạch & Phân bổ, Nhân sự, Hoạt động Tiếp thị, CNTT / Viễn thông và Khách hàng đến Chiến lược Đa kênh. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Đền Lavon
  Lavon Temple là Chuyên gia Truyền thông Kỹ thuật số tại Truyền thông BLAST, phát triển các kế hoạch giao tiếp cho khách hàng giữa doanh nghiệp với doanh nghiệp, phác thảo các mục tiêu, chiến lược và chiến thuật. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Lindsay Tjepkema
  Lindsay Tjepkema là CEO và đồng sáng lập của Casted, nền tảng tiếp thị đầu tiên và duy nhất được xây dựng dựa trên các podcast có thương hiệu. Với hơn 15 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị B2B, bao gồm cả việc điều hành đại lý tư vấn của riêng mình, cô ấy là một nhà lãnh đạo năng động, người đã thành công rực rỡ trong việc xây dựng và phát triển đội ngũ tiếp thị ở cấp địa phương và toàn cầu. Sau khi tung ra một podcast có thương hiệu cho một công ty tiếp thị toàn cầu, Lindsay nhận ra niềm đam mê của mình với những cuộc trò chuyện đích thực. Điều này dẫn cô đến việc thành lập Casted để giúp các nhà tiếp thị khai thác toàn bộ tiềm năng nội dung của họ bằng cách khai thác sức mạnh của podcasting. Kể từ đó, công ty đã có được sức hút nhanh chóng giữa các thương hiệu mong muốn tạo ra sự kết nối nhiều hơn với khán giả của họ thông qua cuộc trò chuyện chân thực. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Lance Weatherby
  Lance Weatherby là Phó Giám đốc Bán hàng và Tiếp thị tại GọiĐường Sắt. Anh ấy có niềm đam mê xây dựng các công ty Internet tập trung vào khách hàng và một thành tích đã được chứng minh. Ông từng là Người xúc tác khởi nghiệp của Trung tâm Phát triển Công nghệ Tiên tiến tại Georgia Tech và đã đảm nhiệm các vị trí điều hành phát triển kinh doanh, tiếp thị và quản lý chung tại nCrowd, CipherTrust, EarthLink và MindSpring. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Leslie Weller
  Leslie là Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm tại ZineOne, một nền tảng được hỗ trợ bởi AI giúp cá nhân hóa trải nghiệm của những khách truy cập không xác định của bạn để bạn có thể tăng doanh thu trong khi vẫn bảo vệ lợi nhuận. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mahendra Alladi
  Mahendra là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của accelQ, một nền tảng thử nghiệm liên tục dựa trên đám mây tự động hóa liên tục API và thử nghiệm web mà không cần viết một dòng mã nào. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Marty Thompson
  Tôi là nhà chiến lược kinh doanh xã hội tại Two Bananas Marketing. Đổ lỗi cho cha mẹ tôi, sự nuôi dạy tận tình của tôi hoặc nỗi ám ảnh của tôi về quá khứ, nhưng mọi người nói với tôi rằng tôi thực sự, thực sự giỏi trong việc xây dựng mối quan hệ và đàm phán, thu hẹp khoảng cách giữa những gì khách hàng mong đợi và những công ty tuyệt vời nên có (nhưng thông thường không) 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Nettleton
  Với tư cách là Đối tác quản lý tại Sandler DTB, tôi giúp khách hàng cải thiện đáng kể hiệu suất của công cụ tạo doanh thu bằng cách áp dụng Phương pháp bán hàng Sandler, một hệ thống đã được chứng minh mang lại kết quả bán hàng nhất quán và bền vững. Tôi có hơn 25 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực bán hàng và quản lý bán hàng, trải rộng trên nhiều ngành khác nhau như phần mềm, SaaS, nhân sự và tích hợp hệ thống. Podcast của tôi là Podcast có lợi nhuận mặc định. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maulik Patel
  Maulik Patel là Người sáng lập & Giám đốc của www.clickmatix.com.au. Niềm đam mê của anh ấy trong việc giúp đỡ mọi người trong tất cả các khía cạnh của tiếp thị trực tuyến chảy qua phạm vi chuyên gia trong ngành mà anh ấy cung cấp. Ông là chuyên gia trong lĩnh vực Tiếp thị web, Tối ưu hóa Công cụ Tìm kiếm, Truyền thông Xã hội, Tiếp thị Liên kết, Tiếp thị B2B, Quảng cáo Trực tuyến của Google, Yahoo và MSN. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Azevedo
  Mike là Chủ tịch & Giám đốc điều hành của cụm. Mike có hơn 25 năm kinh nghiệm lãnh đạo bán hàng và điều hành trong các ứng dụng phân tích quy mô lớn, điện toán lưới, cơ sở hạ tầng lưu trữ, bảo mật và bán lẻ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Meghan Bazaman
  Meghan Bazaman là nhà phân tích cấp cao tại GetApp, chia sẻ những hiểu biết sâu sắc về công nghệ tiếp thị và phần mềm mới nổi. Cô học ngành Quảng cáo tại Đại học Texas ở Austin và có kinh nghiệm về công nghệ, truyền thông, chăm sóc sức khỏe và thương mại điện tử từ năm 2011. Trước khi gia nhập GetApp, Meghan đã quản lý các nghiên cứu tiếp thị tổng hợp và dẫn dắt các sáng kiến tiếp thị nội dung cho một công ty tư vấn, thông tin chi tiết và dữ liệu hàng đầu. Cô có chuyên môn đặc biệt trong việc thực hiện nghiên cứu khảo sát, tạo trực quan hóa dữ liệu và trình bày những hiểu biết chính cho các bên liên quan. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Maria Bocheva
  Mariia là Giám đốc Phát triển Kinh doanh với hơn 6 năm kinh nghiệm bao gồm nền tảng tiếp thị và quản lý sản phẩm. OWOX BI triển khai phân tích đầu cuối và tự động cập nhật các báo cáo về chiến dịch quảng cáo, phân tích theo nhóm, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, phân bổ, v.v. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Meen Boriboune
  Meen là một sinh viên Marketing Butler thực tập với nhóm tại DK New Media. Trách nhiệm của Meen bao gồm nghiên cứu và sản xuất nội dung cho khách hàng của họ, dưới sự chỉ đạo của Jen Lisak. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Caldwell
  Một nhà tiên phong thiết kế email từ năm 1999, ông là người sáng lập thư điện tửNhóm Dịch vụ Sáng tạo từng đoạt giải thưởng (khách hàng bao gồm HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros & nhiều hơn nữa). Matthew nhận bằng Cử nhân Tiếp thị tại Đại học Indiana và theo học Thiết kế Đồ họa / Nghệ thuật tại Đại học Nghệ thuật Tây Bắc Thái Bình Dương và Đại học Nghệ thuật & Thủ công Oregon. Matthew trước đây là Giám đốc Sáng tạo của ThrustMaster, Labtech, Logitech và @Once. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mandeep Chahal
  Mandeep Singh, người sáng lập SEO Discovery, công ty tiếp thị kỹ thuật số hàng đầu là một nhà vận động có kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị SEO và lĩnh vực bán hàng kỹ thuật số. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Clark
  Molly Clark là Giám đốc Tiếp thị tại inMotionNow. Cô có hơn 10 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số, hoạt động tiếp thị, quy trình làm việc, chiến lược và phát triển sáng tạo. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Cunsolo
  Mike Cunsolo là CMO của CDNify, một mạng phân phối nội dung giúp thiết lập và chạy CDN dễ dàng hơn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Darrow
  Vốn là một kỹ sư, Matt Darrow đã dành hơn 15 năm sự nghiệp của mình trong lĩnh vực phần mềm Doanh nghiệp. Ban đầu làm việc tại Deloitte xây dựng và triển khai các giải pháp phần mềm tùy chỉnh cho các công ty lớn nhất thế giới, Matt sau đó phát hiện ra sự nghiệp trong lĩnh vực Kỹ thuật bán hàng (PreSales) để tận dụng kiến thức sâu rộng của mình về hệ thống Doanh nghiệp và áp dụng nó vào chiến lược kinh doanh. Đầu tiên là tại BigMachines (Được Oracle mua lại) và sau đó là Zuora (IPO), kinh nghiệm thực tế của Matt trong việc xây dựng và điều hành các tổ chức PreSales toàn cầu đã mang lại cho anh cái nhìn sâu sắc về thị trường độc đáo để xây dựng Vivun. Kể từ mùa thu năm 2019, Matt và nhóm Vivun đã huy động được hơn 130 triệu đô la để xây dựng nền tảng AI đầu tiên cho PreSales nhằm thay đổi cách các công ty B2B tiếp cận thị trường. Với các sản phẩm dành cho Hoạt động trước khi bán hàng, Liên kết bán hàng sản phẩm, Tự động hóa bản demo và Phân tích Xpert, Vivun giúp các công ty như Snowflake, ADP, Coupa và Docusign hiện thực hóa các cấp độ tăng trưởng hiệu quả mới. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Doane
  Michael Doane là một nhà văn, nhà tiếp thị và nhà phát triển web đã yêu thích ngành sự kiện. Tại CadmiumCD ông giáo dục các nhà lập kế hoạch sự kiện về lợi ích của Event Tech. Nhận một bản sao miễn phí của anh ấy Những tiến bộ trong công nghệ sự kiện, để tìm hiểu cách Event Tech có thể hợp lý hóa các Sự kiện B2B của bạn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Downs
  Là Giám đốc Truyền thông Xã hội cho Truyền Thông 12 Ngôi Sao, Michelle không chỉ quản lý mạng xã hội mà còn có thể kết hợp nội dung sáng tạo thành một chiến lược tiếp thị trực tuyến hoàn chỉnh. Khi cô ấy không tạo hình cho mạng xã hội hay quay và chỉnh sửa video hậu trường cho 12 Stars, cô ấy thường bẻ cong sự liên tục không-thời gian. Nghiên cứu của cô về du hành thời gian chủ yếu bao gồm phân tích các tập phim của Doctor Who và nghiên cứu cách thích hợp để chống lại Daleks. Khi cô ấy không cố gắng vượt qua thời gian, cô ấy thích lướt qua thời gian bằng cách xem phim hoặc ghi lại khoảnh khắc bằng máy ảnh của mình. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Micheal Della Penna
  Michael Della Penna là Giám đốc Chiến lược tại InMarket. Michael có hơn 25 năm kinh nghiệm làm việc trong ngành dữ liệu, quảng cáo kỹ thuật số và tiếp thị. Michael đã 100 lần được công nhận là một trong những Tạp chí B-to-B “XNUMX người có ảnh hưởng nhất trong lĩnh vực kinh doanh với doanh nghiệp và tiếp thị tương tác” vì những đóng góp không ngừng của ông trong việc thiết lập các phương pháp tiếp thị kỹ thuật số tốt nhất. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  thợ nhuộm Matt
  Matt Dyer là Trưởng bộ phận Bán hàng và Tiếp thị tại Zilliga, nơi anh ấy sẽ làm việc trên các bộ phận Công nghệ Thương mại và Tiếp thị để thu hút thêm nhiều khách hàng doanh nghiệp hơn vào dịch vụ BaaS của Zilliqa. Matt có hơn 18 năm kinh nghiệm về doanh nghiệp từ cả quan điểm bán hàng và tiếp cận thị trường. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Miriam Ellis
  Miriam Ellis là một phần của Moz địa phương đội. Khi cô ấy không viết bản tin Moz Local hàng tháng và trả lời các câu hỏi trong diễn đàn Hỏi & Đáp, cô ấy đang giúp khách hàng của mình nắm vững các chiến lược SEO Địa phương của họ tại công ty của riêng cô ấy Thiết kế web Solas. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Đánh dấu Emond
  As Cầu mùa xuânNgười sáng lập và Chủ tịch, Mark có niềm đam mê to lớn trong việc giúp các nhà lãnh đạo tiếp thị chuyển đổi các phương pháp Tiếp thị Doanh thu, cho phép họ trở thành những nhà lãnh đạo chiến lược trong tổ chức của họ. Mark thích tư vấn và dạy khách hàng cách phát triển các chiến lược Tiếp thị Doanh thu tiên tiến nhưng thực dụng và cho phép họ sử dụng các nền tảng công nghệ tiếp thị tích hợp để mang lại sự tương tác đa kênh được cá nhân hóa trên quy mô lớn. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Frederiksen
  Michael lấy bằng khoa học máy tính và kinh doanh, sau đó tốt nghiệp với điểm số cao nhất từ chương trình đa phương tiện uy tín của Đan Mạch. Chuyên môn của anh ấy bao gồm thử nghiệm các công nghệ kỹ thuật số, định hướng sáng tạo, thiết kế UI / UX ứng dụng web và ứng dụng dành cho thiết bị di động và là người đồng sáng lập của Truyền cảm hứng cho hình ảnh. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  lò sưởi Matt
  Matthew Furneaux là một chuyên gia kỳ cựu về công nghệ vị trí với hơn 20 năm kinh nghiệm trong việc giúp các doanh nghiệp toàn cầu tiếp cận khách hàng của họ trên toàn cầu. Là giám đốc bộ phận tình báo vị trí tại Loqate, một công ty của GBG, Furneaux chịu trách nhiệm về chiến lược và đổi mới. Anh ấy cũng là một chuyên gia về bán lẻ và Thương mại điện tử và khi ở Loqate, anh ấy đã làm việc với các thương hiệu Thương mại điện tử hàng đầu bao gồm Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren và Michaels. Trước khi gia nhập GBG, Matthew đã đồng sáng lập Global Address (sau đó được Trillium Software mua lại) và giúp tạo ra một mô hình nền tảng duy nhất cho dịch vụ xác thực vị trí toàn cầu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Megan Glover
  Một nhà tiếp thị tạo nhu cầu BtoB, Megan có thành tích đã được kiểm chứng về việc sử dụng các kênh tiếp thị trực tuyến và ngoại tuyến để tạo ra khách hàng tiềm năng và phát triển thành doanh nghiệp khép kín. Các chuyên ngành đó bao gồm Tiếp thị Tìm kiếm và Truyền thông Xã hội, Hợp tác Bán hàng và Nuôi dưỡng, Chứng nhận Khách hàng tiềm năng, Chuyển đổi Trang web và Blog. Megan hiện là Giám đốc Tiếp thị tại Phần mềm RICS. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Micheal Grigsby
  Mike Grigsby đã tham gia vào lĩnh vực khoa học tiếp thị hơn 25 năm. Ông là giám đốc nghiên cứu tiếp thị tại Millward Brown và đã giữ các vị trí lãnh đạo tại Hewlett-Packard và Gap. Với kinh nghiệm dày dặn của người hành nghề đi đầu trong lĩnh vực khoa học tiếp thị và phân tích dữ liệu, anh ấy hiện đang đứng đầu thực hành phân tích chiến lược bán lẻ tại Cơ sở mục tiêu. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Gunderson
  Mike Gunderson là người sáng lập và Giám đốc điều hành của Reply Now LLC, một vườn ươm sản phẩm phản hồi trực tiếp giúp các doanh nghiệp nhỏ, vừa và doanh nghiệp đưa ý tưởng của họ ra thị trường thông qua tiếp thị trực tiếp. Các sản phẩm của nó bao gồm PostReminder, VoteReminder và Reply Fast. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Habiger
  Micheal Habiger là một nhà viết nội dung và nhà tiếp thị giàu kinh nghiệm với 6 năm kinh nghiệm. Hiện là chuyên gia tiếp thị cao cấp tại Theo dõiFred. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Micah Heath
  Micah Heath là giám đốc nghiên cứu và phát triển sản phẩm tại Vị trí hợp lý, một công ty Inc. 500 có trụ sở chính tại Oregon với các văn phòng trên toàn quốc. Cơ quan này cung cấp các giải pháp quản lý PPC, SEO và thiết kế trang web đầy đủ dịch vụ cho các doanh nghiệp lớn và nhỏ, và được Tạp chí Inc. xếp hạng là nơi làm việc tốt thứ ba ở Mỹ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michelle Huff
  Michelle là Phần mềm Act-OnGiám đốc Tiếp thị của Công ty, và giám sát các nỗ lực tiếp thị mở rộng thương hiệu, nhu cầu và khách hàng của công ty. Michelle đến với Act-On với hơn 17 năm kinh nghiệm giúp các công ty dẫn đầu thị trường, bao gồm Salesforce và Oracle, kết nối khách hàng với các giải pháp công nghệ để phát triển doanh nghiệp của họ. Gần đây nhất, Michelle là Giám đốc điều hành bộ phận Data.com của Salesforce sau khi đảm nhận vị trí Phó Giám đốc Tiếp thị của tập đoàn. Trước khi làm việc tại Salesforce, Michelle là Giám đốc Cấp cao tại Oracle và Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm Cấp cao tại Stasty (được Oracle mua lại). 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Stelzner
  Michael Stelzner là người sáng lập Truyền thông xã hội thẩm định, tác giả của cuốn sách, Viết Sách Trắng: Cách Thu hút Người đọc và Giữ Họ Tham gia và Báo cáo ngành tiếp thị truyền thông xã hộiLà một nhà lãnh đạo tư tưởng đổi mới và nhà tiếp thị giàu kinh nghiệm, Stelzner đã nhận được sự tôn trọng đầy đủ của các nhà lãnh đạo truyền thông xã hội cũng như các chuyên gia tiếp thị kinh doanh. Trong vòng chưa đầy 18 tháng, SocialMediaExaminer.com đã phát triển từ giai đoạn sơ khai với hơn 94,000 người đăng ký email hàng ngày và hiện có hơn 600,000 người đọc hàng tháng và 150,000 người đăng ký email. Các nguyên tắc mà Stelzner dạy là chính những khái niệm đã giúp anh ta xây dựng hai công việc kinh doanh rất thành công, đưa anh ta trở thành chuyên gia hàng đầu trong cả hai ngành. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Martha Jameson
  Martha Jameson là người biên tập nội dung và người hiệu đính cho Tiểu luận.org và Học thuật. Trước khi tìm thấy niềm đam mê viết lách, Martha đã làm việc với tư cách là nhà thiết kế và quản lý web. Ưu tiên hàng đầu của cô ấy là sử dụng kinh nghiệm, động lực và kiến thức của mình để giúp người đọc tại các blog như Nguồn gốc. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Mike Jones
  Là Phó Giám đốc Tìm kiếm Có trả tiền cho Từ viết tắt, Mike là một chuyên gia tiếp thị truyền thông kỹ thuật số và chiến lược gia cho các chiến dịch tìm kiếm có trả tiền. Anh ấy có 10 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị công cụ tìm kiếm, đồng thời đã tạo và quản lý ngân sách chiến dịch hơn 360 triệu đô la. Mike đã điều phối và lãnh đạo việc thực hiện các chiến dịch SEM chiến lược và phát triển quảng cáo, phù hợp với mục tiêu kinh doanh của Khách hàng, làm việc rộng rãi trên nhiều nền tảng quản lý, bao gồm Search XNUMX, Google Ads Editor và Microsoft Ad Editor. George lấy bằng Cử nhân Khoa học về Tiếp thị tại Đại học Bang Pennsylvania. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Margaret Lee
  Margaret là một chuyên gia tiếp thị dày dạn kinh nghiệm với hơn 14 năm kinh nghiệm trong ngành, nổi tiếng với tầm nhìn chiến lược và sự nhạy bén trong lãnh đạo. Chuyên môn của cô trải rộng trên nhiều khía cạnh tiếp thị khác nhau, bao gồm chiến lược và thực hiện tiếp thị B2B và PR, sự liên kết hài hòa giữa các chức năng tiếp thị, bán hàng và sản phẩm cũng như các kỹ thuật tiên phong trong việc sắp xếp cuộc hẹn để trao quyền cho đội ngũ bán hàng. Cô ấy là người có tầm nhìn xa trong việc xây dựng các hệ thống phân tích dựa trên dữ liệu nhằm xác định lại các chiến lược tiếp thị. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Micheal Korsunsky
  Với sự kết hợp đa dạng giữa kinh nghiệm kinh doanh và công ty Fortune 500, Michael Korsunsky sở hữu sự kết hợp độc đáo giữa phân tích tiếp thị, nhắm mục tiêu theo hành vi, công nghệ và kỹ năng quản lý đối tượng, cho phép anh ấy giúp thúc đẩy Của MGID Inc. tăng trưởng tại Hoa Kỳ Trước MGID, Korsunsky giữ chức vụ phó chủ tịch cấp cao tại AUDIENCEX, một công ty tiếp thị và công nghệ quảng cáo cung cấp các giải pháp kỹ thuật số đầu cuối cho các thương hiệu và đối tác đại lý. Công ty đã cung cấp chiến lược thông minh và các giải pháp đổi mới năng động cho các nhà quảng cáo dựa trên hiệu suất. Trong hai thập kỷ qua, Korsunsky cũng giữ các vị trí lãnh đạo cấp cao và chiến lược tại Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique và các công ty khác. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Melina Kocheva
  Melina là Giám đốc Hoạt động Tiếp thị tại Milengo, chuyên về Chiến lược Thị trường Quốc tế & Bản địa hóa 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Koziolek
  Max là người sáng lập và giám đốc điều hành của quang phổ - nền tảng tự động hóa tiếp thị đàm thoại không mã dành cho các thương hiệu để chuyển đổi khách hàng trên mạng tìm kiếm, mạng xã hội và hiển thị. Phân tích chatbot Spectrm, các giải pháp tự động hóa tiếp thị và AI đàm thoại giúp dễ dàng cá nhân hóa trải nghiệm của khách hàng trên quy mô lớn. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Kremer
  Max Kremer là Người đồng sáng lập và CTO của Thử lửa, trình chỉnh sửa trực quan để thiết lập phân tích trang web. Max sống bằng hơi thở của công nghệ, xe máy và gần đây là các dự án cải tạo tự làm. Anh ấy đá một bộ râu mùa đông. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mukund Krishna
  Mukund nhận ra rằng Tiếp thị vận động, một thuật ngữ và khái niệm mới, đang vang dội trong lĩnh vực tiếp thị phản ánh ý tưởng tạo ra những người ủng hộ thương hiệu để cung cấp phạm vi tiếp cận hữu cơ của nội dung thương hiệu thông qua các kênh truyền thông xã hội. Với suy nghĩ này, Mukund đã thành lập SOCXO và ấp ủ ý tưởng tạo ra một nền tảng web đơn giản nhưng mạnh mẽ và một sản phẩm di động có thương hiệu để Doanh nghiệp kết nối và tận dụng đội quân nhân viên, đối tác và khách hàng của mình để trở thành những người ủng hộ thương hiệu và những người có ảnh hưởng nhỏ trên mạng xã hội. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mikel Lindsaar
  Mikel là một doanh nhân nối tiếp với kinh nghiệm từ thiết kế cơ sở hạ tầng mạng, VOIP và điện thoại đến phát triển ứng dụng web tùy chỉnh và điều hành các doanh nghiệp SaaS thành công. Anh ấy là Giám đốc điều hành và Người sáng lập của kết nối cửa hàng, một giải pháp Salesforce AppExchange cùng với Salesforce cung cấp giải pháp Thương mại điện tử SMB Mạnh mẽ nhất Thế giới. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Mandell
  Ngôi sao truyền thông xã hội kiêm luật sư Mike Mandell đã biến sự hiện diện trực tuyến của mình từ vài trăm người thành hơn 11 triệu người theo dõi. Khóa học trực tuyến mới của anh ấy dạy các doanh nghiệp nhỏ, công ty khởi nghiệp và doanh nhân cách lan truyền. 
 	   Website  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Marius Marcus
  Marcus Marius, Giám đốc điều hành và Người sáng lập Marcus Media Network và Cơ quan quảng cáo MarcusADS, là một nhân vật giàu kinh nghiệm trong ngành CNTT và ô tô. Với vô số trang web có uy tín cao ở nhiều lĩnh vực khác nhau và lịch sử hợp tác chặt chẽ với các tập đoàn lớn, anh ấy rất xuất sắc trong việc xây dựng kết nối trên LinkedIn, thiết lập quan hệ đối tác và nuôi dưỡng tình bạn chuyên nghiệp đồng thời để lại tác động đáng kể trong hoạt động bán hàng và tiếp thị. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Micheal Maximoff
  Tôi là người đồng sáng lập của Belkins, công ty tạo khách hàng tiềm năng B1B được xếp hạng số 2 và Folderly, một nền tảng giải pháp email được Google Startups Fund hỗ trợ. Với hơn mười năm kinh nghiệm trong lĩnh vực Bán hàng và Tiếp thị B2B, tôi cực kỳ đam mê công nghệ bán hàng, cung cấp dịch vụ tốt nhất và xây dựng các sản phẩm có thể thay đổi ngành. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mary McKeown-Christie
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mór Mester
  Mór Mester là Giám đốc Tiếp thị tại Automizy, một SaaS tự động hóa tiếp thị qua email dễ sử dụng. Nhiệm vụ của anh là giúp các doanh nghiệp nhỏ và đại lý thực hiện tự động hóa tiếp thị để tăng năng suất và do đó là doanh thu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Đánh dấu Montini
  Mark Montini là Giám đốc Kết quả tại Chiến lược m2M, một công ty tiếp thị nhượng quyền có trụ sở tại Atlanta, chuyên về tích hợp chiến lược công nghệ, tiếp thị và dữ liệu để phát triển lợi nhuận của khách hàng của họ. Được biết đến với khả năng kiến trúc các chương trình tiếp thị phân tán tích hợp đầy đủ, Mark đã giúp các nhượng quyền thương mại, các công ty nằm trong danh sách Fortune 500, các công ty khởi nghiệp, tổ chức phi lợi nhuận và thậm chí cả các tổ chức chính trị tăng doanh thu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nayomi Chibana
  Nayomi Chibana là nhà báo và nhà văn cho VismeTrung tâm Học tập Trực quan của. Cô có bằng Thạc sĩ Báo chí và Truyền thông tại Đại học Hamburg ở Đức và là biên tập viên của một tạp chí điều tra chính trị hàng đầu của Mỹ Latinh trong nhiều năm. Bên cạnh việc tiến hành nghiên cứu các xu hướng gần đây trên các phương tiện tường thuật dài tương tác, cô ấy thích đi du lịch và tìm hiểu về các nền văn hóa khác. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Marisa Negri
  Marisa Negri là chuyên gia tiếp thị kỹ thuật số toàn thời gian và là người lập kế hoạch sự kiện bán thời gian. Marisa kết hợp bằng cấp của cô ấy từ Đại học Georgia về quảng cáo, xã hội học và truyền thông mới với kinh nghiệm cả doanh nghiệp và cửa hàng trong phát triển kinh doanh, tiếp thị kỹ thuật số, quảng cáo / PR và lập kế hoạch sự kiện với các công ty như Electronic Arts, Paramount Pictures, Turner Broadcasting, và Sự kiện Sashay. Ban đầu đến từ New York và đã di chuyển quanh cả hai bờ biển, bây giờ cô ấy gọi Midtown Atlanta là nhà. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Maria Novikova
  Maria là Giám đốc Tiếp thị tại Xenoss, lãnh đạo các nhóm tiếp thị và bán hàng tại công ty phát triển phần mềm AdTech & MarTech có trụ sở tại NYC. Với sự hiểu biết sâu sắc về ngành, Maria giúp các doanh nghiệp hàng đầu cập nhật thông tin chi tiết mới nhất với nội dung chuyên sâu, đảm bảo rằng họ có thể đưa ra quyết định sáng suốt về việc phát triển giải pháp tùy chỉnh của mình. Đam mê AdTech & MarTech, Maria đã dành gần một thập kỷ làm việc trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số. Cô là nhà tiếp thị được Google chứng nhận, thành viên tích cực của nhiều cộng đồng ngành khác nhau và là Thành viên Hội đồng Phòng thí nghiệm Công nghệ IAB. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mohsin ali
  Mohsin là một người thầy và người thầy tận tâm. Anh ấy đã làm việc trong ngành được mười năm, giúp mọi người đạt được mục tiêu của họ thông qua tiếp thị kỹ thuật số. Nó không chỉ là để nhận được nhiều lưu lượng truy cập hơn hoặc chuyển đổi tốt hơn - mà là đảm bảo rằng bạn có thể truyền đạt thông điệp của mình một cách hiệu quả để khán giả của bạn có thể hiểu những gì bạn cần họ làm! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Đánh dấu Packham
  Mark Packham gia nhập DigiCert vào tháng 2016 năm 20 và giám sát chiến lược thương hiệu, thế hệ khách hàng tiềm năng, lãnh đạo tư tưởng, chiến lược nội dung, quan hệ công chúng, tiếp thị kỹ thuật số và quan hệ với nhà phân tích. Ông có hơn XNUMX năm kinh nghiệm với tư cách là nhà tiếp thị chiến lược và giám đốc thương hiệu toàn cầu, từng dẫn đầu các cam kết tiếp thị toàn cầu với các công ty như Salesforce.com, Microsoft, Verizon và Abbott. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chốt Michael
  Michael Peggs là người sáng lập Truyền thông Marccx, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số chuyên về SEO và Tiếp thị nội dung. Trước Marcxx, Peggs đã làm việc tại Google trong lĩnh vực phát triển kinh doanh, hình thành quan hệ đối tác quảng cáo và truyền thông kỹ thuật số. Anh ấy cũng là một blogger và podcaster, lưu trữ iTunes Top 10 Podcast Mới & Đáng chú ý You University. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mario Peshev
  Mario Peshev là Giám đốc điều hành mới được bổ nhiệm của Rush.app, giải pháp tự động hóa sau mua hàng hàng đầu dành cho các nền tảng thương mại điện tử hoạt động trên Shopify. Vào tháng 2023 năm 400, công ty thông báo rằng Peshev, một doanh nhân và cố vấn kinh doanh thành đạt và nổi tiếng, đã gia nhập công ty với tư cách là Giám đốc điều hành mới. Peshev có lịch sử khởi nghiệp phong phú, từng xây dựng thành công nhiều doanh nghiệp có giá trị bảy con số. Ông là một nhà đầu tư thiên thần thành đạt, một cố vấn kinh doanh am hiểu, người đã giúp hơn 30 doanh nghiệp mở rộng quy mô và cải tiến quy trình của họ, đồng thời là một tác giả xuất sắc với tác phẩm đã được giới thiệu ở hơn XNUMX trường đại học. Mario cũng là Giám đốc điều hành của DevriX, một đại lý WordPress toàn cầu phục vụ các ngành từ xuất bản đến công nghệ tài chính, chăm sóc sức khỏe, thương mại điện tử, v.v. Peshev trao quyền cho các doanh nhân bằng những lời khuyên sâu sắc thông qua tư vấn Con thoi tăng trưởng và bằng cách hỗ trợ các nhà công nghệ đầy tham vọng ở địa phương và toàn cầu bằng học bổng, thực tập và cơ hội giáo dục. Mario cũng là một nhà đầu tư thiên thần với SeedBlink. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Madhu Puranik
  Madhu Puranik là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của Revlitix, một nền tảng phân tích doanh thu tận dụng AI để tự động hóa phân tích cho các nhóm doanh thu. Anh ấy thích chia sẻ suy nghĩ của mình về các công ty khởi nghiệp, tiếp thị B2B, tiếp thị doanh thu, phân tích tiếp thị và các vấn đề liên quan đến công cụ SaaS. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mehul Rajput
  Mehul Rajput là Giám đốc điều hành của Kiểm kê tư duy, một công ty cung cấp dịch vụ phát triển ứng dụng di động trên nền tảng iOS và Android cho khách hàng toàn cầu. Anh ấy thích viết về công nghệ di động, phát triển ứng dụng, khởi nghiệp, khởi nghiệp và tiếp thị ứng dụng di động. Anh ấy là cộng tác viên thường xuyên cho Entrepreneur, HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community và nhiều người khác. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Micheal Ray
  Michael là Giám đốc Truyền thông Xã hội tại Quảng cáo STIR & Tiếp thị Tích hợp. Đối với anh, truyền thông xã hội không chỉ là một công việc, mà đó là niềm đam mê đã cho phép Michael kết hợp sự sáng tạo, óc phân tích và tình yêu của anh với dịch vụ khách hàng vào một sự nghiệp luôn đầy thử thách và không bao giờ nhàm chán. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Reynold
  Tôi đã là một doanh nhân trong hơn hai thập kỷ và đã xây dựng cũng như bán nhiều doanh nghiệp, bao gồm một công ty tiếp thị kỹ thuật số, một công ty phần mềm và các doanh nghiệp dịch vụ khác. Nhờ nền tảng kinh doanh của mình, tôi thường giúp khách hàng của mình giải quyết những thách thức tương tự, bao gồm bắt đầu kinh doanh hoặc xây dựng và tối ưu hóa doanh nghiệp. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Manash Sahoo
  Manash có hơn 30 năm kinh nghiệm trong việc phát triển, mở rộng quy mô và tích hợp phần mềm như một giải pháp dịch vụ. Là người đồng sáng lập và đối tác tại DK New Media, Manash chịu trách nhiệm đánh giá và phát triển khách hàng và tài năng phát triển nội bộ của họ, ưu tiên và triển khai các giải pháp tự động, đồng thời phát triển các tích hợp phức tạp, có thể mở rộng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Saldi
  Chịu trách nhiệm về tất cả Thành công, Hỗ trợ, Dịch vụ và Đối tác của Khách hàng tại preact. Preact là dịch vụ thành công cho khách hàng dựa trên đám mây giúp các công ty phần mềm đăng ký tối đa hóa giá trị lâu dài của khách hàng bằng cách giảm thời gian gián đoạn, có được khách hàng trả phí mới và tăng doanh thu của người dùng. Preact lập mô hình sử dụng và các mẫu hành vi bằng cách sử dụng phân tích dữ liệu lớn, khoa học hành vi và học máy. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Matthew Schmoldt
  Matthew Schmoldt là Nhà tiếp thị Internet từ năm 2009. Ông là người sáng lập ohthethingsyoucanbuy.com, nơi mà anh ấy vần về những sản phẩm tuyệt vời. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Micheal Schultz
  Michael Schultz lãnh đạo Tiếp thị và Phát triển Kinh doanh cho XóaSlide. Trước ClearSlide, ông từng là Phó Chủ tịch Liên minh Chiến lược tại DocuSign, nơi ông xây dựng và quản lý các chương trình và đối tác quan trọng của công ty trong ba năm phát triển nhanh chóng. Michael đã dành gần tám năm cho Tập đoàn Microsoft trong các vai trò tiếp thị và quản lý sản phẩm SaaS khác nhau sau khi mua lại hội nghị web PlaceWare. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Shanahan
  Matt Shanahan là CMO tại Azuqua, một công ty giúp các doanh nghiệp tự động hóa quy trình làm việc giữa các ứng dụng SaaS, bao gồm hệ thống xã hội, email, tự động hóa tiếp thị hoặc hệ thống CRM quan trọng đối với sự thành công của khách hàng. Matt có gần 30 năm kinh nghiệm trong ngành công nghệ, từ Accenture đến các công ty khởi nghiệp. Anh ấy là một doanh nhân đã được chứng minh với tư cách là Phó giám đốc tiếp thị và quản lý sản phẩm của Documentum từ khi mới thành lập thông qua đợt chào bán công khai lần đầu và gần đây nhất là đồng sáng lập và SVP chiến lược cho Scout Analytics. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Shearer
  Michael là Giám đốc Tiếp thị của Kết quả ròng. Michael là một Nhà công nghệ tiếp thị sáng tạo, có chiến lược và sáng tạo, người đạt được thành công bằng cách nhận biết các mẫu, phát triển các giải pháp sáng tạo và tận dụng công nghệ cập nhật nhất để xây dựng nhận thức về thương hiệu nhằm hỗ trợ các mục tiêu tiếp thị và bán hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Stone
  Matt Stone là phó chủ tịch tiếp thị cấp cao của Verisk Marketing Solutions, một đối tác dữ liệu hàng đầu cho ngành bảo hiểm và thế chấp. Matt có 25 năm kinh nghiệm thúc đẩy lòng trung thành, mua lại trực tuyến và doanh thu cho các công ty khởi nghiệp SaaS và các thương hiệu công nghệ toàn cầu. Trước khi gia nhập Jornaya, một Doanh nghiệp của Verisk, Matt giữ vai trò điều hành tại Photon, 1E và Real Capital Analytics. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Molly Stovold
  Tôi là Molly, Người viết nội dung tại Process Street với Bằng Danh dự Hạng Nhất về Nghiên cứu Phát triển & Tiếng Tây Ban Nha. Tôi thích viết lách đến nỗi tôi cũng có blog của riêng mình, nơi tôi viết về mọi thứ mà tôi quan tâm; từ du lịch một mình đến sống có tâm. Kiểm tra nó tại mollystovold.com. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sudyin tối đa
  Max là Khách hàng tiềm năng thành công tại loa kéo. Anh ấy cho phép khách hàng SMB và Doanh nghiệp thúc đẩy các dự án tự động hóa tiếp thị của họ để giữ chân và doanh thu cao hơn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Szczesny
  Mike Szczesny là chủ sở hữu và phó chủ tịch của EDCO Awards & Specialties, nhà cung cấp chuyên biệt các sản phẩm ghi nhận nhân viên, hàng hóa có thương hiệu và giải thưởng thể thao. Szczesny tự hào về khả năng của EDCO trong việc giúp các công ty tiến xa hơn trong việc bày tỏ lòng biết ơn và sự đánh giá cao đối với nhân viên của họ, chẳng hạn như các giải thưởng kỷ niệm ngày làm việc. Ông cư trú tại Fort Lauderdale, Florida. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Đánh dấu
  Với tư cách là người đồng sáng lập và COO, Mark quản lý hoạt động và bán hàng của Qwilr, đồng thời đã giúp xây dựng một đội ngũ bán hàng hoàn toàn từ xa, được phân phối trên toàn cầu. Tại Google, anh ấy đã giúp tạo dựng nhiều mối quan hệ đối tác với nhà xuất bản dẫn đến Google Play Sách và sách điện tử trên Android. Anh trở lại Úc vào năm 2013 và bắt đầu Qwilr cùng với người đồng sáng lập Dylan Baskin để tái tạo lại giao tiếp kinh doanh thông qua tài liệu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mike Tirone
  Mike là Nhà chiến lược Tiếp thị Kỹ thuật số Cấp cao cho R2i. Anh ấy cực kỳ đam mê nội dung; tạo ra nó, tiếp thị nó, tiêu thụ nó, phân tích nó và cải thiện nó. Là một nhà giao tiếp tự nhiên, có bằng viết lách, nhiều năm sở hữu một công ty nhiếp ảnh và nghiện thế giới tiếp thị kỹ thuật số, kinh nghiệm và niềm đam mê của tôi kết hợp tuyệt vời với tư cách là một chiến lược gia tiếp thị kỹ thuật số cấp cao. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Madhavi Vaidya
  Madhavi là Người viết nội dung sáng tạo với hơn 8 năm kinh nghiệm trong ngành B2B. Là một người viết nội dung có kinh nghiệm, mục tiêu của cô là tăng giá trị cho các doanh nghiệp thông qua các kỹ năng viết nội dung độc đáo của mình. Cô đặt mục tiêu thiết lập một cầu nối ngôn ngữ giữa công nghệ và thế giới kinh doanh bằng tình yêu của mình dành cho chữ viết. Ngoài việc viết nội dung, cô ấy còn thích vẽ tranh và nấu ăn! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mick Wilson
  Mick Wilson, Phó chủ tịch phụ trách thành công của khách hàng tại Rio SEO. Mick là một chuyên gia tiếp thị tương tác với hơn 15 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực Kỹ thuật số, CRM và Tiếp thị địa phương. Anh ấy lãnh đạo nhóm Khách hàng Thành công tại Rio SEO, và đã gắn bó với công ty kể từ khi thành lập. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Cánh Madelyn
  Madelyn Wing là giám đốc tiếp thị sản phẩm và khách hàng tại CallRail và có niềm yêu thích đối với tất cả mọi thứ trong nước và tiếp thị kỹ thuật số. Với nền tảng về sự thành công của khách hàng và xây dựng cộng đồng, Madelyn hiện tập trung thời gian của mình vào việc giúp người mua khám phá các sản phẩm công nghệ tuyệt vời giải quyết các vấn đề tiếp thị khó hiểu nhất của họ. Là một người tự xưng là mọt sách kỹ thuật số, cô ấy thích kết nối các điểm giữa các dữ liệu để giúp các doanh nghiệp nhỏ tăng chuyển đổi trực tuyến và tạo ra kết quả mạnh mẽ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Muhammad Yasin
  Muhammad Yasin là Giám đốc Tiếp thị tại PERQ (www.perq.com), và là một Tác giả đã xuất bản, với niềm tin mạnh mẽ vào quảng cáo đa kênh mang lại kết quả thông qua các phương tiện kỹ thuật số và truyền thống. Công việc của anh đã được công nhận xuất sắc trên các ấn phẩm như INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb và Buzzfeed. Nền tảng của ông về Hoạt động, Nhận thức về thương hiệu và Chiến lược tiếp thị kỹ thuật số dẫn đến phương pháp tiếp cận theo hướng dữ liệu để tạo và thực hiện các chiến dịch tiếp thị truyền thông có thể mở rộng. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Nataliya Andreychuk
  Nataliya Andreychuk là Giám đốc điều hành của Viseven, Nhà cung cấp Dịch vụ MarTech Toàn cầu cho Khoa học Đời sống và Ngành Dược phẩm. Cô ấy là một trong những chuyên gia hàng đầu về tiếp thị dược phẩm kỹ thuật số và triển khai nội dung kỹ thuật số và đã có hơn 12 năm lãnh đạo vững chắc đằng sau vành đai của mình. Andreychuk là một trong những nữ lãnh đạo mạnh mẽ nhất trong thế giới Công nghệ Tiếp thị. Kiến thức chuyên sâu về công nghệ thông tin, tiếp thị, bán hàng và dược phẩm khiến cô trở nên khác biệt so với đối thủ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nathan Barnett
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Berman
  Neil Berman là người sáng lập và Giám đốc điều hành của Delivra, một nhà cung cấp dịch vụ tiếp thị qua email và tư vấn chiến lược. Với gần 20 năm trong ngành công nghiệp phần mềm, Berman tiếp tục được thúc đẩy bởi niềm đam mê tìm kiếm các giải pháp sáng tạo giúp khách hàng chiến thắng trong ngành của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Burke
  Nate Burke thành lập Diginius vào năm 2011. Ông được biết đến như một nhà kinh doanh và tiên phong về thương mại điện tử. Anh bắt đầu công việc kinh doanh internet đầu tiên của mình vào năm 1997 và hai lần được đề cử Ernst & Doanh nhân trẻ của năm. Ông có bằng Cử nhân Khoa học Máy tính và bằng Thạc sĩ Quản trị Kinh doanh của Đại học Alabama. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Casares
  Nick Casares là Giám đốc Sản phẩm tại PolyientX - cách Web3 để thưởng cho khách hàng, cộng đồng và người hâm mộ. Kết nối với Nick trên LinkedIn và Twitter. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nathan Chandra
  Nathan là Đồng sáng lập của WeLink, một nền tảng quảng cáo nhắm mục tiêu và giám sát truyền thông xã hội giúp thúc đẩy giá trị từ các cuộc trò chuyện xã hội dựa trên vị trí, cho phép các nhà tiếp thị lọc qua một lượng lớn dữ liệu xã hội trong một bảng điều khiển đơn giản tinh vi. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Chasinov
  Nick Chasinov là người sáng lập và Giám đốc điều hành của Teknicks, một công ty tiếp thị tăng trưởng mở ra khả năng tăng trưởng sản phẩm bền vững, có thể phòng thủ và tổng hợp cho các công ty SaaS. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nir Debbi
  Nir Debbi là Người đồng sáng lập kiêm Trưởng bộ phận Bán hàng và Tiếp thị tại toàn cầu-e. Nir có hơn 10 năm kinh nghiệm trong việc lập kế hoạch chiến lược và phát triển kinh doanh trong lĩnh vực tài chính và công nghệ cao. Trước khi đồng sáng lập Global-e, ông từng là SVP, Giám đốc Chiến lược và BizDev tại Ngân hàng Hapoalim, sau một nhiệm kỳ là Giám đốc Chiến lược Bán lẻ của ngân hàng. Anh ấy cũng có bằng MBA và bằng B.Sc. về Kinh tế, cả hai đều từ Đại học Tel-Aviv. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nikola Djordjevic
  Nikola Djordjevic, MD, Trưởng bộ phận Nội dung tại MedAlertHelp.org. Đến từ Serbia, Nikola là một bác sĩ y khoa, người đã bắt đầu dự án này vào năm 2018 vì niềm đam mê giúp đỡ người khác, đặc biệt là những người cao niên. Ngoài việc xem xét các hệ thống cảnh báo y tế, ông cũng viết một blog dành riêng cho sức khỏe, lão hóa, nghỉ hưu và các chủ đề liên quan đến cấp cao khác. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Natasa Djukanovic
  Một nhà kinh tế học, Natasa Djukanovic là giám đốc bán hàng và tiếp thị của Tên miền.ME, công ty công nghệ quốc tế điều hành tên miền internet ".ME." Cô ấy đã dành toàn bộ sự nghiệp của mình ở nơi giao thoa giữa ngân hàng, truyền thông xã hội, lãnh đạo và công nghệ, đồng thời không ngừng cố gắng tìm ra bí quyết để có thể ở ba nơi khác nhau cùng một lúc. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Nate Gadzhibalaev
  Nate là người sáng lập khuếch đại, một dịch vụ hỗ trợ các cá nhân và doanh nghiệp bằng cách tự động lên lịch cho các bài đăng trên mạng xã hội của họ, giúp họ kiếm được nhiều tiền hơn. Với kiến thức nền tảng về quản lý sản phẩm, phát triển kinh doanh và tăng trưởng quốc tế, anh ấy đặt mục tiêu giúp các cá nhân và doanh nghiệp bằng cách chỉ cho họ cách họ có thể tiếp tục phát triển lượng khán giả của mình một cách có lợi và hiệu quả. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nate Holmes
  Nate Holmes là điều phối viên tiếp thị cho Widen Enterprises và phần mở rộng thương hiệu Smartimage của công ty. Nate rất quan tâm đến quản lý thương hiệu, tiếp thị nội dung và phân tích tiếp thị. Nate thích làm việc với những người có nền tảng kiến thức khác nhau tại các tổ chức thuộc mọi quy mô, từ nhóm truyền thông tiếp thị tại các doanh nghiệp lớn hơn đến hiệu trưởng của các doanh nghiệp vừa và nhỏ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Carter
  Nick Carter thực sự là một doanh nhân có tâm. Anh ấy đam mê kinh doanh nói chung. Nick bắt đầu và điều hành 5 công việc kinh doanh trong sự nghiệp của mình. Mục tiêu chính của anh ấy là giúp bản thân được giải trí với nhiều cơ hội kinh doanh thú vị và những cuộc phiêu lưu mới. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nikhil Raj
  Nikhil Raj có hơn 7 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực SEO và Tiếp thị kỹ thuật số. Anh ấy đã làm việc trực tiếp với Douglas Karr để quản lý một số khách hàng khu vực và quốc gia bằng cách tối ưu hóa công cụ tìm kiếm địa phương, quốc gia và quốc tế của họ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nitin Lahoti
  Nitin là người đồng sáng lập Mobisoft Infotech, một Công ty Giải pháp Kỹ thuật số. Mobisoft Infotech hợp tác với các doanh nghiệp thuộc mọi quy mô để xây dựng, cải tiến và mở rộng quy mô sản phẩm trên các nền tảng tận dụng các công nghệ đột phá và kết hợp thiết kế, kỹ thuật và đổi mới để tạo nên thành công cho khách hàng của chúng tôi. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Noel Reinhold
  Sau khi làm Giám đốc Công nghệ cho chuyên gia tiếp thị nội dung Taylor & Pond Digital Marketing Agency, Noel Reinhold mang kiến thức chuyên môn của mình đến công cụ tăng tốc thương mại điện tử Front Row. Anh ấy tận tâm cộng tác với nhóm phát triển và khách hàng của chúng tôi để đảm bảo rằng các giải pháp của chúng tôi được điều chỉnh phù hợp với nhu cầu và mục tiêu cụ thể của họ, mang lại kết quả thực sự tạo nên sự khác biệt. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Noemi Rhodes
  Với tư cách là Phó Giám đốc, Tìm kiếm có trả tiền cho từ viết tắt, Noemi đã mang đến gần một thập kỷ tiếp thị kỹ thuật số toàn diện và kiến thức chuyên môn đa chức năng để lập chiến lược, thực hiện và cộng tác trên các sáng kiến truyền thông có trả tiền. Tận dụng một MFA trong văn bản và xuất bản; kinh nghiệm dọc về Tài chính, Y tế và B2B; và có kiến thức nền tảng về xã hội, trả phí, SEO, email và phát triển web — Noemi muốn có một góc nhìn từ trên không và xem các chiến dịch riêng lẻ như một phần của tổng thể lớn hơn, cuối cùng tập trung vào việc thúc đẩy giá trị kinh doanh. Điều này liên quan đến cách tiếp cận tập trung vào dữ liệu, tách biệt các giải pháp bằng cách xác định rõ ràng các vấn đề và hợp lý hóa hiệu quả đồng thời tạo cơ hội cho sự sáng tạo và kết nối của con người. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nina Ritz
  Nina là một nhà nghiên cứu kỹ thuật và nhà văn tại thiết kếvội vàng, một thị trường B2B kết nối thương hiệu với các đại lý. Cô ấy thích chia sẻ kinh nghiệm của mình và nội dung có ý nghĩa giáo dục và truyền cảm hứng cho mọi người. Sở thích chính của cô là thiết kế web và tiếp thị. Những lúc rảnh rỗi, khi không sử dụng máy tính, cô ấy thích tập yoga và đạp xe. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Slade
  Nick là người đồng sáng lập của Cipher Sports Technology Group. Ông là một nhà lãnh đạo giàu kinh nghiệm trong lĩnh vực truyền thông, nội dung kỹ thuật số, quan hệ công chúng và truyền thông. Là một nhà tư tưởng chiến lược và sáng tạo, phát triển mạnh trong môi trường có nhịp độ nhanh, Nick luôn tìm kiếm những dự án thú vị và thử thách mới. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Neil Thacker
  Neil đã từng là Giám đốc Tiếp cận Thị trường tại PlayBox Technology. Vai trò của anh liên quan đến việc lên ý tưởng, triển khai và phát triển các chiến lược tiếp thị kỹ thuật số quốc tế cho các thị trường phát thanh truyền hình trên toàn thế giới. Với vai trò này, anh ấy quản lý hiệu quả thiết kế & sáng tạo, phát triển nội dung và các hoạt động khác trong phạm vi Tiếp thị Kỹ thuật số. Bên cạnh đó, anh ấy tiến hành các hoạt động bán hàng hàng ngày và làm việc để duy trì các mối quan hệ khách hàng, đại lý và nhà phân phối tối ưu. Neil là người vào chung kết giải thưởng Nhân vật trẻ của năm IABM Andrew Jones. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Nick Wentz
  Nick Wentz là ClearbitPhó Giám đốc Tiếp thị của. Với vai trò này, anh ấy giúp Clearbit tiếp cận các công ty B2B đang cố gắng hiểu rõ hơn về khách hàng và tối ưu hóa kênh kỹ thuật số của họ. Ông có hơn một thập kỷ kinh nghiệm tiếp thị, với chuyên môn sâu về tiếp thị tạo nhu cầu và tăng trưởng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olga Bondareva
  Trong quá trình học tập, Olga là người tham gia chương trình Đối tác Sinh viên của Microsoft và là người truyền bá công nghệ của Microsoft. Sau khi hoàn thành chương trình học, cô bắt đầu làm việc tại Microsoft với tư cách là Chuyên gia tiếp thị kỹ thuật số và nhanh chóng thăng tiến lên vị trí Trưởng nhóm tiếp thị truyền thông xã hội ở Trung và Đông Âu. Tại Microsoft, cô chịu trách nhiệm về sự hiện diện trên phương tiện truyền thông xã hội của công ty ở Trung và Đông Âu, các dự án kỹ thuật số, Bán hàng qua mạng xã hội và các chương trình Vận động cho Nhân viên. Sau khi rời Microsoft, cô trở thành Đồng sáng lập và Giám đốc điều hành tại ModumUp. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Oscar Florea
  Oscar là Spiralytics ' khôn ngoan nhất Chuyên viên PR trực tuyến. Kỹ năng xây dựng mối quan hệ xuất sắc của anh ấy đã được rèn giũa bằng nhiều năm kinh nghiệm giúp các công ty trong mọi loại ngành quản lý hình ảnh thương hiệu của họ. Anh chàng này ăn tiếp cận chiến lược cho bữa sáng! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Owen Hemsath
  Owen Hemsath là Chuyên gia YouTube và Người sống sót sau ung thư. Tổng thống của Điểm video, Owen đã xây dựng một doanh nghiệp toàn cầu từ một Kênh YouTube. Anh ấy là một chuyên gia có uy tín về các chủ đề liên quan đến YouTube, quảng cáo video trên Facebook, thiết kế trang web và tiếp thị video. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Oleksii Rabosh
  Oleksii Rabosh là Trưởng nhóm Thành công của Khách hàng tại Jooble. Là thành viên của Nhóm Thành công Khách hàng của Jooble, Oleksii chịu trách nhiệm tìm kiếm và triển khai các giải pháp đáp ứng mục tiêu của khách hàng, phân tích hiệu suất chiến dịch và cộng tác với các bộ phận khác để tối đa hóa giá trị cho khách hàng của chúng tôi. Oleksii quản lý danh mục đầu tư gồm hơn 50 khách hàng ở các thị trường khác nhau. Với tư cách là Trưởng nhóm Thành công của Khách hàng, Oleksii tập trung vào việc duy trì phương pháp bán hàng chủ động, lấy khách hàng làm trung tâm, dựa trên dữ liệu để giúp khách hàng của chúng tôi tận dụng tối đa tiềm năng của họ trong tiếp thị quảng cáo việc làm hiện đại. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Olivia Ryan
  Olivia là một blogger đam mê viết về các chủ đề tiếp thị kỹ thuật số, sự nghiệp và phát triển bản thân. Cô ấy không ngừng cố gắng học hỏi điều gì đó mới và chia sẻ kinh nghiệm này trên các trang web khác nhau. 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Oliva Saikia
  Oliva có hơn 6 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị và phát triển kinh doanh trên nhiều khu vực địa lý với các tổ chức lớn và nhỏ. Hiện tại, cô là Giám đốc Tiếp thị tại Poket. Bỏ túi là một nền tảng Quản lý khách hàng thân thiết dựa trên đám mây giúp doanh nghiệp giữ chân khách hàng và tăng doanh số bán hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ohad Samet
  Ohad Samet là người đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của TrueAccord, nền tảng khôi phục thuật toán đầu tiên của loại hình này. TrueAccord đang sử dụng máy học, phân tích hành vi và cách tiếp cận nhân văn để giúp các doanh nghiệp và doanh nghiệp nhỏ thu hồi các khoản thanh toán chưa thanh toán và duy trì mối quan hệ tích cực với khách hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Osman sirin
  người bình thường cung cấp nhiều công cụ tiếp thị kỹ thuật số cho các chuyên gia tiếp thị hiệu suất trong các gói toàn diện cho các yêu cầu khác nhau. Chúng tôi giúp bạn tự động hóa quy trình theo hướng dữ liệu trong quản lý chiến dịch cho quảng cáo, mua sắm, đặt giá thầu và nhiều dịch vụ tiếp thị khác. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Peter Arvai
  Peter là giám đốc điều hành của Prezi, phần mềm trình bày tương tác, được ông đồng sáng lập vào năm 2008 cùng với Adam Somlai-Fischer và Péter Halácsy, một kiến trúc sư và một nhà sáng tạo, như một phương tiện để tạo ra một cách đáng nhớ và hấp dẫn hơn để mọi người chia sẻ câu chuyện. Trước khi đồng sáng lập Prezi, Peter đã thành lập omvard.se, một công ty tổng hợp dữ liệu về kết quả điều trị của các bệnh nhân trong bệnh viện, cũng như phát triển máy đọc tin tức di động đầu tiên trên thế giới để mọi người có thể theo dõi TED Talks từ thiết bị di động của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Posner
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia là một doanh nhân nối tiếp và là chuyên gia sâu sắc trong ngành tiếp thị có ảnh hưởng. Các dự án của anh bao gồm công ty tiếp thị có ảnh hưởng sáng tạo Famesters và nền tảng thông tin tiếp thị và khám phá người có ảnh hưởng BuzzGuru. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Brenner
  Với hơn 25 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực truyền thông & giải trí và lãnh đạo công nghệ, Paul Brenner đã đảm nhận một số vai trò c-suite, bao gồm cả Chủ tịch bộ phận của Emmis Operating Company. Với tư cách là Chủ tịch của NextRadio / TagStation, công việc của ông tập trung vào sự đổi mới toàn cầu thông qua việc kích hoạt Chip FM trên tất cả các điện thoại thông minh để đo lường khán giả, cải thiện trải nghiệm người dùng trong ô tô và nền tảng phân bổ dữ liệu cho tất cả các đài phát thanh. Năm 2019, Paul tham gia Vibenomics với tư cách là Giám đốc chiến lược để giúp phát triển chiến lược tiếp cận thị trường cho giải pháp quảng cáo Audio Out-of-Home ™ đầu tiên ra thị trường của công ty. Sau khi ra mắt thành công, Brenner đã được thăng chức làm Chủ tịch Audio OOH để giám sát tất cả các nỗ lực xoay quanh hoạt động tạo doanh thu và các mối quan hệ đối tác liên quan và gần đây đã tham gia Ủy ban Nghiên cứu DPAA và Ủy ban Truyền thông Bán lẻ mới của IAB. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Chaney
  Paul Chaney là Nhân viên viết về Xu hướng Doanh nghiệp Nhỏ. Anh ấy đưa tin tức về ngành, bao gồm các cuộc phỏng vấn với các giám đốc điều hành và các nhà lãnh đạo ngành về các sản phẩm, dịch vụ và xu hướng ảnh hưởng đến các doanh nghiệp nhỏ. Ông là một nhà tiếp thị Internet kỳ cựu với 20 năm kinh nghiệm trong việc giúp các doanh nghiệp nhỏ học cách sử dụng web cho mục đích tiếp thị. Trước đây, ông là biên tập viên của Web Marketing Today và là biên tập viên đóng góp lâu năm cho Thương mại điện tử thực tế. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Paul trẻ em
  Paul Childs là một chuyên gia công nghệ quảng cáo kỳ cựu với hơn 15 năm kinh nghiệm xây dựng và phát triển các doanh nghiệp quảng cáo trên thiết bị di động toàn cầu trong không gian có lập trình cho cả phía cung và cầu. Ông đã đảm nhiệm nhiều vị trí lãnh đạo cấp cao ở cấp VP và C trong các lĩnh vực phát triển kinh doanh, vận hành, bán hàng và tiếp thị. Paul đồng sáng lập Adfonic vào năm 2008, sau đó trở thành một trong những DSP di động hàng đầu trên toàn cầu. Gần đây hơn, Paul là Giám đốc Văn phòng Doanh thu tại Smadex, nơi ông đã giúp phát triển và rời khỏi công việc kinh doanh để chuyển sang Entravision. Paul hiện là Phó Giám đốc Phát triển Kinh doanh tại MOLOCO. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Prasanna Chitanand
  Prasanna là Chuyên gia SEO cao cấp tại Express Analytics. Có kinh nghiệm về SEO, Truyền thông xã hội, Viết blog, Quản lý Danh tiếng Trực tuyến, Quảng cáo Google và Tối ưu hóa Video YouTube. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Poulomi Damany
  Poulomi Damany có hơn 15 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực phần mềm doanh nghiệp, khai thác dữ liệu, phân cụm và quản lý dữ liệu. Poulomi lãnh đạo quản lý sản phẩm và tiếp thị cho kho dữ liệu dựa trên đám mây độc đáo của BitYota. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pete Eppele
  Pete mang đến 20 năm kinh nghiệm về chiến lược sản phẩm, giúp các công ty trong danh sách Fortune 500 khai thác Dữ liệu lớn để cải thiện hiệu suất kinh doanh. Là Phó Chủ tịch Cấp cao về Sản phẩm và Khoa học, Pete chịu trách nhiệm lãnh đạo Zilliantnỗ lực R & D và xác định vòng đời sản phẩm và các yêu cầu. Trước Zilliant, Pete từng là Phó Giám đốc Tiếp thị Sản phẩm của Yclip. Trước Yclip, Pete đã quản lý các ứng dụng hỗ trợ quyết định và khai thác dữ liệu có khả năng mở rộng cao của KD1 được sử dụng bởi Walgreens, Lowe's Home Cải thiện và Pepsi / Frito Lay. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pam Erlichman
  Pam Erlichman là Giám đốc Tiếp thị của Jebbit. Với hơn 25 năm kinh nghiệm tiếp thị, Pam chịu trách nhiệm về chiến lược tiếp thị và thương hiệu Jebbit. Trước khi gia nhập Jebbit, Pam là Phó Chủ tịch Tiếp thị cho Đám mây Dữ liệu Oracle, bao gồm việc tạo và phát triển các thương hiệu đầu tiên trong ngành của Đám mây Dữ liệu Oracle The Data Hotline và The Data Lab; cung cấp chiến lược dữ liệu và giáo dục cho các đối tác thương hiệu, truyền thông và đại lý. Pam đã tham gia Oracle Data Cloud thông qua việc mua lại Datalogix, nơi cô ấy đã tạo và phát triển chức năng tiếp thị ngay từ khi thành lập. Trước Datalogix, Pam làm việc tại Digitas, có mối quan hệ hàng đầu với các thương hiệu đẳng cấp thế giới bao gồm Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines và Progressive Insurance. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pauline Farris
  Pauline nói tiếng Bồ Đào Nha, tiếng Anh, tiếng Tây Ban Nha và tiếng Ý. Cô đã đi khắp thế giới để hòa mình vào nền văn hóa mới và học ngôn ngữ. Hôm nay, cô tự hào là thành viên biểu quyết của Hiệp hội Dịch giả Hoa Kỳ và là thành viên tích cực của Hội đồng Lãnh đạo Bộ phận Ngôn ngữ Bồ Đào Nha của nó. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Polina Haryacha
  Polina Haryacha là Người sáng lập tại Ảnh hưởng, một đại lý tiếp thị tập trung vào chuyển đổi, dựa trên dữ liệu, hợp nhất các thương hiệu với những người chơi có cùng chí hướng. Với hơn một thập kỷ kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị sản phẩm, chuyển đổi người dùng và phân tích tiếp thị, Polina là một chuyên gia nổi tiếng trên TechCrunch, AdExchanger, Adweek và các phương tiện truyền thông trong ngành khác. Cô cũng là diễn giả tại các hội nghị tiếp thị kỹ thuật số hàng đầu, bao gồm Digital Summit và PubCon, nơi cô chia sẻ kiến thức chuyên môn của mình trong việc khởi chạy và phát triển các trò chơi trên thiết bị di động, PC và console. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Peter Ibarra
  Peter Ibara là một chuyên gia dày dạn kinh nghiệm với niềm đam mê làm việc tại nơi giao thoa giữa đổi mới, tác động và trách nhiệm. Với nền tảng vững chắc trong việc kết nối mọi người và nhóm với các mục tiêu chiến lược của tổ chức, Peter đã xây dựng một sự nghiệp ấn tượng trong công nghệ quảng cáo và nền tảng dữ liệu khách hàng. Peter hiện đang giữ chức vụ Trưởng bộ phận Giải pháp công nghệ quảng cáo cho Amperity, một nền tảng dữ liệu khách hàng sử dụng AI để cung cấp Khách hàng 360 độ toàn diện và có thể hành động. Trong vai trò này, Peter lãnh đạo chiến lược sản phẩm của Amperity trên phương tiện kỹ thuật số, Mạng truyền thông bán lẻ, dữ liệu của bên thứ hai cộng tác, quan hệ đối tác adtech và kích hoạt bên thứ nhất sau cookie. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  PJ Taei
  PJ là người sáng lập và chủ tịch của Uscreen, một công ty tất cả trong một nền tảng kiếm tiền từ video cho phép các doanh nhân và người sáng tạo video kiếm tiền từ nội dung của họ và xây dựng các cộng đồng và doanh nghiệp phát triển xung quanh video của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Kushmaro
  Philip Kushmaro, VP Điều hành tại Cao cấp, được sinh ra ở Canada với ông nội của Commodore 64 Guru và một người cha ghét mọi thứ kỹ thuật số, điều này đã biến anh thành một người không chỉ yêu mọi thứ kỹ thuật số mà còn thích giải thích nó. Anh ấy là kỹ sư phần mềm, chuyên gia CNTT được Microsoft chứng nhận, quản trị viên web và hơn thế nữa. Một ngày nọ, anh ấy quyết định bỏ lại tất cả để mở rộng khía cạnh sáng tạo của mình. Viết về những thứ mà anh ấy ghét làm đã trở thành nhiều hơn một sở thích. Khi anh ấy không viết blog hoặc không làm những gì anh ấy làm vì công việc, bạn có thể tìm thấy anh ấy tại phòng tập MMA và Brazilian Jiu Jitsu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Phil Lockhart
  Phil Lockhart là giám đốc kỹ thuật số và đối tác của công ty tư vấn kỹ thuật số Credera. Ông có nhiều kinh nghiệm trong lĩnh vực chuyển đổi kỹ thuật số, hỗ trợ công nghệ tiếp thị và thương mại điện tử. Kinh nghiệm của ông bao gồm phát triển các phương pháp toàn công ty bao gồm chuyển đổi kỹ thuật số, tích hợp kiến trúc MarTech, hành trình của khách hàng, hỗ trợ AdTech, điều phối và tự động hóa tiếp thị, trí tuệ nội dung, phân tích và phân bổ, thử nghiệm A/B và đa biến cũng như tối ưu hóa chuyển đổi. Phil chịu trách nhiệm về lãi và lỗ trong tất cả các lĩnh vực công nghệ kỹ thuật số và khả năng kỹ thuật số của Credera. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul-Louis Valat
  Paul-Louis là Giám đốc lưu lượng tại Plezi, Phần mềm tự động hóa tiếp thị B2B dành cho các nhà tiếp thị. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Pavel Obod
  Pavel Obod là một doanh nhân, người sáng lập Studio Sloboda, và một nhà đầu tư bất động sản. Anh ấy thích kết nối với các doanh nhân và đã thành lập nhiều câu lạc bộ kinh doanh dành cho CEO, bán hàng và quản lý dự án ở Ukraine và Belarus. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul Okhrem
  Nhà tư vấn phát triển sản phẩm kỹ thuật số và thương mại điện tử với hơn 10 năm kinh nghiệm. Hacker và người sáng lập tăng trưởng kỹ thuật số tại Thương mại điện tử. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Peo Persson
  Peo là một nhà chiến lược tiếp thị kỹ thuật số có kiến thức nền tảng về tư vấn và kinh doanh. Trước khi đồng sáng lập DanAds vào năm 2013, ông đã giữ một số vai trò cấp cao trong ngành truyền thông và CNTT với kinh nghiệm gần một thập kỷ làm việc trong lĩnh vực đổi mới công nghệ quảng cáo. Peo cũng là một phần của đội sáng lập cho Hybris Empire, một công ty quảng cáo và truyền thông kỹ thuật số. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Philip Portman
  Philip Portman là người sáng lập/Giám đốc điều hành của Textdrip, một nền tảng nhắn tin dành cho doanh nghiệp để bán bảo hiểm, thế chấp, bất động sản và năng lượng mặt trời. Anh ấy đã tạo ra một số công ty khởi nghiệp từ đầu như; landlineremover.com, argosautomation.com, vàRecruitdrip.com. Ông là chuyên gia hàng đầu về tiếp thị SMS và tự động hóa trong tiếp thị kỹ thuật số. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Petri Rahja
  Petri Rahja là người sáng lập và Giám đốc điều hành của Ảnh chụp màn hình, một nền tảng di động cho nguồn cung ứng cộng đồng về hình ảnh và video. Ngoài kinh nghiệm chuyên môn trong lĩnh vực CNTT, Petri còn có kinh nghiệm quản lý kinh doanh, kéo dài hơn 20 năm. Các cam kết trước đây của ông bao gồm Accenture, BEA Systems Inc., Iobox Oy, CRF Box Oy và Iprbox Oy. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Patrick Tripp
  Patrick Tripp mang đến 17 năm kinh nghiệm trong ngành công nghệ, tư vấn và tiếp thị với vai trò là phó chủ tịch chiến lược sản phẩm của Nền tảng Tiếp thị Hội tụ tại RedPoint toàn cầu. Trước đây, Patrick phụ trách email và chiến lược tiếp thị đa kênh tại Adobe. Trước đó, ông đã lãnh đạo chiến lược giải pháp tiếp thị thời gian thực tại Neolane, được Adobe mua lại vào năm 2013. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pamela Webber
  Pamela Webber là Giám đốc Tiếp thị tại 99designs, thị trường thiết kế đồ họa trực tuyến lớn nhất thế giới. Tại 99designs, Pamela đứng đầu nhóm tiếp thị toàn cầu chịu trách nhiệm thúc đẩy việc thu hút khách hàng và tăng giá trị trọn đời của khách hàng. Ngoài kinh nghiệm làm nhà tiếp thị, Pamela còn có nhiều kinh nghiệm trực tiếp với tư cách là một doanh nhân thương mại điện tử và làm việc với các công ty khởi nghiệp đang phát triển nhanh. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Pini Yakuel
  Pini Yakuel, người sáng lập và Giám đốc điều hành của Optimove, một doanh nghiệp có lợi nhuận và mở rộng quy mô nhanh chóng, có hơn một thập kỷ kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị khách hàng, tư vấn kinh doanh và bán hàng dựa trên phân tích. Niềm đam mê của anh ấy trong việc hiểu điều gì thúc đẩy hành vi của khách hàng đã khiến anh ấy dẫn đầu sự phát triển của Optimove, Đám mây tiếp thị khách hàng hàng đầu trong ngành, trao quyền cho các nhà tiếp thị để tối đa hóa giá trị của khách hàng. Optimove được sử dụng bởi hơn 180 doanh nghiệp, bao gồm Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin và Outbrain. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Paige Zandri
  Paige Zandri, Giám đốc Mạng lưới Luật sư tại Ưu tiên pháp lý, chịu trách nhiệm phát triển mạng lưới luật sư tại mỗi lãnh thổ hoạt động của Priori. Paige là một cựu luật sư hành nghề ở NYC và là đồng chủ tịch của Ủy ban Hành nghề Công ty Nhỏ và Đơn tại Hiệp hội Luật sư Quận New York. Paige tốt nghiệp Trường Luật Brooklyn và là vận động viên bóng mềm của Division I tại Đại học Maryland, Baltimore County. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nhiệm vụ Garigliano
  Quest Garigliano mang đến 8 năm kinh nghiệm tiếp thị chiến lược cho Giải pháp địa phương CMG. Với tư cách là Giám đốc Tiếp thị Tăng trưởng, Quest làm việc với nhóm CMG để lập kế hoạch và thực hiện các chiến dịch truyền thông trả phí, cũng như các nỗ lực tiếp thị trong và ngoài nước. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rasheed Ahamed
  Rasheed Ahamed làm việc với tư cách là Trưởng nhóm Tăng trưởng Hữu cơ tại tự động hóa, Inc. Automatad là Công ty sản xuất các sản phẩm truyền thông kỹ thuật số, cung cấp một bộ giải pháp kiếm tiền có lập trình nhằm thúc đẩy hiệu quả và khả năng kiếm tiền vượt trội trên quy mô lớn. Sử dụng nền tảng của chúng tôi, các nhà xuất bản kỹ thuật số có thể tạo, kiếm tiền và tối ưu hóa để có trải nghiệm quảng cáo tốt nhất. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Russel Artzt
  Russ Artzt là người sáng lập và giám đốc điều hành của Liên kết kỹ thuật số, người cùng với Vince Re, Giám đốc Công nghệ, đã phát triển các giải pháp phần mềm dựa trên đám mây để giúp các doanh nghiệp làm chủ môi trường kỹ thuật số của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ray beharry
  Tôi có niềm đam mê với tiếp thị, chiến lược, công nghệ, kể chuyện và học tập suốt đời. Dấu ấn trong sự nghiệp của tôi là mang điều kỳ diệu của công nghệ đến với những khán giả trước đây chưa đón nhận nó. Tôi khám phá cách các thương hiệu tồn tại, khác biệt và kết nối bằng cách kể những câu chuyện của họ trong thời đại kỹ thuật số. Với tư cách là Phó Giám đốc Tiếp thị, chuyên môn của tôi là phát triển chiến lược kinh doanh và thực hiện định vị thương hiệu, nền tảng truyền thông, thông tin chi tiết về người tiêu dùng và hành trình của khách hàng trên kỹ thuật số và xã hội. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Bodey
  Rick Bodey là CMO và đối tác tại Ezzey, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số có trụ sở tại Scottsdale, Arizona. Kể từ năm 2004, Rick đã xây dựng và thoát khỏi ba công ty khởi nghiệp và hướng dẫn hơn 100 công ty về phương pháp khởi nghiệp tinh gọn. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Chalaka
  Ravi Chalaka là CMO của Jifflenow và một chuyên gia Tiếp thị và Phát triển Kinh doanh, người tạo ra và thực hiện các chiến lược kinh doanh, tạo ra nhu cầu và nâng cao nhận thức về thương hiệu / sản phẩm trong các thị trường cạnh tranh. Với tư cách là Phó Giám đốc Tiếp thị của cả các công ty công nghệ lớn và nhỏ, Ravi đã xây dựng đội ngũ và thương hiệu mạnh và giúp tăng trưởng doanh thu nhanh hơn cho nhiều giải pháp dựa trên phần mềm Dữ liệu lớn, SaaS, AI và IoT, HCI, SAN, NAS. Ravi có bằng MBA về Tiếp thị và Tài chính, đồng thời là người phát ngôn và người thuyết trình chuyên nghiệp trong ngành 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rick Chavie
  Rick Chavie được bổ nhiệm làm Giám đốc điều hành của EnterWorks vào tháng 2015 năm XNUMX. Anh ấy đến EnterWorks sau khi làm SVP, Quản lý Giải pháp Toàn cầu với hybris và nhóm Thương mại và Tương tác Khách hàng của SAP, nơi anh ấy tập hợp các tài sản CRM và thương mại kỹ thuật số và vật lý để mang lại trải nghiệm liền mạch cho khách hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rebecca Clyde
  Rebecca Clyde là đồng sáng lập và CEO của Botco.ai, một công ty khởi nghiệp cung cấp dịch vụ hỗ trợ trò chuyện thông minh cho khách hàng chăm sóc sức khỏe. Với hơn 20 năm làm việc trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số trong ngành công nghệ, bà rất đam mê trong việc thúc đẩy sự phát triển của phụ nữ trong lĩnh vực công nghệ và từng là đồng giám đốc điều hành của Girls in Tech Phoenix trong 3 năm. Trước Botco.ai, Rebecca đã thành lập một đại lý tiếp thị kỹ thuật số, Ideas Collide, hiện đã được 15 năm phục vụ các khách hàng doanh nghiệp toàn cầu. Trước đây cô là giám đốc marketing tại Intel và có bằng MBA của Đại học Bang Arizona. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Crozier
  Ryan Crozier là người sáng lập Đại lý Boon, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số tập trung vào việc giúp mọi người kinh doanh trực tuyến tốt. Ông có hơn 15 năm kinh nghiệm tiếp thị và đã giúp hàng chục doanh nghiệp triển khai khung StoryBrand trong hoạt động tiếp thị của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rishi Dave
  Rishi Dave là giám đốc tiếp thị của Dun & Bradstreet. Rishi gia nhập Dun & Bradstreet vào tháng 2014 năm XNUMX từ Dell, nơi anh là giám đốc điều hành tiếp thị kỹ thuật số. Rishi có bằng kỹ sư hóa học và kinh tế với bằng danh dự của Đại học Stanford và bằng MBA về tiếp thị của Trường Wharton, Đại học Pennsylvania. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  La Mã Davydov
  Roman Davydov là Người quan sát công nghệ thương mại điện tử tại Chuyển ngữ. Với hơn bốn năm kinh nghiệm trong ngành CNTT, Roman theo dõi và phân tích các xu hướng chuyển đổi kỹ thuật số để hướng dẫn các doanh nghiệp bán lẻ đưa ra các lựa chọn mua phần mềm sáng suốt khi nói đến thương mại và tự động hóa quản lý cửa hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ross Denny
  Ross Denny là chủ tịch và đồng sáng lập của Ezzey, một công ty tiếp thị kỹ thuật số có trụ sở tại Scottsdale, Arizona. Sau khi thành lập một công ty phụ vào năm 1994, ông rời bỏ vai trò điều hành của mình tại General Electric, khi đó là công ty nằm trong danh sách Fortune 5, và trở thành một doanh nhân nối tiếp với tư cách là người sáng lập và/hoặc đối tác trong 10 công ty khởi nghiệp tạo ra doanh thu hơn 2 tỷ USD, với ba lần thoái vốn thành công. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronald Gabriel
  Ronald Gabriel là Trợ lý biên tập tại Cố vấn thương mại. Ông có hơn 8 năm kinh nghiệm viết về Thương mại điện tử, Bán lẻ, Tiếp thị và Công nghệ. Anh ấy cũng là một người chơi số thích trò chơi Ô chữ và Sudoku. Khi không chỉnh sửa hoặc viết, anh ta có thể được tìm thấy đang xem các bản phát lại của Animes và phác thảo một số nhân vật của riêng mình. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Robert Glazer
  Robert Glazer là người sáng lập và Giám đốc điều hành của Đối tác tăng tốc, người sáng lập và Chủ tịch BrandCycle và là tác giả của Quan hệ đối tác hiệu suất: Quá khứ được đánh dấu, hiện tại thay đổi và tương lai thú vị của tiếp thị liên kết. Anh là một doanh nhân có bề dày thành tích và đam mê tăng doanh thu và lợi nhuận cho các công ty dựa trên B2C, hợp tác với các thương hiệu như Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Tiny Prints, Gymboree và Warby Parker. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ron vàng
  Ron Gold là chủ tịch và giám đốc điều hành của Marketing Works, một công ty tiếp thị và quan hệ công chúng đầy đủ dịch vụ có trụ sở tại East Setauket, NY Ông cũng là người sáng lập và đồng dẫn chương trình radio The Nonprofit Voice trên 103.9 FM LI News Radio. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rakshit Hirapara
  Rakshit là một nhà tiếp thị nội dung tại lòng trung thànhXpert, một công ty chương trình khách hàng thân thiết ở Ấn Độ. Anh ấy có những kỹ năng ngoạn mục trong các chương trình khách hàng thân thiết, tiếp thị và giữ chân khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Hollis
  Trên cương vị hiện tại, Richard Hollis là chủ sở hữu, người sáng lập và giám đốc điều hành của holon Inc., có trụ sở tại San Diego, California. Hợp tác với con trai của ông, Hayden Hollis, cặp đôi đã hình thành tầm nhìn về việc tạo ra nền tảng kinh doanh truyền thông xã hội tích hợp hoàn toàn đầu tiên, dựa trên sự hiểu biết và nguyên tắc của holons, ý tưởng rằng giải pháp đồng thời là một phần cũng như toàn bộ. Holonis trao quyền cho các doanh nghiệp thuộc mọi quy mô bằng công nghệ tích hợp sử dụng thú vị, dễ dàng và hiệu quả về chi phí, mục tiêu trong đầu là thúc đẩy và khởi động lại nền kinh tế cho tất cả người dùng đi đầu trong cuộc cách mạng kỹ thuật số đang phát triển nhanh chóng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nghi lễ Patil
  Ritesh Patil là người đồng sáng lập Công nghệ thông tin Mobisoft giúp các công ty khởi nghiệp và doanh nghiệp trong lĩnh vực công nghệ di động. Anh yêu thích công nghệ, đặc biệt là công nghệ di động. Anh ấy là một blogger đam mê và viết trên ứng dụng di động. Anh ấy làm việc trong một công ty phát triển Android hàng đầu với các nhà phát triển ứng dụng android có tay nghề cao đã phát triển các ứng dụng di động sáng tạo trên nhiều lĩnh vực khác nhau như Tài chính, Bảo hiểm, Y tế, Giải trí, Năng suất, Nguyên nhân xã hội, Giáo dục, v.v. và đã giành được nhiều giải thưởng tương tự. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  RJ Horsley
  RJ Horsley là Chủ tịch của Giao dịch SpotOn, LLC, một công ty phần mềm và thanh toán tiên tiến đang xác định lại ngành dịch vụ thương gia bằng cách tích hợp khả năng thanh toán đa kênh với các giải pháp phần mềm để các công ty điều hành và phát triển kinh doanh tốt hơn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Revathi Krishna
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rajneesh Kumar
  Là một nhà tiếp thị kỹ thuật số và hacker tăng trưởng, Rajneesh Kumar hiện là người đứng đầu bộ phận tiếp thị kỹ thuật số tại Pimcore Global Services. Pimcore là một nền tảng doanh nghiệp mã nguồn mở hợp nhất từng đoạt giải thưởng về quản lý dữ liệu tổng thể (PIM / MDM), quản lý trải nghiệm người dùng (CMS / UX), quản lý tài sản kỹ thuật số (DAM) và Thương mại điện tử. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Ryan Lucht
  Trước khi gia nhập Chỉ số Cro, anh ấy đã cung cấp một dịch vụ tiếp thị toàn diện đang chạy một chương trình thử nghiệm thành công với tư cách là Giám đốc Tiếp thị tại Big Interview. Ryan mang đến con mắt chiến lược nhạy bén, sự hiểu biết sâu sắc về tâm lý người dùng và sự sáng tạo nhiệt tình để tối ưu hóa cho nhóm Cro Metrics. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel McPherson
  Rachel hiện đang làm phó chủ tịch phụ trách truyền thông tại Hoạt động hợp tác. Sau khi hoàn thành bằng thạc sĩ về Truyền thông, cô theo đuổi sự nghiệp trong ngành công nghiệp kỹ thuật số, đặc biệt là trong lĩnh vực tiếp thị và quan hệ công chúng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Randy Mercer
  Randy là chuyên gia nội dung sản phẩm đa kênh với hơn 15 năm kinh nghiệm trong ngành. Ông lãnh đạo nhóm kiến trúc giải pháp và quản lý sản phẩm toàn cầu của 1WorldSync, điều chỉnh danh mục đầu tư của công ty cho phù hợp với nhu cầu hiện tại của khách hàng và xu hướng thị trường mới nổi. Là nhà bình luận thường xuyên của các cơ quan truyền thông thương mại và quốc gia về tin tức bán lẻ và thương mại điện tử, Randy tận dụng nền tảng sâu rộng của mình về dữ liệu mặt hàng và căn chỉnh nội dung, phát triển ứng dụng thương mại điện tử và thiết kế giải pháp để định hướng lộ trình và tầm nhìn chiến lược sản phẩm của 1WorldSync. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Narayanan
  Ravi Narayanan là Giám đốc Thực hành Toàn cầu về Thông tin chi tiết và Phân tích tại Nisum, đồng thời là cố vấn ưu tiên cho các thương hiệu hàng đầu trong Fortune 500. Anh phục vụ các CxO và nhóm của họ, giúp họ khai thác các công nghệ chuỗi khối và Phân tích nâng cao để giúp chuyển đổi trải nghiệm của khách hàng, cải thiện hoạt động cũng như thúc đẩy tăng trưởng và đổi mới. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Roma Kapadiya
  Roma Kapadiya là Nhà phân tích & Người kể chuyện SEO tại Nimblechapps - acông ty phát triển ứng dụng laiCó trụ sở ở Ấn Độ. Cô ấy tin tưởng vào việc sử dụng nhiều chiến lược khác nhau để tạo ra sự hiện diện trực tuyến của doanh nghiệp làm hài lòng và mang lại hiệu quả. Theo sở thích, cô viết về công nghệ mới và sắp ra mắt, các công ty khởi nghiệp, công cụ lập trình, kinh doanh và thiết kế web. Bạn có thể theo dõi cô ấy trên Twitter và Facebook. 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Quần Rekha
  Rekha Pant, là một chuyên gia CNTT, B.Tech từ Đại học RGPV, Bhopal, Ấn Độ. Cùng với nghề CNTT của mình, cô cũng đã phát triển bản thân để trở thành một nhà văn thông thạo về các chủ đề khác nhau trong Truyền thông kỹ thuật số, Giáo dục, Tiếp thị và CNTT. Với tài năng hiếm có của mình, cô ấy đã xuất bản các bài blog của ace với tư cách là khách mời trên nhiều trang web. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rudrendu Kumar Paul
  Rudrendu Kumar Paul là một chuyên gia dày dạn kinh nghiệm trong ngành AI và ML ứng dụng với hơn 15 năm kinh nghiệm trong nhiều lĩnh vực. Hiện đang là Chuyên gia AI trong Nhóm Khoa học Dữ liệu tại Walmart Connect, anh ấy đã giữ những vai trò quan trọng tại các công ty toàn cầu như PayPal và Staples. Trình độ chuyên môn của Rudrendu bao gồm nhiều lĩnh vực khác nhau, bao gồm Trí tuệ nhân tạo, Học máy ứng dụng, Khoa học dữ liệu và Ứng dụng phân tích nâng cao. Anh ấy đã áp dụng AI cho nhiều trường hợp sử dụng trong các lĩnh vực khác nhau như quảng cáo, bán lẻ, thương mại điện tử, fintech, hậu cần và người máy. Ngoài những thành tựu chuyên môn của mình, Rudrendu còn tích cực đóng góp cho hệ sinh thái khởi nghiệp với tư cách là giám khảo và chuyên gia tại một số cuộc thi khởi nghiệp toàn cầu. Ông đánh giá cho các tạp chí học thuật uy tín như IEEE, Elsevier và Springer Nature và phục vụ với tư cách là Thành viên Ban Cố vấn tại Đại học California, Riverside. Rudrendu có bằng Thạc sĩ Quản trị Kinh doanh, bằng Thạc sĩ Khoa học Dữ liệu của Đại học Boston và bằng Cử nhân Kỹ thuật Điện. 
 	   LinkedIn  
	   Trung bình  

 
 
 
 
	    
  
  Sông Pearce
  River là Giám đốc Tiếp thị của BoomTown, một nền tảng bất động sản trực tuyến có trụ sở tại Charleston, SC. Rivers có hơn 9 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực quảng cáo và tiếp thị trực tuyến, làm việc với nhiều công ty trong danh sách Fortune 500 trên các lĩnh vực thương mại điện tử, du lịch và bất động sản. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Peralta
  Rachel đã làm việc trong ngành tài chính quốc tế gần 12 năm, điều này cho phép cô tích lũy kinh nghiệm và trở thành một nhà huấn luyện, đào tạo và lãnh đạo có năng lực cao. Cô ấy rất thích khuyến khích các thành viên trong nhóm và đồng đội liên tục theo đuổi sự phát triển bản thân. Cô ấy hiểu rõ về hoạt động, đào tạo và chất lượng trong môi trường dịch vụ khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rochelle Richelieu
  Rochelle mang đến hơn 20 năm kinh nghiệm SaaS doanh nghiệp từ các công ty như eGain, Sage Intacct và Marketo. Sau khi xây dựng và điều hành công việc kinh doanh của riêng mình trong hơn 7 năm, Rochelle đã mang niềm đam mê của mình vào việc xây dựng và nuôi dưỡng các mối quan hệ khách hàng trong lĩnh vực công nghệ và đã giữ các vai trò lãnh đạo điều hành trong các công ty thuộc mọi quy mô. Rochelle bắt đầu với Marketo trước khi IPO và có vai trò tiên phong trong Dịch vụ Chuyên nghiệp, Quản lý Dự án và Giáo dục. Rochelle có danh mục hơn 300 Triển khai Doanh nghiệp và là chìa khóa trong việc phát triển Phương pháp Khách hàng giúp Marketo mở rộng quy mô thông qua IPO và vẫn được sử dụng với các khách hàng doanh nghiệp. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Roy Robinson
  Roy là Giám đốc Sản phẩm tại Đề cập đến tôi, một nền tảng Kỹ thuật giới thiệu hàng đầu thị trường. Tôi chịu trách nhiệm trực tiếp về tất cả các khía cạnh của tầm nhìn, chiến lược và phát triển sản phẩm từ khi lên ý tưởng cho đến khi ra mắt sản phẩm. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ran Ronen
  Ran Ronen là Giám đốc điều hành của Equally AI, một công ty công nghệ chuyên giúp Internet trở thành một nơi dễ tiếp cận hơn cho mọi người. Với các giải pháp sáng tạo và công nghệ tiên tiến, Equally.ai đang thay đổi cách các doanh nghiệp tiếp cận khả năng tiếp cận. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Renae Scott
  Một nhà chiến lược thương hiệu định hướng, người xây dựng đội ngũ đầy cảm hứng và lãnh đạo điều hành hoàn toàn gắn bó với chuyên môn sâu rộng đang tăng doanh số và lợi nhuận cho các thương hiệu tiêu dùng lớn trong thời kỳ gia tăng cạnh tranh và suy thoái kinh tế. Có kinh nghiệm về Nhà hàng, Phòng tập thể dục và Hàng hóa đóng gói. Kỹ năng lãnh đạo nhượng quyền mạnh mẽ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ronen Shnidman
  Ronen là một nhà truyền bá sản phẩm tại pipl, một công ty chuyên giúp bạn dễ dàng sử dụng thông tin xã hội và nghề nghiệp về con người. Bạn có thể theo dõi anh ấy và những tin tức và cập nhật mới nhất từ Pipl trên Twitter. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Skroback
  Rachel Skroback là Người viết nội dung tại FormAssembly. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  giết mổ Robby
  Robby Slaughter là một chuyên gia về quy trình làm việc và năng suất. Trọng tâm của ông là giúp các tổ chức và cá nhân trở nên hiệu quả hơn, hiệu quả hơn và hài lòng hơn trong công việc. Robby là cộng tác viên thường xuyên của một số tạp chí trong khu vực và đã được phỏng vấn bởi các ấn phẩm quốc gia như Wall Street Journal. Cuốn sách mới nhất của anh ấy là Công thức không thể đánh bại cho các sự kiện mạng.. Robby điều hành một tư vấn cải tiến kinh doanh công ty. 
 	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rich Smith
  Rich Smith là CMO của jornaya, một công ty thông minh dữ liệu hành vi hàng đầu giúp các công ty thu hút và giữ chân khách hàng bằng cách sử dụng mạng lưới độc quyền gồm hơn 35,000 trang web mua sắm so sánh và tạo khách hàng tiềm năng. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Richard Smullen
  Richard Smullen là Giám đốc điều hành của dòng chảy. Trước đây, ông từng là đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của Genesis Media LLC, một nền tảng quảng cáo video thời gian thực, đa phương tiện thế hệ tiếp theo. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rosie Stano
  Trong những năm qua, Giám đốc Đối tác và Tiếp thị Rosie đã xây dựng mối quan hệ vô song với các đối tác phân tích và nền tảng để giúp khách hàng đạt được mục tiêu của họ. Khi rảnh rỗi, cô có thể chơi sáo jazz và phê bình cà phê địa phương trên blog của mình. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rae Steinbach
  Rae tốt nghiệp Đại học Tufts với bằng Trung Quốc và Quan hệ Quốc tế kết hợp. Sau thời gian sống và làm việc ở nước ngoài tại Trung Quốc, cô trở lại NYC để theo đuổi sự nghiệp của mình và tiếp tục quản lý nội dung chất lượng. Rae đam mê du lịch, ẩm thực và viết lách (tất nhiên). 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sulla La Mã
  Roman bước vào thế giới dữ liệu kỹ thuật số vào năm 2013. Anh ấy đã tham gia vào rất nhiều hướng: nhà phát triển front-end, front-end lead, trưởng nhóm phát triển, chủ sở hữu sản phẩm và Trưởng phòng sản phẩm. Như vậy, anh ấy đã tham gia phát triển công cụ theo dõi lần nhấp chuột; CRM-công cụ cho các cơ quan; các công cụ để tổ chức và đánh giá quá trình mua phương tiện truyền thông; và một dịch vụ web công cộng để kết nối người mua và khách hàng và đảm bảo tương tác hiệu quả giữa họ. Kể từ năm 2019, anh ấy đã làm việc trên JustControl.it 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ravi Swaminathan
  Ravi Swaminathan là người sáng lập và Giám đốc điều hành của nhiệm vụcon người, một nền tảng huấn luyện kỹ thuật số thời gian thực kết nối mỗi nhân viên 1: 1 với mạng lưới huấn luyện viên toàn cầu qua cuộc gọi điện video trong gần 1000 chủ đề về công việc hàng ngày và cuộc sống cá nhân. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  J. Giám mục Rusty
  Tôi đã dành 5 năm qua để giúp các thương hiệu lớn tạo ra trải nghiệm tuyệt vời cho nhóm bán hàng của họ trong các tương tác bán hàng trực tiếp. Giúp những người bán hàng làm công việc của họ là niềm đam mê của tôi. Khi không làm việc, tôi đi câu cá trên biển ở San Diego, Ca. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  La Mã Vasylenko
  Roman Vasylenko là người đứng sau eWizard, một Nền tảng Trải nghiệm Nội dung dành cho các doanh nghiệp Khoa học Đời sống và Dược phẩm Lớn nhằm cải thiện Hoạt động Nội dung Kỹ thuật số. Ông có hơn 12 năm kinh nghiệm phát triển phần mềm. Roman là Đồng sáng lập và Giám đốc Công nghệ tại Viseven, nơi ông chịu trách nhiệm phát triển các sản phẩm sáng tạo và chuyển đổi công nghệ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  La Mã Kumar Vias
  Roman là chuyên gia tiếp thị trong các công ty Fintech, Startup và IT. Công ty của anh ấy nơi anh ấy là Giám đốc điều hành và Người sáng lập, Qtiếp thị, có khách hàng trên khắp thế giới, bao gồm San Francisco, London, Nigeria, Tây và Đông Âu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ryan Smith
  Ryan là Giám đốc Truyền thông Xã hội và Phát triển Kinh doanh tại Raidious. Anh ấy là một chuyên gia quan hệ công chúng, người chuyên sử dụng mạng xã hội như một công cụ truyền thông tiếp thị. Ryan có kinh nghiệm trong lĩnh vực thể thao, chính trị, bất động sản và nhiều ngành khác. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Reuben Yonatan
  Reuben Yonatan là người sáng lập và giám đốc điều hành của NhậnVoIP, một tài nguyên so sánh VoIP giúp các công ty hiểu và chọn giải pháp giao tiếp kinh doanh cho các nhu cầu cụ thể của họ. Reuben giúp các doanh nghiệp vừa và nhỏ gắn chiến lược kinh doanh với văn hóa và cải thiện cơ sở hạ tầng tổng thể của doanh nghiệp. Theo dõi anh ấy trên Twitter @ReubenYonatan 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sagil Babu
  Sagil là người ủng hộ nhiệt tình việc thu hẹp khoảng cách giữa những tâm hồn trẻ đầy tham vọng và những doanh nhân thành đạt. Với tư cách là người dẫn chương trình Sagil Talks Too Much, Sagil tham gia vào các cuộc trò chuyện sâu sắc với những bộ óc đổi mới, chia sẻ hành trình và lời khuyên để thành công của họ, đồng thời cung cấp nguồn tài nguyên quý giá cho những người trẻ muốn tìm ra con đường khởi nghiệp của riêng mình. Ngoài podcasting, Sagil còn là Chuyên gia tư vấn tự động hóa tiếp thị AI chuyên dụng, luôn đi đầu trong các xu hướng tiếp thị để giúp các doanh nghiệp phát triển mạnh trong bối cảnh kỹ thuật số. Kết nối và cộng tác để cùng chia sẻ hành trình trao quyền và phát triển. 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sienna Amelia
  Sienna là một người ham đọc, đam mê viết lách, mê phim, thích lang thang và nhiều hơn thế nữa. Tôi thích viết về công nghệ và cách nó phù hợp với cuộc sống hàng ngày của bạn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Savannah Marie
  Savannah Marie là một nhà văn tự do và đam mê tiếp thị trực tuyến. Cô đam mê theo dõi các xu hướng SEO, tiếp thị trực tuyến và xã hội. Theo dõi cô ấy trên Twitter và Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Saranya Babu
  Saranya Babu là Giám đốc Tiếp thị của Đám mây, công ty đám mây trải nghiệm truyền thông cho nhiều thương hiệu hàng đầu thế giới. Với hơn 50 tỷ tài sản đang được quản lý và 10,000 khách hàng trên toàn thế giới (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix và những người khác), Cloudinary là tiêu chuẩn ngành dành cho các nhà phát triển, người sáng tạo và nhà tiếp thị muốn tạo trải nghiệm hình ảnh hấp dẫn trực tuyến cho khách hàng của họ. Saranya là một nhà lãnh đạo tiếp thị B2B dày dạn kinh nghiệm trước đó đã lãnh đạo nhóm tiếp thị tại Wrike (được Citrix mua lại vào năm 2021) và Instapage, nơi cô đã triển khai, xây dựng và mở rộng các chiến lược tiếp thị đa chức năng phức tạp. Cô có kinh nghiệm làm việc trong các công ty khởi nghiệp, VC tài trợ, Private Equity sở hữu và các công ty đại chúng với thành công đã được chứng minh là đạt được mức tăng trưởng doanh thu và định giá gấp 2 lần - 10 lần. Cô đã nhận được giải thưởng Phụ nữ có ảnh hưởng ở Thung lũng Silicon năm 2021 và lọt vào danh sách rút gọn trong giải thưởng Phụ nữ Truyền thông B&T năm 2020. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shane vỏ cây
  Shane Barker là một nhà tư vấn tiếp thị kỹ thuật số chuyên về tiếp thị người ảnh hưởng, tiếp thị nội dung và SEO. Ông cũng là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của Giải pháp nội dung, một cơ quan tiếp thị kỹ thuật số. Anh ấy đã tư vấn cho các công ty trong danh sách Fortune 500, những người có ảnh hưởng với các sản phẩm kỹ thuật số và một số nhân vật nổi tiếng hạng A. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Bliss
  Sammy Bliss là phó chủ tịch dịch vụ khách hàng tại ASV Experiential, một công ty tiếp thị sự kiện và trải nghiệm có trụ sở tại Torrance, California. ASV Experiential là nhà cung cấp dịch vụ trọn gói chuyên tạo ra trải nghiệm tiếp thị trực tiếp phong phú cho các thương hiệu B2B và B2C. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vừng Bonsi
  Sesie là luật sư có trình độ và kiến thức cao trong các lĩnh vực công nghệ di động và cơ sở hạ tầng, bao gồm nhưng không giới hạn ở các quy định viễn thông toàn cầu, hệ thống thanh toán di động và quy định tài chính, thương mại m và các quy định thương mại xã hội. Người chơi trong nhóm chủ động và năng động với kỹ năng phân tích kinh doanh vượt trội và khả năng phân tích và cải thiện quy trình kinh doanh trong công nghệ di động. Có hai bằng sáng chế về công nghệ thanh toán. Đối tác Công nghệ Visa, và người sáng lập FIS Fintech Accelerator Cohort 1. Chuyên gia hiệu quả và siêng năng với nền tảng đa dạng về khởi nghiệp, kinh doanh, luật và cơ cấu tổ chức. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Hardigree
  Scott Hardigree là Giám đốc điều hành tại Nhãn hiệu, một công ty tư vấn và đại lý tiếp thị qua email đầy đủ dịch vụ có trụ sở tại Orlando, FL. Có thể liên hệ với Scott tại scott@indiemark.com. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Des
  Giám đốc điều hành và đồng sáng lập tại LeadsBridge. Bộ công cụ tự động hóa dành cho Nhà quảng cáo trên Facebook. Người đam mê Quảng cáo Xã hội và Tiếp thị Tự động hóa. Tải xuống Stefan's Các cuộc tấn công của Facebook Ads Insider. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Dickerson
  Shawn có gần 20 năm kinh nghiệm tiếp thị và tạo nhu cầu, bao gồm các công ty nằm trong danh sách Fortune 1000, các công ty được hỗ trợ bởi vốn đầu tư mạo hiểm và các công ty khởi nghiệp nhỏ. Niềm đam mê của anh ấy trong việc đưa phương pháp Agile cho các nhóm tiếp thị thể hiện ở việc anh ấy tập trung vào việc cung cấp cho các tổ chức khả năng hiển thị và các công cụ cần thiết để tăng doanh thu và tạo ra nhu cầu. Shawn hiện là Giám đốc Tiếp thị Giải pháp cho công ty phần mềm Quản lý Dự án và Công việc Doanh nghiệp dựa trên đám mây Mặt bằng làm việc. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Donald
  Là giám đốc điều hành và người sáng lập của sáng tạo kỹ thuật số, Scott sử dụng tinh thần kinh doanh, sự sáng tạo và niềm đam mê của mình đối với mọi thứ kỹ thuật số để mở rộng doanh nghiệp của mình thành một tổ chức chuyên nghiệp liền mạch. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tiếng Serbia Enache
  Với hơn 20 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực thiết kế và phương tiện truyền thông mới, Serban đã chứng tỏ là một nhà điều hành giỏi, kết hợp thành công khả năng sáng tạo và điều hành. Ông đồng sáng lập Archiweb vào năm 1998, một nhà lãnh đạo từng đoạt giải thưởng trong số các công ty thiết kế web ở Đông Nam Âu, và hình dung ra cơ quan chứng khoán sau này vào đầu năm 2000. Với tư cách là Giám đốc Sáng tạo của Archiweb, ông đã giúp nhiều công ty thành lập hoặc cải thiện sự hiện diện trực tuyến của họ. Serban xử lý chiến lược phát triển kinh doanh cho Dreamtime, và tham gia sâu vào các hoạt động hàng ngày của cộng đồng trang web. Anh ấy là một người có tầm nhìn xa trông rộng và có kỹ năng tin tưởng vào việc phá vỡ các tiêu chuẩn kinh doanh để khám phá các lựa chọn mới. Anh ấy bắt đầu Dreamstime với một chiếc máy ảnh kỹ thuật số đã lỗi thời, hiện đã lỗi thời và bộ sưu tập ảnh của riêng anh ấy. Anh đã theo đuổi ước mơ của mình và giờ đây Dreamstime ngoài vai trò là công ty quản lý và kinh doanh còn là nơi tụ họp đông đảo nhất của những nhiếp ảnh gia và nhà thiết kế đam mê. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Gilbert
  Samantha R. Gilbert đã làm việc như một nhà báo tại một cơ quan xuất bản trực tuyến ở New York, Hoa Kỳ trong 2 năm. Cô cũng là một chuyên gia viết lách chuyên nghiệp về các chủ đề như viết blog, nghệ thuật hiện đại và giáo dục. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Sean Gordon
  Sean Gordon có bề dày thành tích trong việc tuyển dụng, tuyển dụng, đào tạo và khai phá tài năng của mọi người. Sean thành lập vidREACH.io để phục hồi và cá nhân hóa giao tiếp thông qua sức mạnh của video. Sean đã tạo ra những ngành kinh doanh mới, khơi dậy nền văn hóa công ty trì trệ và cố vấn cho hàng trăm nhân viên đã tiếp tục làm nên những điều tuyệt vời. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Hartert
  Steve Hartert là Giám đốc Tiếp thị tại JotForm, một công cụ xây dựng biểu mẫu trực tuyến hàng đầu. Steve có hơn 30 năm kinh nghiệm quản lý tiếp thị và đã làm việc với 500 công ty và công ty khởi nghiệp trong danh sách Fortune. Ông có bằng Cử nhân tại Đại học Bách khoa Bang California, Pomona và bằng Thạc sỹ Quản trị Kinh doanh tại Đại học Bang California, San Bernardino. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Solomon Hedaya
  Vào năm 2021, Solomon Hedaya gia nhập Fortress Brand, công ty tăng tốc thương hiệu toàn cầu hiện đã trở thành một phần của Front Row. Với tư cách là Giám đốc Tăng trưởng, Solomon là một phần thiết yếu trong các nỗ lực mua lại và sáp nhập của Front Row, dẫn đầu tất cả các hoạt động tăng trưởng vô cơ trên toàn bộ nền tảng, bao gồm các giao dịch M&A, chiến lược dài hạn, quan hệ đối tác, liên doanh và đầu tư. Ngoài việc tìm kiếm và chốt các thỏa thuận chiến lược dẫn đến cái mà ngày nay được gọi là Front Row, Solomon còn giúp dẫn dắt quá trình tích hợp để tiếp nhận từng đối tác dưới sự bảo trợ của Front Row. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Hồi giáo Shafqat
  Shafqat Islam là người đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của Chào mừng, một thương hiệu NewsCred. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sheryl Jones
  Sheryl là Chuyên gia Tiếp thị Sr. tại Uplers, người có kinh nghiệm tuyệt vời trong việc thiết kế các hành trình của người dùng được xác định rõ ràng trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số. Cô ấy tận dụng kiến thức chuyên môn về tiếp thị kỹ thuật số của mình để giúp các doanh nghiệp thu được ROI đáng kể. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Samuel Kellett
  Tôi lãnh đạo nhóm nội dung tại Exponea (một phần mềm tiếp thị tất cả trong một, cho phép trải nghiệm khách hàng được cá nhân hóa trên quy mô lớn), nơi tôi quản lý việc sản xuất các bài báo thương mại điện tử và nghiên cứu điển hình, cũng như nội dung cho hội thảo và sự kiện trên web. Niềm đam mê của tôi là kể chuyện: Tôi không ngừng khám phá những cách mới và sáng tạo để giải thích các chủ đề phức tạp. Khi không ở bàn làm việc, tôi thích biểu diễn với nhóm hài ngẫu hứng của mình, xem phim và truyền hình và lên kế hoạch cho chuyến phiêu lưu tiếp theo của mình. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Kolbert-Hyle
  Sam Kolbert-Hyle là Chủ tịch & Giám đốc điều hành của Thương hiệu. Brandlive giúp các thương hiệu tốt nhất trên thế giới tạo ra những trải nghiệm lay động mọi người - từ các cuộc họp nội bộ theo phong cách tòa thị chính đến các sự kiện tiếp thị lớn thúc đẩy doanh thu. Dưới sự lãnh đạo của Sam, Brandlive đã phát triển từ một số ít nhân viên lên hơn 150 người và tổ chức các sự kiện giới thiệu cho các công ty như Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro và Adidas, đồng thời được xếp hạng số 1 trong Live Các sự kiện trong danh sách Các công ty đổi mới nhất của Fast Company vào năm 2021 và trong danh mục video mới nổi vào năm 2022. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Marcinuk
  Steve Marcinuk là một chuyên gia quan hệ công chúng với hơn 10 năm kinh nghiệm. Ông là người đồng sáng lập và giám đốc điều hành tại Quan hệ thông minh, nơi anh ấy tích cực tham gia vào tất cả các khía cạnh hoạt động và phát triển của công ty – điều này bao gồm từ việc tạo ra công nghệ AI PR cho nền tảng, cho đến các dịch vụ khách hàng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Marshall
  Stephen Marshall là Giám đốc của Be Basic CEO với nhiều kinh nghiệm trong lĩnh vực tiếp thị và dịch vụ tài chính tại Meridian, Idaho. Công việc của tôi đã được giới thiệu và đề cập trong nhiều loại ấn phẩm, bao gồm Tweak Your Biz, Mobile Business Insights, Social Nomics, Small Biz Club, Energy Central, Dzone, Biz Community, Blog Her và hơn thế nữa. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Melnick
  Sam Melnick là Phó Giám đốc Tiếp thị tại phân bổ, công ty hàng đầu trong phần mềm Quản lý Hiệu suất Tiếp thị, quản lý hơn 20 tỷ đô la trong chi tiêu tiếp thị cho đến nay. Anh ấy là một chuyên gia tiếp thị theo định hướng phân tích và từng đoạt giải thưởng với kinh nghiệm là chuyên viên tiếp thị tại Vivox, nhà phân tích ngành CMO tại IDC và giám đốc thành công khách hàng tại Lattice Engines. Sam là một diễn giả thường xuyên tại các sự kiện của ngành tiếp thị và là tác giả của nhiều nghiên cứu về tiếp thị. Anh được công nhận là chuyên gia công nghệ tiếp thị có ảnh hưởng nhất trong top 50, cùng với một trong 40 người có ảnh hưởng hàng đầu về tiếp thị nội dung và kỹ thuật số của New England. Sam tốt nghiệp Trường Quản lý Isenberg của UMass Amherst. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stephen Morgan
  Đồng sáng lập doanh nghiệp chuyển đổi kỹ thuật số, câu đố. Squiz là một trong những nhà cung cấp giải pháp dựa trên web hàng đầu thế giới. Nó tư vấn, xây dựng và quản lý các trang web và ứng dụng trực tuyến hấp dẫn bằng cách sử dụng các sản phẩm Quản lý trải nghiệm web mã nguồn mở của chúng tôi, Squiz Suite. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sameer Narula
  Sameer đã làm việc với Manthan gần 7 năm trong lĩnh vực quản lý sản phẩm cho nhiều dòng sản phẩm. Với vai trò này, anh chịu trách nhiệm quản lý toàn bộ vòng đời sản phẩm từ khi hình thành, phát triển đến khi áp dụng. Nhìn chung, Sameer đã có hơn 20 năm kinh nghiệm chuyên cung cấp các giải pháp ứng dụng công nghệ dẫn đầu cho doanh nghiệp cho các doanh nghiệp từ vừa đến lớn. Ông cũng có kinh nghiệm đáng kể khi làm việc với các công ty công nghệ thích hợp / mới thành lập về năng lực thành viên cốt lõi trong nhóm sáng lập hoặc giai đoạn đầu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sanket Patel
  Sanket Patel là Người sáng lập & Giám đốc của Blurbpoint Media, một công ty SEO và tiếp thị kỹ thuật số. Niềm đam mê của anh ấy trong việc giúp đỡ mọi người trong tất cả các khía cạnh của tiếp thị trực tuyến chảy qua phạm vi chuyên gia trong ngành mà anh ấy cung cấp. Ông là chuyên gia trong lĩnh vực Tiếp thị web, Tối ưu hóa Công cụ Tìm kiếm, Truyền thông Xã hội, Tiếp thị Liên kết, Tiếp thị B2B, Quảng cáo Trực tuyến của Google, Yahoo và MSN. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sharat Potharaju
  Sharat Potharaju là Người đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của Beaconstac, chịu trách nhiệm xây dựng chiến lược tổng thể và thực thi. Sharat nỗ lực đạt được tầm nhìn của Beaconstac nhằm cho phép kết nối kỹ thuật số với mọi vật thể và địa điểm trên hành tinh. Trước khi khởi nghiệp kinh doanh, Sharat đã có vài năm làm việc trong lĩnh vực ngân hàng đầu tư tại Merrill Lynch ở New York. Sharat có bằng thạc sĩ về quản lý kỹ thuật của Đại học Duke và bằng cử nhân kỹ thuật của Viện Công nghệ Ấn Độ (IIT) Madras. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sridhar Ramanathan
  Sridhar Ramanathan là Người đồng sáng lập và Giám đốc điều hành của Tập đoàn Aventi, một đại lý tiếp thị sản phẩm theo yêu cầu chuyên mang đến những tài năng thực thi tiếp thị trên thị trường đẳng cấp thế giới cho các khách hàng B2B công nghệ cao. Sridhar có hơn 20 năm kinh nghiệm trong các công ty công nghệ - từ các công ty khởi nghiệp đến các công ty blue chip. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sudip Saha
  Sudip Saha, COO của Hiểu biết thị trường trong tương lai, một công ty tư vấn và nghiên cứu thị trường từng đoạt giải thưởng. Là một chuyên gia kinh doanh theo định hướng tăng trưởng với kinh nghiệm rộng lớn trong nghiên cứu thị trường và quản lý dự án trên khắp các ngành dọc ở APAC, EMEA và Châu Mỹ, Sudip là người tin tưởng và đề xuất mạnh mẽ các giải pháp dựa trên đổi mới, với trọng tâm là tạo ra các giải pháp tùy chỉnh để đáp ứng các nhu cầu khác nhau . 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah Saker
  Sarah Saker là một nhà huấn luyện kinh doanh và nhà văn tự do chuyên giúp đỡ các quy trình thiết lập các quy trình hỗ trợ khách hàng và tăng trưởng có thể dự đoán được của các doanh nghiệp vừa và nhỏ. Khi không viết hoặc huấn luyện, Sarah có thể được tìm thấy trong trang trại gia đình (nhỏ nhưng đang phát triển!) Của cô ấy. Kết nối với Sarah trên about.me/ssaker để được huấn luyện hoặc trợ giúp bằng văn bản. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Samir Sampat
  Samir Sampat là một Liên kết Tiếp thị và Sự kiện với Smith.ai. Các nhân viên tiếp tân ảo 24/7 và các đại lý trò chuyện trực tiếp của Smith.ai nắm bắt và chuyển đổi khách hàng tiềm năng qua điện thoại, trò chuyện trên trang web, tin nhắn văn bản và Facebook. Bạn có thể theo dõi Smith.ai trên Twitter, Facebook, LinkedIn và YouTube. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger là đối tác quản lý tại Bluewater, một công ty công nghệ tiên phong về thiết kế giúp hỗ trợ kể chuyện bằng cảm giác trên các bức tranh vẽ kỹ thuật số và vật lý. Chuyên về các dịch vụ công nghệ tích hợp và sự kiện, Bluewater tạo ra những khoảnh khắc trải nghiệm cho các thương hiệu, dự án và sự kiện của họ. Scott đã được xuất bản trong Hội đồng truyền thông Eventbrite, Entrepreneur và Forbes. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shawn Schwegman
  Shawn Schwegman là Đồng sáng lập kiêm Giám đốc Chiến lược tại DemandJump. Shawn trước đây đã làm việc với Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco, v.v. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sabrina Sedicot
  Sabrina Sedicot là một nhà tiếp thị giàu kinh nghiệm, tập trung vào mọi thứ kỹ thuật số. Cô ấy làm việc cho ứng dụng, một cơ quan thiết kế sáng tạo có trụ sở tại London và Rome. Cô ấy làm việc trong các dự án về thiết kế UX / UI, Thương mại điện tử, Xây dựng thương hiệu & Sản xuất nội dung. Cô ấy được truyền cảm hứng từ tất cả các hình thức kể chuyện kỹ thuật số và quan tâm đến việc tạo ra các giải pháp phù hợp có thể mang lại trải nghiệm để xây dựng thương hiệu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sumiya Sha
  Sumiya là tác giả của trang web Phương tiện bị khai thác. Là một người viết nội dung, Sumiya đã thử rất nhiều thiết kế trang web và hy vọng có thể chia sẻ chúng với độc giả của mình. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Shapiro
  Suzi Shapiro đã dành cả cuộc đời để học về cách mọi người làm việc và cách sử dụng thông tin này để cải thiện cuộc sống của họ. Suzi có nhiều năm kinh nghiệm với tư cách là giáo sư Tâm lý và Tin học đại học, đồng thời là Nhà nghiên cứu trải nghiệm người dùng và đã làm việc với nhiều người từ nhiều loại hình kinh doanh, từ Kỹ thuật đến Tài chính, Y tế đến Giáo dục. Suzi hiện là Nhà tư vấn trải nghiệm người dùng chính với trọng lựcDrive. Thực tiễn Thiết kế Trải nghiệm Người dùng của họ có thể cải thiện các quy trình, dịch vụ và sản phẩm. Cô cũng chịu trách nhiệm phát triển đào tạo cho những người muốn cải thiện quy trình Thiết kế trải nghiệm người dùng trong công ty của họ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Shreve
  Stephanie Shreve là Phó Chủ tịch phụ trách Gắn kết Đối tác tại Âm điện. Cô là giám đốc điều hành phần mềm và tiếp thị kỹ thuật số với hơn 20 năm kinh nghiệm dẫn dắt các nhóm có hiệu suất cao để hỗ trợ các thương hiệu toàn cầu và các đối tác chiến lược. Với bề dày thành tích, Stephanie cố gắng xây dựng mối quan hệ bền chặt với khách hàng để tạo ra các giải pháp thúc đẩy kết quả kinh doanh. Cô nắm lấy các cơ hội do các công nghệ mới nổi mang lại để tiếp cận các thị trường mới và phát triển kinh doanh. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Siclot Stefanie
  Stefanie Siclot là một phần của nhóm SEO tại Tên lửa tăng trưởng, một đại lý tiếp thị kỹ thuật số có trụ sở tại Los Angeles. Cô ấy chịu trách nhiệm tăng chất lượng và số lượng lưu lượng truy cập trang web có nghĩa là thú vị đối với cô ấy. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sam Smith
  Sam Smith là Người đồng sáng lập và CTO tại Demandwell, một nền tảng SEO có trụ sở tại Indianapolis kết hợp AI tổng hợp, dữ liệu SEO và cá nhân hóa để thúc đẩy tăng trưởng doanh thu tự nhiên. Sam là người xây dựng các giải pháp công nghệ lâu năm cho các nhà tiếp thị kỹ thuật số và muốn bạn có một ngày tuyệt vời. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Smulder
  Doanh nhân SaaS | Người sáng lập phần mềm an toàn nhất thế giới cho Tự động hóa LinkedIn /Expandi.io | trong hơn 5 năm Người sáng lập LeadExpress.nl 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Âm thanh Senraj
  Senraj lãnh đạo nhóm quản lý tại lãnh đạo kết nối hướng tới mục tiêu chính là "kỹ thuật xuất sắc và dịch vụ khách hàng tuyệt vời". Trước khi gia nhập ConnectLeader, ông đã thành lập hai công ty dịch vụ phần mềm thành công với hơn một trăm nhân viên trên khắp Hoa Kỳ và phát triển các sản phẩm phần mềm tiên tiến cho khách hàng. Senraj có bằng MS về Khoa học Máy tính (với danh hiệu cao nhất) của Đại học Massachusetts và bằng Cử nhân về Kỹ thuật Điện của Đại học Anna, Chennai, Ấn Độ. Năm 1992, Senraj nhận được 'Giải thưởng Công nghệ Quốc gia' danh giá từ Tổng thống Ấn Độ cho phát minh xuất sắc nhất trong nước. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Stephanie Sperry
  Stephanie Sperry là Giám đốc Tiếp thị Cấp cao tại Dịch vụNguồn. Kinh nghiệm và kiến thức của cô ấy định vị riêng cho Sperry trong việc mở rộng khả năng của mình để đảm bảo ServiceSource tập trung vào việc cải thiện hành trình khách hàng cho khách hàng của công ty. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Shirley Stark
  Shirley Stark hiện đang làm việc tại InfoCleance với vai trò Trưởng nhóm tiếp thị. Cô có kinh nghiệm thực tiễn về tiếp thị B2B và thích viết blog, thủ thuật, đọc các bài báo b2b, tạo chiến lược kinh doanh và đi du lịch. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Sullivan
  Sean Sullivan dẫn chương trình tại Cà phê hội tụ. Khi anh ấy không podcasting, bạn có thể tìm thấy Sean tại các sự kiện mạng, sự kiện văn hóa và quán cà phê trích dẫn quá nhiều bộ phim. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Steve Kremer
  Steve mô tả mình là một người "một chút quê hương, một chút rock-n-roll" với tư cách vừa là một nhà công nghệ vừa là một nhà tiếp thị. Ông rời WISH-TV vào năm 1995 để trở thành một trong những nhà tư vấn và thiết kế Web đầu tiên của Indy. Trong quá trình làm việc, anh ấy đã làm việc cho các công ty khởi nghiệp bao gồm iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha, nhân viên số 4 và hiện là Giám đốc Quảng cáo Trực tuyến của ChaCha. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Suzi Tripp
  Suzi Tripp gia nhập Brooks Bell vào năm 2011, giám sát và phát triển các chương trình thử nghiệm cho danh sách các công ty doanh nghiệp đang mở rộng của họ. Với vai trò hiện tại là Phó chủ tịch phụ trách Insights, Suzi có thể tiếp tục niềm đam mê tạo ra các chiến lược thử nghiệm có tác động và khám phá những thông tin chi tiết có ý nghĩa về khách hàng để giải quyết các vấn đề kinh doanh phức tạp. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shannon Tucker
  Shannon là một chuyên gia quan hệ công chúng dày dạn kinh nghiệm, người đã đưa tin về khách hàng. Shannon tin vào sức mạnh của quan hệ công chúng tích hợp bằng cách kết hợp các phương tiện truyền thông kiếm được, trả tiền và sở hữu. Shannon là Giám đốc Cấp cao Quan hệ Truyền thông tại SSPR. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Samantha Ulita
  Samantha Ulita là Giám đốc Đánh giá Khách hàng Trực tuyến tại Cyberbacker, nhà cung cấp dịch vụ trợ lý ảo hàng đầu trên toàn thế giới. Với cam kết vững chắc về sự hài lòng của khách hàng đằng sau hành trình phản hồi của khách hàng của Cyberbacker, Ulita đã dệt nên một tấm thảm phản hồi nhằm bảo vệ tiếng nói của các chủ doanh nghiệp ở Bắc Mỹ và những Cyberbacker tận tâm ở Philippines, những người đã củng cố sự thành công của công ty. Chuyên môn của cô ấy mở rộng sang việc giám sát địa điểm đánh giá hàng ngày, đón nhận cả phản hồi tích cực và tiêu cực, đồng thời cô ấy xuất sắc trong việc xử lý thông tin liên lạc một cách thành thạo trong những thời điểm thử thách. Cô ấy luôn theo dõi nhịp tim của mạng xã hội và khéo léo biến tình cảm thành chiến lược thực tế, thúc đẩy tính minh bạch, tăng trưởng và cảm giác đoàn kết vô song trong cộng đồng đa dạng của Cyberbacker. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Vaughan
  Scott Vaughan, CMO của Tích hợp, dẫn đầu chiến lược tiếp cận thị trường của công ty và tập trung vào việc xác định và phát triển cơ sở khách hàng và các mối quan hệ thị trường đang phát triển nhanh chóng của công ty. Niềm đam mê của anh ấy là tập trung vào việc khai phá tiềm năng tiếp thị, truyền thông và công nghệ để thúc đẩy kinh doanh và giá trị của khách hàng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Suzy Viola
  Suzy Viola là một chuyên gia tiếp thị truyền thông xã hội và một nhiếp ảnh gia. Cô ấy thích chia sẻ kiến thức và sở thích của mình với mọi người, điều đó dẫn cô ấy trở thành một nhà văn tự do. Và Oh! Cô ấy cũng là một khách du lịch. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Steve Weiss
  Steve Weiss là Giám đốc điều hành của MuteSix và là một nhà kinh doanh và tiếp thị internet suốt đời. Kể từ khi bắt đầu công việc kinh doanh hàng triệu đô la đầu tiên của mình khi vẫn còn là một thiếu niên, Steve đã theo đuổi các cơ hội kinh doanh trực tuyến tốt nhất, hiện đang tập trung vào nền tảng quảng cáo Facebook. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Smith Willas
  Smith Willas là một nhà văn, blogger và nhà báo truyền thông kỹ thuật số tự do. Ông có bằng cấp quản lý về Quản lý Chuỗi cung ứng & Hoạt động và Tiếp thị, đồng thời tự hào có nền tảng kiến thức sâu rộng về truyền thông kỹ thuật số. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Sarah William
  Sarah Williams là một doanh nhân tại Berlin, chuyên gia tiếp thị trong lĩnh vực truyền thông trực tuyến. Xem phần khởi động kỹ thuật số yêu thích của cô ấy - Tạp chí Wingman - tạp chí phong cách sống trực tuyến dành cho nam giới. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Suzie Wilson
  Suzies tự gọi mình là một người nghiện WordPress, người thích viết cho người dùng WordPress. Trước khi chuyển sang viết nội dung, cô ấy là một nhà nghiên cứu nội dung với kiến thức về SEO. Suzie hiện là một cỗ máy viết nội dung về các plugin và hướng dẫn cho WordPress mà vẫn tin rằng một ngày nào đó cô ấy sẽ trở thành phi hành gia. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sofia Wilton
  Sofia Wilton là một nhà báo chuyên nghiệp nhưng viết truyện ngắn trong thời gian rảnh rỗi. Những câu chuyện của cô được đăng trên các tờ báo địa phương và được công nhận bởi những câu chuyện hấp dẫn. Cô ấy cũng viết blog cho Hồ B2B liên quan đến các vấn đề thời sự. Là một người đam mê viết lách, cô dành tất cả thời gian rảnh rỗi cho việc viết lách. Cô sống ở New York nhưng phần lớn thời gian đi du lịch vì công việc của mình. Điều này giúp cô ấy có cơ hội khám phá những địa điểm mới và cũng đưa những trải nghiệm của cô ấy vào những câu chuyện của mình để tạo cảm giác thực tế. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Stacey kỳ diệu
  Stacey Wonder là một nhà tiếp thị nội dung giàu kinh nghiệm và là một nhà văn tự do. Stacey đã tạo ra một loạt các bài đăng trên blog cho thế hệ trẻ về các chủ đề liên quan đến giáo dục, phát triển bản thân, sự nghiệp và tiếp thị. Stacey luôn cố gắng phát triển kỹ năng chuyên môn của mình và chia sẻ những phương pháp hay nhất với những người khác. Khi không bận rộn với các dự án của mình, Stacey viết truyện trinh thám ngắn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sammy Chu
  Sammy là một nhà tiếp thị kỹ thuật số và là một người đam mê nhiếp ảnh và quay phim. Cô ấy luôn cố gắng khám phá những điều mới mẻ trong nội dung của mình và thích chia sẻ các mẹo và thủ thuật về tiếp thị. Hoạt động cho FlexClip, cô ấy đam mê mọi thứ liên quan đến sản xuất video. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Sean Zinsmeister
  Sean thủ công định vị, nhắn tin và chiến lược tiếp cận thị trường tổng thể cho vô số các mô hình phân tích dự đoán thế hệ tiếp theo của Infer. Một khi hài lòng Suy luận bản thân khách hàng, Sean đã gia nhập Infer từ Nitro, một công ty phần mềm quản lý tài liệu có trụ sở tại San Francisco, nơi anh phát triển và lãnh đạo một nhóm tiếp thị toàn cầu từng đoạt giải thưởng. Sean có bằng cấp cao của Trường Kinh doanh Suffolk Sawyer và Northeastern về tiếp thị chiến lược và quản lý dự án. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  taulbee jackson
  Taulbee Jackson là Chủ tịch / Giám đốc điều hành của Dịch vụ Nội dung Kỹ thuật số Raidious. Raidious là một công ty tiếp thị kỹ thuật số được xây dựng để tạo, quản lý, giám sát, kiểm duyệt và đo lường nội dung và hội thoại trực tuyến trong thời gian thực, sử dụng một nhóm các chiến lược gia, nhà văn, biên tập viên, nhà sản xuất và phóng viên hoạt động giống như nhóm tin tức CNN cho các thương hiệu. Tìm hiểu thêm tại Raidious.com. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Barbagallo
  Tony là CMO của cụm, cơ sở dữ liệu SQL quy mô hàng đầu được thiết kế cho đám mây và là cơ sở dữ liệu đầu tiên được xây dựng đặc biệt để đáp ứng nhu cầu về quy mô doanh thu, hiệu suất và tính khả dụng của các trang thương mại điện tử ngày nay. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beveridge
  Tim là nhà tư vấn chiến lược hàng đầu với hơn 20 năm kinh nghiệm làm việc tại nơi giao thoa giữa tiếp thị và công nghệ. Với đam mê thúc đẩy trải nghiệm khách hàng tốt hơn và kết quả kinh doanh tốt hơn, Tim đã gia nhập Silverbullet với tư cách là Giám đốc bộ phận Tư vấn chiến lược vào tháng 2019 năm XNUMX. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Beyer
  Tim Beyer là COO toàn cầu về mở rộng quy mô công nghệ Thương mại Sana, và hiện đang có trụ sở tại NYC với tư cách là Chủ tịch kiêm Giám đốc điều hành của khu vực Châu Mỹ. Tim có bằng Cử nhân Quản trị Kinh doanh Quốc tế và hai bằng Thạc sĩ Tài chính (MSc) và Luật Tài chính (LLM). 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas Brodbeck
  Tom Brodbeck là Nhà chiến lược kỹ thuật số cấp cao & Trưởng nhóm kỹ thuật số tại Hirons, một cơ quan tiếp thị đầy đủ dịch vụ ở Indianapolis. Kinh nghiệm của anh ấy tập trung vào SEO, tiếp thị kỹ thuật số, tiếp thị trang web và sản xuất âm thanh / video. Anh ấy cũng đã được giới thiệu trên Social Media Today và Search Engine Journal. 
 	   Website  
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  Tony Brown
  Tony có 25 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực dữ liệu và phân tích, tập trung vào việc đạt được kết quả kinh doanh tốt hơn. Ông đã đảm nhiệm các vai trò cấp cao tại Lloyds Banking Group và Teradata. Vào năm 2018, anh đồng sáng lập một công ty khởi nghiệp về dữ liệu và phân tích, Prickly Cactus, được mua lại bởi các giải pháp D4T4 vào tháng 2021 năm XNUMX. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  thành Troy
  Troy Burk, Giám đốc điều hành và Người sáng lập của Ngay trên tương tác, là một nhà lãnh đạo tư tưởng và diễn giả được công nhận về các chủ đề tiếp thị vòng đời, tự động hóa tiếp thị, tính điểm và nuôi dưỡng khách hàng tiềm năng và tiếp thị qua email. Troy lấy bằng cử nhân của Đại học Ball State. Anh ấy sống ở Indianapolis với vợ và ba con, nơi anh ấy phục vụ trong Ủy ban Tiếp thị Thành viên của Phòng Thương mại Đại Indianapolis và tham gia vào các môn thể thao dành cho thanh thiếu niên. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Taylor Chrisman
  Taylor Chrisman là thành viên của nhóm Tiếp thị Nội dung tại Tiếp thị kỹ thuật số mạnh mẽ. Cô ấy đam mê kể những câu chuyện về thương hiệu thông qua các nền tảng mạng xã hội và nội dung tương tác và hấp dẫn. Taylor là sinh viên năm cuối tại Đại học San Diego học ngành Marketing. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaud Clément
  Thibaud Clement là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập của Loomly. Kể từ khi tốt nghiệp trường Grenoble Ecole de Management, Pháp và Đại học Ottawa, Canada vào năm 2011, Clement đã làm việc với vợ và đối tác kinh doanh của mình, Noemie, thành lập bốn công việc kinh doanh thành công. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Thibaut de Lataillade
  Thibaut De Lataillade, GetApp GVP, có hơn 25 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực quản lý kinh doanh, bán hàng và tiếp thị dưới thời của mình. Anh ấy có thành tích đã được chứng minh trong các chiến lược đám mây, di động, tiếp thị kỹ thuật số, CRM, tiếp thị, bán hàng và tăng trưởng. Thibaut đã giữ các vị trí quản lý và điều hành tại các công ty công nghệ lớn như Cegedim và SAP. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ted Dhanik
  Ted Dhanik là Giám đốc điều hành và đồng sáng lập của cam kết: BDR, Inc. Ted giữ vai trò Giám đốc điều hành giám sát hoạt động tiếp thị chiến lược, bán hàng và phát triển kinh doanh, quản lý quan hệ khách hàng và mua lại nội dung. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tim Duncan
  Tim Duncan là Trưởng nhóm Thực hành Phát triển Sản phẩm tại Bottle Rocket, tập trung vào việc giúp các thương hiệu tăng giá trị hành động trong trải nghiệm khách hàng của họ thông qua việc tối ưu hóa các chỉ số chuyển đổi, chuyển đổi, tương tác và giữ chân. Trước khi làm việc cho Bottle Rocket, Tim đã làm việc tại IBM với tư cách là Nhà tư vấn quản lý quy trình kinh doanh và tốt nghiệp Đại học Oklahoma với bằng Kỹ sư xây dựng. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Flint
  Tim Flint là Chủ tịch của Phân tích Flint, một cơ quan kỹ thuật số tập trung vào phương tiện truyền thông trả tiền trực tuyến, phân tích trang web và tối ưu hóa tỷ lệ chuyển đổi cho các công ty lớn và nhỏ. Ông cũng là người sáng lập Indy thông minh, một nhóm gặp gỡ hàng tháng hướng dẫn những người sáng lập khởi nghiệp và các nhà tiếp thị đang làm việc cho các công ty khởi nghiệp cách phát triển doanh nghiệp của họ tốt hơn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tyler Foster
  Tyler Foster là CTO và đồng sáng lập tại Evolv AI, nơi ông lãnh đạo hoạt động phát triển, nghiên cứu, trải nghiệm người dùng và kỹ thuật. Anh ấy có 20 năm kinh nghiệm, từng làm việc cho Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group và Intel. Tyler tận dụng sức mạnh của máy học để thay đổi cách các thương hiệu thử nghiệm trên các kênh kỹ thuật số. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tricia Gellman
  Tricia Gellman là CMO của Drift, nền tảng tăng tốc doanh thu. Là một CMO 3x (trước đây của Checkr và Salesforce Canada), Tricia là tác giả của giám đốc điều hành 3.0 bản tin hàng tháng và máy chủ của Podcast CMO Conversations. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Thor Schrock
  Dưới sự lãnh đạo của Thor, Công ty Máy tính Schrock Innovations đã được bầu chọn là công ty sửa chữa máy tính độc lập số 1 của Lincoln hàng năm kể từ năm 2001 trong một thị trường có nhiều đối thủ cạnh tranh gay gắt. Thor đã phát triển Schrock Innovations từ bờ vực phá sản vào năm 2004 thành một công ty điện lực phục vụ 1.5 triệu đô la một năm vào năm 2009 với các địa điểm ở Omaha và Lincoln, NE. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Hickle
  Với nền tảng đa dạng từ kinh tế đến hài kịch, Tim Hickle đã tìm thấy một ngôi nhà tuyệt vời trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số. Hiện nay, Tim là Nhà chiến lược Tiếp thị Kỹ thuật số cho Miles Design. Mục tiêu chính của anh ấy là giúp công ty xây dựng thương hiệu đang phát triển xây dựng danh sách cung cấp dịch vụ kỹ thuật số xung quanh chuyên môn của anh ấy, bao gồm tiếp thị trong nước, nuôi dưỡng email và thương mại xã hội. Nếu bạn muốn kết nối, vui lòng gửi cho Tim một email tại TimHickle@gmail.com hoặc kết nối trên Twitter @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  Todd Johnson
  Todd Johnson là giám đốc tài khoản của Emerald Colour, với hơn một thập kỷ kinh nghiệm trong lĩnh vực sáng tạo, thiết kế và in ấn. Anh ấy đã thu hút các thương hiệu lớn trong nước và quốc tế vào danh sách Emerald Color để tiếp tục dẫn đầu sự phát triển đại lý. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  tara kelly
  Một nhà đổi mới nối tiếp, tác giả và người sáng lập đã xuất bản, chủ tịch và giám đốc điều hành của Phần mềm SPLICE, Tara đam mê tiềm năng của công nghệ để thay đổi cuộc sống tốt đẹp hơn. Cô đã liên tục truyền niềm tin đó vào việc phát triển các công nghệ nâng cao hoạt động, cho phép cung cấp dịch vụ tốt hơn và cải thiện trải nghiệm của khách hàng. Điều này đã dẫn đến việc thành lập ba công ty trải nghiệm khách hàng và biến một ý tưởng sáng tạo thành một công nghệ độc quyền, được cấp bằng sáng chế khai thác các luồng dữ liệu để tạo ra các thông điệp tự động, được cá nhân hóa. 
 	   Website  
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  Tim Krozek
  Tim Krozek là Giám đốc điều hành của Tăng phương tiện, thị trường sáng tạo quảng cáo kỹ thuật số hàng đầu. Trước Boost Media, Krozek chịu trách nhiệm về các nỗ lực thu hút khách hàng và doanh thu toàn cầu của Efficiency Frontier. Anh ấy đã giúp phát triển đội ngũ 15 người ban đầu lên 220 nhân viên và đạt doanh thu hơn 40 triệu USD. Hiệu quả Frontier sau đó sẽ được Adobe (NASDAQ: ADBE) mua lại. Ông cũng điều hành hoạt động bán hàng và phát triển kinh doanh toàn cầu, quản lý chương trình và dịch vụ khách hàng của Support.com. Sau đó, ông quản lý các nỗ lực tạo doanh thu của Flite.com cho hoạt động kinh doanh thương hiệu, đại lý và nhà xuất bản của Flite.com. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Kuhr
  Tom Kuhr là một giám đốc điều hành tiếp thị chiến lược với kiến thức sâu rộng về tiếp thị kỹ thuật số, hoạt động doanh thu và truyền thông xã hội. Anh ấy là một cựu chiến binh của nhiều công ty khởi nghiệp thành công và đã giúp huy động vốn, xây dựng đội ngũ đẳng cấp thế giới và tạo ra các chương trình tiếp thị và phát triển kinh doanh có thể mở rộng giúp tăng trưởng nhanh chóng. Là CMO cho ruồi xanh, anh ấy hợp tác chặt chẽ với thể thao, truyền thông, thương hiệu tiêu dùng và nhượng quyền thương mại để tự động hóa và mở rộng quy mô các chương trình tiếp thị vận động mạnh mẽ. Đại diện cho tiếng nói của khách hàng, các sản phẩm đoạt giải thưởng của Tom và trải nghiệm khách hàng đặc biệt đã dẫn đến nhiều lần thoát thành công thông qua IPO và mua lại. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tim Lemke
  Tim Lemke lãnh đạo bộ môn công nghệ trải nghiệm tại Barefoot, bao gồm một nhóm gồm các kiến trúc sư giải pháp, nhà công nghệ tiếp thị, nhà phát triển ứng dụng và nhà phân tích kinh doanh. Anh ấy và nhóm của mình chịu trách nhiệm chuyển đổi các khái niệm sáng tạo thành trải nghiệm kỹ thuật số đa kênh được kết nối. Điều này bao gồm thiết kế giải pháp công nghệ, triển khai nền tảng, phát triển mã tùy chỉnh, tự động hóa tiếp thị, soạn thảo nội dung, cá nhân hóa và triển khai email. Anh ấy tiếp cận công việc từ góc độ ưu tiên trải nghiệm, nghĩa là anh ấy tập trung vào người dùng và định hình giải pháp công nghệ để tạo ra trải nghiệm lý tưởng cho người dùng đó thay vì để công nghệ quyết định giải pháp. 
 	   Website  
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  Terri Mock
  Terri Mock là Giám đốc Reveue của Ve Interactive, nhà cung cấp dịch vụ tiếp thị và quảng cáo kỹ thuật số cho hơn 10,000 công ty thương mại điện tử trên toàn thế giới. Mock có hơn hai thập kỷ kinh nghiệm trong vai trò lãnh đạo điều hành, tập trung vào việc thúc đẩy tăng trưởng doanh thu, tạo ra các chiến lược tiếp cận thị trường và mở rộng hoạt động kinh doanh cho các công ty công nghệ. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Tom Mucklow
  Tom Mucklow dẫn đầu Địa chỉ nhóm cung cấp các giải pháp toàn diện và hiệu quả cho những thất vọng khi mua sắm trực tuyến và giao hàng ở Hoa Kỳ Nền tảng xác minh địa chỉ tiên tiến tối ưu hóa và hợp lý hóa quy trình thanh toán cho các nhà bán lẻ trực tuyến và khách hàng của họ bằng cách tự động điền thông tin địa chỉ, thu hẹp kết quả với mỗi lần nhấn phím và xác minh dữ liệu địa chỉ chính xác cho hơn 240 quốc gia trên toàn thế giới. Với tư cách là lãnh đạo của Addressy, Tom làm việc để truyền tải lợi ích tiết kiệm chi phí, trải nghiệm người dùng và chất lượng dữ liệu của công nghệ xác minh địa chỉ dự đoán cho các doanh nghiệp trên khắp Hoa Kỳ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Thea C. Myhrvold
  Thea C. Myrhvold là người sáng lập và Giám đốc điều hành được công nhận trên toàn cầu của GETBee, một nền tảng chia sẻ kiến thức B2B được thiết kế để cải thiện trải nghiệm mua sắm của người tiêu dùng và chuyển đổi tương lai của công việc. Với bề dày thành tích trong lĩnh vực công nghệ và đổi mới trong hơn 10 năm, bà được biết đến với khả năng lãnh đạo và giao tiếp mạnh mẽ cùng với khả năng bẩm sinh trong việc xây dựng và mở rộng quy mô các công ty khởi nghiệp công nghệ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tori Atkinson
  Tori Atkinson là người sáng tạo nội dung cho Hỗ trợ bán lẻ Sinso, giúp các cửa hàng độc lập và cửa hàng tiện lợi trao quyền cho doanh nghiệp của họ để có lợi nhuận cao hơn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tony Patrick
  Tony Patrick là giám đốc của SEO và phân tích cho Nội dung & của Intero Digital PR Division, trước đây là Influence & Co. Intero Digital là một cơ quan tiếp thị kỹ thuật số đầy đủ dịch vụ có Bộ phận Nội dung & PR giúp các doanh nghiệp cải thiện việc tạo khách hàng tiềm năng, SEO, hỗ trợ bán hàng và khả năng lãnh đạo về tư duy — tất cả đều được hỗ trợ bởi tiếp thị nội dung và PR. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Quảng trường Tim
  Tim Piazza là đối tác của Social Life Marketing và là người sáng lập ProSocialTools.com, một nguồn lực dành cho doanh nghiệp nhỏ để tiếp cận khách hàng địa phương bằng phương tiện truyền thông xã hội và tiếp thị di động. Khi anh ấy không tạo ra các giải pháp sáng tạo giúp đẩy nhanh quy trình kinh doanh, Tim thích chơi đàn mandolin và đồ nội thất thủ công. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tyson nhanh
  Tyson Quick là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của Instapage, công ty hàng đầu trong lĩnh vực tối ưu hóa sau nhấp chuột. Ông thành lập Instapage vào năm 2012 sau khi thấy các nhà tiếp thị tăng trưởng và hiệu suất đã thua lỗ như thế nào trong các chiến dịch quảng cáo kém hiệu quả. Kể từ đó, tầm nhìn của anh ấy là tạo ra một bộ sản phẩm tối ưu hóa sau nhấp chuột nhằm tối đa hóa lợi nhuận thông qua cá nhân hóa quảng cáo. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Travis Smith
  Travis sinh ra và lớn lên ở một vùng đất xa xôi tên là Nebraska, và sau khi theo học đại học ở Missouri, anh đã hoàn thành bằng MBA và Thạc sỹ Tâm lý Xã hội tại Đại học Ball State. Travis đã từng làm nhiều thứ, bao gồm một người quay phim, gia sư, người chơi xóc đĩa, nhân viên bán hàng bảo lãnh, nhân viên pha cà phê, một khách du lịch, thủ thư, nghệ sĩ bánh sandwich, quản lý văn phòng, nhà nghiên cứu, đối tượng nghiên cứu, tay sai nhân sự và quản lý dự án, tất cả đều đã chuẩn bị cho anh ta cho vai trò Nhà phân tích trải nghiệm người dùng. Tại Tuitive, ông phụ trách nghiên cứu người dùng, thử nghiệm người dùng, lập mô hình người dùng, thu thập yêu cầu và giữ con người trong thiết kế lấy con người làm trung tâm. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Tetyana Seredyuk
  Tetyana Seredyuk, Tiến sĩ, là Người đồng sáng lập và Giám đốc Chiến lược tại hộp vlog, Trưởng nhóm Tiếp thị tại Noosphere, và Cố vấn cấp cao tại một số công ty tiếp thị và công nghệ cao hàng đầu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Siani
  Tom là một chuyên gia tiếp thị trực tuyến với hơn 5 năm kinh nghiệm trong ngành kỹ thuật số này. Anh ấy cũng đang cộng tác với một số thương hiệu nổi tiếng để tạo lưu lượng truy cập, tạo kênh bán hàng và tăng doanh số bán hàng trực tuyến. Anh ấy đã viết một số lượng đáng kể các bài báo về tiếp thị truyền thông xã hội, tiếp thị thương hiệu, viết blog, khả năng hiển thị tìm kiếm, v.v. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tanya Singh
  Tanya là một nhà tiếp thị nội dung nổi tiếng đã có hơn XNUMX năm kinh nghiệm trong các công nghệ mới nổi như blockchain, Flutter, Internet of Things trong lĩnh vực phát triển ứng dụng di động. Trong tất cả những năm này, cô đã theo dõi rất sát sao ngành công nghệ và bây giờ cô viết về những diễn biến mới nhất đang diễn ra trong thế giới ứng dụng. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Thomas nghiêm nghị
  Thomas Stern là phó chủ tịch cấp cao về dịch vụ khách hàng tại ZOG kỹ thuật số, anh ấy đã giành được nhiều giải thưởng cho các chiến dịch kỹ thuật số chiến lược từ Gannett Co. Inc., là thành viên hội đồng quản trị của Tổ chức Tiếp thị Chuyên nghiệp Công cụ Tìm kiếm (SEMPO) Arizona và có nhiều chứng nhận của Google. Stern có bằng Cử nhân về Truyền thông Chiến lược của Đại học Kansas và có Chứng chỉ Thạc sĩ về Tiếp thị Internet của Đại học San Francisco. Khi rảnh rỗi, Stern thích đi bộ đường dài, đạp xe và đi du lịch. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tav Tepfer
  Với tư cách là Giám đốc Thương mại của Jabmo, Tav Tepfer lãnh đạo các Hoạt động Bán hàng, Thành công Khách hàng và Dịch vụ được Quản lý trên toàn thế giới của công ty. Bà là giám đốc điều hành SaaS quốc tế dày dạn kinh nghiệm với hơn 15 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực phần mềm doanh nghiệp bao gồm Doc bão hòa, Zilliant, IBM và Oracle. Tav là một vận động viên điền kinh, thích biểu diễn các điệu nhảy đồng quê và thỉnh thoảng tổ chức tiệc theo chủ đề cho bạn bè của cô ở Austin, Texas. Tav tốt nghiệp Đại học Phụ nữ Texas với bằng Cử nhân Toán học. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tom Treanor
  Tom Treanor là Giám đốc Tiếp thị của Treasure Data, nơi ông thúc đẩy nhận thức về giải pháp CDP (nền tảng dữ liệu khách hàng) doanh nghiệp của công ty. Tom có bằng MBA của Trường Kinh doanh Wharton cũng như bằng Thạc sĩ Nghệ thuật Nghiên cứu Quốc tế của Đại học Pennsylvania. 
 	   Website  
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  Thác Tom
  Tom Waterfall là Giám đốc Giải pháp Tối ưu hóa cho EMEA và APAC tại Webtrends. Anh ấy chịu trách nhiệm cung cấp các chiến lược tối ưu hóa 360 độ cho khách hàng, để tăng tỷ lệ chuyển đổi trang web và ROI tiếp thị của họ. Là một chuyên gia về đa kênh và cá nhân hóa, Tom có niềm đam mê tìm hiểu cách người tiêu dùng hành động và phản ứng với các nội dung khác nhau khi trực tuyến. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Tunio Zafer
  Tunio Zafer là Giám đốc điều hành của pCloud AG - công ty phát triển và cung cấp nền tảng lưu trữ pCloud. Ông có hơn 18 năm kinh nghiệm quản lý và tiếp thị trong lĩnh vực công nghệ, và đã tham gia vào một số dự án kinh doanh thành công như MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC và các dự án khác. Với tư cách là nhà lãnh đạo và quản lý của công ty lưu trữ đám mây, Tunio thúc đẩy sự đổi mới trong các lĩnh vực như bảo mật và hiệu quả chi phí cho người dùng cuối. Tunio khuyến khích tư duy cầu tiến trong toàn đội của mình, nỗ lực để tạo ra tác động đáng kể đến thị trường CNTT đang phát triển nhanh chóng, cho các cá nhân và doanh nghiệp. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Terry Ziegler
  Terry Ziegler là Giám đốc điều hành và Đồng sáng lập của Giải pháp T-Pro. Với hơn 30 năm kinh nghiệm quản lý hàng tiêu dùng đóng gói (CPG) trong các lĩnh vực tiếp thị thương mại, tiếp thị tiêu dùng, quản lý danh mục, bán hàng và tài chính trong vai trò lãnh đạo và quản lý tại RJR / Nabisco, Borden Foods, Dairy Farm of America, Synectics Group và Công nghệ AFS; Terry kết hợp ứng dụng sáng tạo với khả năng lãnh đạo thực tế. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Ugljesa Djuric
  Ugi là Giám đốc điều hành và Người sáng lập của Ngựa nội dung đại lý tiếp thị, nơi anh ấy giúp các công ty B2B SaaS có thứ hạng nhanh trên Google bằng các chiến lược tiếp thị nội dung mạnh mẽ. Anh ấy đam mê trồng SaaS, uống bia, đi dạo cùng 2 chú chó đốm và cưỡi ngựa. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Unnathi Rayaprolu
  Unnathi là một nhà tiếp thị có niềm đam mê tìm hiểu bất cứ điều gì mới và đam mê các nền văn hóa khác nhau khi đi du lịch. Cô ấy thích đọc một cuốn sách hay và một tách cà phê bất cứ lúc nào trong ngày. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Namburi
  Vaibhav là Người sáng lập của Nhà văn thông minh. Tôi đã giúp xây dựng nhiều công ty trị giá hàng triệu đô la và tôi thích tiếp cận Start Up thông qua tăng trưởng sản phẩm dẫn đầu 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  jacko Virginia
  Virginia Jacko là Chủ tịch kiêm Giám đốc điều hành của Ngọn hải đăng Miami dành cho Người mù và Khiếm thị, hàng năm đã thay đổi cuộc sống của hơn 75,000 người bằng cách chỉ cho họ cách có thể nhìn thấy mà không cần nhìn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Valeh Nazemoff
  Valeh Nazemoff là một diễn giả thành đạt, tác giả sách bán chạy nhất, huấn luyện viên và là người sáng lập Engage 2 Engage, một công ty dịch vụ tiếp thị kỹ thuật số. Cô ấy đam mê cải thiện cuộc sống của mọi người thông qua lập kế hoạch chiến lược, hợp tác làm việc theo nhóm, tự động hóa và ủy quyền. Cô ấy loại bỏ sự thất vọng, choáng ngợp, kiệt sức và căng thẳng mà các doanh nhân và doanh nghiệp nhỏ phải đối mặt khi tìm ra các yếu tố tiếp thị khác nhau để trọng tâm vẫn là phát triển và mở rộng quy mô. Các cuốn sách của cô ấy, Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017) và The Four Intelligences of the Business Mind (2014) nhằm mục đích giúp các doanh nghiệp tạo ra trật tự từ sự hỗn loạn. Cô cũng đã được giới thiệu trên nhiều ấn phẩm như Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post, v.v. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vaibhav Pandya
  Vaibhav Pandya là Giám đốc điều hành (COO) và Biên tập viên đóng góp cấp cao tại IndyLogix - Cơ quan tiếp thị kỹ thuật số, nơi ông đã dành hơn 9 năm để phát triển tổ chức và thiết lập nó như một công ty dẫn đầu thị trường đáng tin cậy. Một giám đốc điều hành vào ban ngày và một nhà văn đam mê vào ban đêm, anh ấy thích đọc, viết và nói về Tiếp thị Kỹ thuật số, SEO, NFTchuỗi khối, AI, Web 3.0, v.v. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vladislav Podolyako
  Tôi là Người sáng lập & Giám đốc điều hành của Belkins và Folderly. Có hơn chín năm kinh nghiệm trong việc xây dựng và phát triển các công ty dịch vụ cũng như công ty khởi nghiệp SaaS trong SalesTech và MarTech. Tinh thần kinh doanh là niềm đam mê của tôi và tôi luôn tìm cách tạo ra, xây dựng và nói chung là những cơ hội mới để tiếp thị các sản phẩm và ý tưởng sáng tạo. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vedran Rasic
  Doanh nhân có kinh nghiệm trong việc cung cấp các chiến lược GTM sản phẩm thành công, đạt được các mục tiêu và xây dựng các nhóm hiệu suất cao. Năng lực cốt lõi của tôi được thể hiện khi khách hàng, sản phẩm và chiến lược tăng trưởng giao nhau. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Vivek Sriram
  Trước khi gia nhập Lucidworks, Vivek đã lãnh đạo phát triển sản phẩm và kinh doanh cho mảng kinh doanh tìm kiếm tại Amazon Web Services, nơi ông đồng tạo ra Amazon Elasticsearch Service và giúp phát triển mảng kinh doanh tìm kiếm từ khi thành lập lên quy mô lớn. Trong hơn 20 năm làm việc trong lĩnh vực phần mềm, Vivek đã phục vụ trong các vai trò kỹ thuật, phát triển kinh doanh và sản phẩm tại nhiều công ty khác nhau bao gồm Vizu (được Nielsen mua lại), Aggregate Knowledge (được Neustar mua lại) và SBI Razorfish. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Venkat Viswanathan
  Là người sáng lập và chủ tịch của Chế độ xem tiềm ẩn, Venkat là người có tầm nhìn xa đằng sau LatentView. Ông đã giúp một số khách hàng trong danh sách Fortune 500 tận dụng mô hình cung cấp dịch vụ ra nước ngoài có trụ sở tại Ấn Độ trong lĩnh vực dịch vụ tài chính và viễn thông trong hơn một thập kỷ. Ông có hơn 18 năm kinh nghiệm trong lĩnh vực tư vấn quản lý, quản lý công nghệ và dịch vụ CNTT toàn cầu. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Covey
  Trong 20 năm qua, Wendy đã giúp hàng trăm công ty kỹ thuật xây dựng lòng tin và lấp đầy đường ống bán hàng của họ bằng cách sử dụng nội dung kỹ thuật hấp dẫn. Công ty của cô ấy, Tiếp thị TREW, là một đại lý tiếp thị đầy đủ dịch vụ giúp các công ty kết nối với khách hàng, xây dựng lòng tin và thúc đẩy kết quả bền vững bằng cách sử dụng phương pháp tiếp thị nội dung đã được chứng minh. 
 	   Website  
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  Wesley Faulkner
  Kinh nghiệm của Wesley Faulkner trải dài trên nhiều khía cạnh của ngành công nghệ, từ sản xuất đến phát triển sản phẩm. Niềm đam mê của ông dành cho công nghệ được nuôi dưỡng qua hơn mười ba năm kinh nghiệm trong lĩnh vực hỗ trợ kỹ thuật và dịch vụ khách hàng, kỹ thuật hiện trường và phát triển giải trí truyền thông kỹ thuật số. Gần đây, Wesley đã lấn sân sang lĩnh vực truyền thông xã hội. Anh ấy đã là khách mời nổi bật trên một số trang web truyền thông như CNET và Tech in Twenty. Là một phần của Cố vấn truyền thông xã hội, và sau đó là Nhà truyền bá truyền thông xã hội, anh ấy đã hỗ trợ trong việc phát triển chiến lược truyền thông xã hội của AMD và giúp giới thiệu các quan hệ đối tác kinh doanh mới. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Nicolás Jiménez
  Nicolás Antonio Jiménez là điều phối viên tiếp thị tại Widen Enterprises, một nhà cung cấp các dịch vụ quản lý tài sản kỹ thuật số dựa trên đám mây. Ông có nền tảng đa dạng về tiếp thị, báo chí, quản lý tổ chức phi lợi nhuận, vận động tự do báo chí và thúc đẩy dân chủ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  William Karr
  Bill là Nhà khoa học dữ liệu trưởng tại OpenMartech và quản lý các hoạt động khoa học dữ liệu cho khách hàng bán lẻ. Anh ấy có bằng tiến sĩ. về Toán học của Đại học Illinois tại Urbana-Champaign và bằng Thạc sĩ về khoa học và kỹ thuật tính toán. Trong quá trình học, anh thực tập tại Phòng thí nghiệm Đổi mới Dữ liệu của Caterpillar và đã xuất bản các bài báo cũng như trình bày nghiên cứu của mình tại các cuộc hội thảo và hội nghị. Bill cũng có bằng B.S. về Toán học và chuyên ngành Vật lý tại IUPUI, nơi ông tiến hành nghiên cứu về vật lý tính toán và giành được giải thưởng nghiên cứu đại học hàng đầu. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Wendy Mei
  Wendy lãnh đạo nhóm sản phẩm và chiến lược, giám sát các dòng sản phẩm dành cho người tiêu dùng và doanh nghiệp, doanh số bán hàng trên toàn thế giới và các chiến lược. Cô ấy chịu trách nhiệm sắp xếp các giá trị cốt lõi của Playsee với tất cả các bên liên quan bên trong và bên ngoài, đồng thời tạo ra trải nghiệm xã hội tập trung vào khu dân cư tuyệt vời cho hàng triệu người dùng trên Playsee. Wendy có bằng Quản trị Kinh doanh và Thống kê của Đại học Carnegie Mellon, Hoa Kỳ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Yariv Erel
  Yariv Erel là đồng sáng lập và CEO của chỉquảng cáo, một công ty công nghệ sáng tạo cung cấp nền tảng tạo quảng cáo ngăn xếp đầy đủ để tạo quảng cáo đa phương tiện theo hướng kết quả. Các thương hiệu đang lãng phí tiền bạc và mạo hiểm danh tiếng trên các quảng cáo kỹ thuật số không hiệu quả. Quảng cáo hấp dẫn, tiết kiệm chi phí của justAd tạo ra trải nghiệm người dùng có ý nghĩa. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Julia Mamonova
  Với hơn 5 năm trong lĩnh vực tiếp thị kỹ thuật số, Yuliia đang thúc đẩy chanh.iosự phát triển của cô ấy với cách viết và thông điệp rõ ràng. Là một nhà văn và một nhà nghiên cứu có tâm, Yuliia hiểu cách thu hút độc giả và xây dựng một câu chuyện nổi bật. Yuliia đã viết hơn 1500 bài viết trong vài năm qua để định hình lại thế giới FinTech, các công ty khởi nghiệp và tiếp thị nội dung bằng các kỹ năng của mình. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Yauhen Razhko
  Yauhen Razhko là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của Hypetrain, một nền tảng tiếp thị người ảnh hưởng toàn chu kỳ được thiết kế để giúp các đại lý, thương hiệu, công ty truyền thông và dịch giả tự do ở mọi quy mô thực hiện và quản lý các chiến dịch tiếp thị người ảnh hưởng của họ. Anh ấy là chuyên gia hàng đầu về tiếp thị công nghệ và có nhiều kinh nghiệm trong việc khai thác sức mạnh của tiếp thị người ảnh hưởng để mang lại kết quả. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Môn Tăng
  You Mon Tsang là Giám đốc điều hành của Ngoài thị trường. OutMarket cung cấp phần mềm và dịch vụ tự động hóa tiếp thị cho các nhóm tiếp thị để thúc đẩy kết quả có thể định lượng được. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Yael Zlatin
  Yael là Giám đốc Thương mại Điện tử của Adtaxi. Cô ấy đã có nhiều năm chứng minh thành công trong việc xây dựng các kênh chuyển đổi thành công và là một nhà lãnh đạo tư tưởng tiến bộ và là người cố vấn cho việc huấn luyện, dẫn dắt và thúc đẩy các nhóm nội bộ và ảo. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Zain Jaffer
  Zain Jaffer là Người sáng lập và Giám đốc điều hành của liên doanh Zain, một công ty đầu tư cung cấp vốn trên toàn cầu cho các công ty khởi nghiệp công nghệ, bất động sản và cổ phần tư nhân. Là một doanh nhân và nhà đầu tư hàng loạt, Zain tích cực cố vấn và đầu tư vào các công ty khởi nghiệp công nghệ hàng đầu trên khắp Hoa Kỳ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zac Sprackett
  Zac lãnh đạo các tổ chức kỹ thuật, trải nghiệm người dùng và quản lý sản phẩm được phân phối toàn cầu của SugarCRM. Anh ấy chịu trách nhiệm xác định tầm nhìn và chiến lược sản phẩm của nền tảng Sugar cũng như việc thực hiện chiến lược đó. Ông có hơn 25 năm kinh nghiệm trong các công ty công nghệ với nhiều vai trò lãnh đạo khác nhau. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zara Ziad
  Zara Ziad là nhà phân tích tiếp thị sản phẩm tại Thang dữ liệu có kiến thức nền tảng về CNTT. Cô ấy đam mê thiết kế một chiến lược nội dung sáng tạo làm nổi bật các vấn đề vệ sinh dữ liệu trong thế giới thực mà nhiều tổ chức phải đối mặt ngày nay. Cô ấy sản xuất nội dung để truyền đạt các giải pháp, thủ thuật và thực tiễn có thể giúp các doanh nghiệp triển khai và đạt được chất lượng dữ liệu vốn có trong quy trình kinh doanh thông minh của họ. Cô ấy cố gắng tạo ra nội dung hướng đến nhiều đối tượng, từ nhân viên kỹ thuật đến người dùng cuối, cũng như tiếp thị nội dung đó trên nhiều nền tảng kỹ thuật số khác nhau. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 



 
 
      
 

  	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 




   Đóng        Tìm kiếm  
 
 
 
                     Đóng   Đã phát hiện ra khối quảng cáo
  Martech Zone có thể cung cấp cho bạn nội dung này miễn phí vì chúng tôi kiếm tiền từ trang web của mình thông qua doanh thu quảng cáo, liên kết đơn vị liên kết và tài trợ. Chúng tôi sẽ đánh giá cao nếu bạn xóa trình chặn quảng cáo của mình khi bạn xem trang web của chúng tôi. 
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